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Messaggio
concernente la Convenzione di Vienna sui contratti
di compravendita internazionale di merci

dell’l1 gennaio 1989

Onorevoli presidenti e consiglieri,

Vi presentiamo, con il presente messaggio, il disegno di decreto federale con-
cernente la ratificazione della Convenzione delle Nazioni Unite sui contratti di
compravendita internazionale di merci, conclusa a Vienna 1’11 aprile 1980.

Gradite, onorevoli presidenti e consiglieri, I'espressione della nostra alta consi-
derazione.

11 gennaio 1989 In nome del Consiglio federale svizzero:

Il presidente della Confederazione, Delamuraz
Il cancelliere della Confederazione, Buser
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Compendio

Nella nostra economia é in costante aumento il numero dei contratti di compra-
vendita con un elemento internazionale. Oltre ai numerosi vantaggi, il commer-
cio transfrontaliero di merci solleva pero anche alcuni problemi. In effetti, a
seconda delle contingenze, non é sempre facile sapere a quale ordinamento giu-
ridico sottostanno tali scambi.

Gli sforzi d’unificazione delle regole sulla compravendita internazionale di
merci sono gia antichi. Il tema é stato trattato scientificamente una prima volta
all’inizio degli anni Trenta dall’Istituto internazionale per l'unificazione del di-
ritto privato a Roma (UNIDROIT). Questo primo tentativo sfocio nella crea-
zione delle leggi uniformi dell’Aia, nel 1964, sulla compravendita, ma il suc-
cesso non fu quello atteso. La Commissione delle Nazioni Unite per il diritto
commerciale internazionale (CNUDCI; United Nations Commission on Inter-
national Trade Law, UNCITRAL) riprese quindi, verso la fine degli anni Ses-
santa, lo studio della questione. Dopo lunghi lavori preparatori sulla base delle
leggi uniformi dell’Aia, 1’11 aprile 1980 fu adottata la Convenzione sui con-
tratti di compravendita internazionale di merci, nel corso di una conferenza di-
plomatica tenutasi a Vienna. Questa convenzione é stata accolta positivamente
in numerosi Paesi, il che permette di pensare che essa avra un vasto campo
d’applicazione. A tutt’oggi, 21 Stati I’hanno firmata. Diciassette Stati I’hanno
gia ratificata sicché essa ha potuto entrare in vigore il 1° gennaio 1988. Il
grande interesse che la Convenzione ha suscitato negli ambienti commerciali e
scientifici svizzeri e internazionali induce il Consiglio federale a proporne la ra-
tifica all’Assemblea federale.
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1 Parte generale

11 Situazione iniziale

In presenza di un contratto di compravendita di carattere internazionale, si
pone in primo luogo la questione a sapere a quale ordinamento giuridico sog-
giaccia tale contratto. In Svizzera, la risposta é data dalla Convenzione dell’Aia
del 15 giugno 1955 concernente la legge applicabile ai contratti di compraven-
dita a carattere internazionale di cose mobili corporee (RS 0.221.211.4).

Descriviamo brevemente il campo d’applicazione della Convenzione dell’Aia
del 1955. Si tratta di una convenzione multilaterale di validita erga omnes e
provvista di carattere di legge uniforme. Questo significa che, entro i limiti del
campo d’applicazione materiale, la convenzione non lascia spazio alcuno alle
regole nazionali sui conflitti di legge e che le sue disposizioni sono applicabili
anche allorquando il diritto designato non é quello di uno Stato contraente. Il
campo d’applicazione materiale della Convenzione dell’Aia & limitato per di-
versi aspetti.

La Convenzione dell’Aia si limita a designare il diritto applicabile ai contratti
di compravendita di cose mobili corporee. Essa non si applica alle compraven-
dite di titoli di credito, di navi, battelli o aeromobili registrati, alle vendite ordi-
nate dall’autorita giudiziaria o per pignoramento (art. 1 cpv. 2). I contratti di
fornitura di cose mobili corporee da fabbricare o da produrre sono parificate
alle compravendite, sempre che la parte che si obbliga alla consegna debba pro-
curarsi le materie prime necessarie alla fabbricazione o alla produzione (art. 1
cpv. 3). La Convenzione non si applica alla capacita delle parti e alla forma
del contratto. Essa esclude inoltre dal suo campo d’applicazione il trasferi-
mento della proprieta e gli effetti della compravendita nei confronti dei terzi
(art. 5).

Se I'oggetto della compravendita non entra nel campo d’applicazione della
Convenzione, 0 se questa non permette di rispondere a una questione, per la
definizione del diritto applicabile sono determinanti le norme di conflitto svi-
luppate dalla prassi, vale a dire attualmente le disposizioni pertinenti della
legge federale del 18 dicembre 1987 sul diritto internazionale privato (LDIP,
RS 291). Giusta ’articolo 116 LDIP, il contratto € regolato in primo luogo dal
diritto scelto dalle parti (connessione soggettiva). Se le parti non hanno scelto
il diritto applicabile, il contratto & regolato dal diritto dello Stato con il quale
& pit strettamente connesso (art. 117 LDIP; connessione obiettiva). B la presta-
zione caratteristica di ogni contratto a determinare tali vincoli. Per quanto con-
cerne i contratti di alienazione, nei quali il venditore fornisce la prestazione ca-
ratteristica consegnando la cosa venduta al compratore, occorre in principio ri-
ferirsi al diritto della dimora abituale del venditore (art. 117 cpv. 3 lett. a
LDIP).

La Convenzione dell’Aia del 1955 contiene gli stessi principi. In caso di man-
cata scelta del diritto applicabile, essa sottopone il contratto di compravendita
al diritto dello Stato nel quale I’acquirente ha la sua dimora abituale. La Con-
venzione prevede tuttavia un’eccezione generale a favore del diritto del com-
pratore per i contratti conclusi nello Stato dell’acquirente.
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Una volta risolta la questione del diritto applicabile occorre, in un passo ulte-

riore, risolvere i problemi controversi secondo I’ordinamento giuridico che ¢
stato dichiarato applicabile. Per le parti del contratto di compravendita e, in
caso di conflitto, per il giudice adito, risulta una situazione difficile da preve-
dere. Spesso le parti non sceglieranno il diritto applicabile poiché esse non in-
tendono sollevare tale questione nel corso delle trattative per la conclusione del
contratto. Spesso, esse non pensano a eleggere il diritto applicabile perché spe-
rano che le loro relazioni contrattuali avranno uno svolgimento armonioso. In
simili casi occorre quindi determinare il diritto applicabile ricorrendo alle
norme sui conflitti di legge per poi, sulla base dell’ordinamento nazionale cosi
definito, rispondere alle questioni inevase. La Convenzione di Vienna, per con-
tro, contiene le regole materiali determinanti per certe parti importanti del di-
ritto che regge la compravendita.

La Svizzera non aveva a suo tempo ratificato le leggi uniformi dell’Aia del 1964
sulla vendita, ossia la legge uniforme sulla compravendita internazionale delle
cose mobiliari corporee (LUCI) e la legge uniforme sulla conclusione dei con-
tratti di compravendita internazionale delle cose mobili corporee (LUCC). La
Convenzione di Vienna del 1980 sui contratti di compravendita che vi propo-
niamo di ratificare offre al nostro Paese la possibilita di partecipare sin dall’ini-
zio a un ordinamento giuridico internazionale in questo campo.

12 Genesi della Convenzione di Vienna sui contratti
di compravendita

Durante decenni, gli ambienti commerciali hanno sognato di una «lex mercato-
ria» universalmente applicabile. Sforzi concreti per 'unificazione del diritto
della compravendita furono tuttavia intrapresi soltanto agli inizi degli anni
Trenta. Per ricordare gli sforzi pitt importanti in tale settore menzioniamo i la-
vori dell’Istituto internazionale di Roma per 'unificazione del diritto privato
(UNIDROIT), come pure le leggi uniformi dell’Aia sulla compravendita. In
considerazione dell’importanza e dell’indirizzo conferito da questi lavori alla
presente Convenzione della CNUDCI, appare giustificato fornire una breve de-
scrizione della sua genesi.

121 UNIDROIT

In seguito a lunghi lavori preparatori, ['unificazione del diritto materiale sulla
cambiale e sul vaglia cambiario sfocio nelle convenzioni di Ginevra del 1930 ¢
del 1931; la Societa delle Nazioni si interessO allora all’unificazione del diritto
relativo alla compravendita. L’Istituto UNIDROIT di Roma fu incaricato dei
lavori preparatori. Il grande giurista tedesco Ernst Rabel vi ebbe un ruolo de-
terminante. L’opera di diritto comparato sulla compravendita delle merci, at-
tuata con i collaboratori dell’Istituto Kaiser Wilhelm di Berlino, servi da base
scientifica per i lavori. Giuristi rinomati provenienti da Gran Bretagna, Fran-
cia, Italia, Germania, Paesi Scandinavi e Svizzera parteciparono alle discus-
sioni in seno alPUNIDROIT. Nel 1935, il comitato di direzione dell’Istituto
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adottd un progetto di legge uniforme sulla compravendita internazionale d

merci che presentd alla Societa delle Nazioni. Ernst Rabel stesso qualificd tale
progetto come «pietra miliare per 'evoluzione del diritto privato e del diritto
internazionale», in ragione non tanto delle singole soluzioni adottate, quanto
piuttosto del fatto che, per la prima volta, fosse stata iniziata, sfociando in un
risultato concreto, una discussicne approfondita di diritto comparato. La So-
cietd delle Nazioni invid il progetto del 1935 in consultazione ai diversi governi.
11 progetto fu in seguito rivisto sulla base delle osservazioni fatte («progetto di
Roma» del 1939). Allorquando "UNIDROIT riprese i lavori alla fine degli
anni Quaranta dopo l'interruzione dovuta agli eventi bellici, 'unificazione del
diritto della compravendita era ancora sempre in testa all’attivitid dell’Istituto.
I lavori della Commissione sul diritto della compravendita che ebbero luogo nel
1950 sfociarono nella constatazione che il «progetto di Roma» non doveva su-
bire alcuna modificazione fondamentale, nonostante le nuove leggi nazionali
entrate in vigore nel frattempo.

122 It diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita

[l governo dei Paesi Bassi convocd nel 1951 una conferenza diplomatica. 1l se-
condo progetto UNIDROIT del 1939 servi da base alle discussioni relative a
una legge uniforme sui contratti di compravendita. 20 Stati europei presero
parte a questa Conferenza che adottd 1 tratti essenziali del «progetto di Roman.
Le uniche modificazioni risultarono dalla presa in considerazione adeguata de-
gli usi commerciali instaurati dopo la guerra. Un gruppo di lavoro, istituito
dalla Conferenza diplomatica, presentd nel 1956 una versione riveduta del pro-
getto. Le osservazioni dei diversi Stati portarono a una nuova revisione che,
nel 1963, sfocid in un progetto accompagnato da un rapporto esplicativo.

Nel corso delle discussioni del 1956, i 21 Stati decisero di proseguire anche con

i lavori dell’UNIDROIT sulf’unificazione del diritto concernente la conclusione

di contratti di compravendita. Tali lavori avevano avuto nel 1936 una conclu-

sione provvisoria, tuttavia con un progetto poco promettente. Fu quindi com-

pito del’UNIDROIT di tornare a studiare i problemi relativi alla conclusione

dei contratti. Benché ci si limitasse alla conclusione di contratti internazionali
di compravendita, le disposizioni dovevano restare separate e costituire un

complemento alla legge uniforme sulla compravendita. Un progetto UNI-

DROIT relativo a tali questioni fu preseniato nel 1958, accompagnato da un

rapporto esplicativo.

Nella primavera del 1964, il governo dei Paesi Bassi invitd a una nuova confe-
renza diplomatica alla quale presero parte 28 Stati. 11 25 aprile 1964 la confe-
renza termind i suoi lavori licenziando le due leggi uniformi: la legge uniforme
sulla compravendita internazionale di cose mobili corporee (LUCI) e la legge
uniforme sulla conclusione di contratti di compravendita internazionale di cose
mobili corporee (LUCC),

Le speranze riposte nelle leggi uniformi dell’Aia sulla compravendita furono
futtavia deluse. La cerchia degli Stati contraenti era e rimase ridotta. Soltanio
nove Stati (Belgio, Gambia, Repubblica federale di Germania, Gran Bretagna,
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Israele, Italia, Lussemburgo, Paesi Bassi e San Marino) ratificarono le due

convenzioni. I motivi dell’insuccesso delle leggi uniformi dell’ Aia sulla compra-
vendita sono numerosi. Si cita il numero ridotto di partecipanti, limitati all’Eu-
ropa e, di conseguenza, il giudizio negativo dei Paesi in via di sviluppo e dei
Paesi a economia di Stato su queste leggi uniformi.

123 CNUDCI

L’idea di un diritto sulla compravendita applicabile nel mondo intero non fu
tuttavia accantonata con il fallimento delle leggi uniformi dell’Aia sulla com-
pravendita. Nel 1967, I’Assemblea generale delle Nazioni Unite istitui la Com-
missione per il diritto commerciale internazionale (CNUDCI) che torno ad ap-
plicarsi allo studio dell’unificazione del diritto sulla compravendita, questa
volta tuttavia con una partecipazione di rappresentanti di tutte le parti del
mondo.

1 lavori della CNUDCI si fondarono da un canto sull’opera di Ernst Rabel e
dell’UNIDROIT e, d’altro canto, sulle leggi uniformi dell’Aia concernenti la
compravendita. Essi tennero inoltre conto dell’Uniform Commercial Code
(UCC) degli Stati Uniti d’America e dei principi del diritto di compravendita
contenuti nelle diverse condizioni uniformi del Consiglio per il reciproco aiuto
commerciale (COMECON). Basandosi su questi modelli, il gruppo di lavoro
della CNUDCI presentd nel mese di gennaio del 1976 un primo progetto («pro-
getto di Ginevra») che, con determinate modificazioni, fu approvato in occa-
sione della decima conferenza annuale della CNUDCI, svoltasi a Vienna nel
1977 («progetto di Vienna»). Un terzo progetto, corretto ancora una volta e
adottato dall’undecima conferenza annuale a Nuova York («progetto di Nuova
York») fu sottoposto agli Stati in consultazione. Questo progetto servi da base
di discussione per la Conferenza diplomatica che si svolse a Vienna a partire
dal 10 marzo 1980, alla quale parteciparono oltre sessanta Stati: Argentina,
Australia, Austria, Belgio, Repubblica socialista di Bielorussia, Birmania, Boli-
via, Brasile, Bulgaria, Canada, Cecoslovacchia, Cile, Cina, Cipro, Colombia,
Repubblica di Corea, Costa Rica, Danimarca, Egitto, Ecuador, Filippine, Fin-
landia, Francia, Ghana, Giappone, Gran Bretagna, Grecia, India, Irak, Iran,
Irlanda, Israele, Jugoslavia, Kenya, Libia, Lussemburgo, Messico, Nigeria,
Norvegia, Paesi Bassi, Pakistan, Peru, Polonia, Portogallo, Repubblica demo-
cratica tedesca, Repubblica federale di Germania, Romania, Singapore, Spa-
gna, Stati Uniti, Svezia, Svizzera, Thailandia, Tunisia, Turchia, Repubblica so-
cialista sovietica d’Ucraina, Ungheria, URSS, Uruguay e Zaire. Il Venezuela,
come pure diverse organizzazioni intergovernative, erano rappresentati da os-
servatori: Banca mondiale, Ufficio centrale per i collegamenti ferroviari inter-
nazionali, Consiglio d’Europa, CE, Conferenza dell’Aia per il diritto interna-
zionale privato, UNIDROIT, Banca per i regolamenti internazionali ¢ Camera
internazionale di commercio.

In occasione del voto finale, 42 Stati si pronunciarono in favore della Conven-
zione. Vi furono 10 astensioni. L’atto finale con la Convenzione sui contratti
di compravendita internazionale fu firmato 1’11 aprile 1980.
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La Convenzione é redatta e firmata in lingua araba, francese, inglese, spagnola
e russa. Nel gennaio del 1982, in occasione di una riunione ad hoc, Austria,
Repubblica democratica tedesca, Repubblica federale di Germania e Svizzera
stesero una traduzione tedesca comune.

13 Struttura ¢ contenuto della Convenzione di Vienna

La Convenzione di Vienna sulla compravendita internazionale di merci é suddi-
visa in quattro parti. La prima parte contiene prescrizioni sul campo d’applica-
zione, come pure le disposizioni generali (art. 1-13), la seconda parte le divi-
sioni relative alla conclusione dei contratti di compravendita (art. 14-24), e la
terza parte presenta le disposizioni sul contenuto dei contratti di compravendita
(art. 25-88). La quarta parte (art. 89-101) contiene le tradizionali disposizioni
finali.

131 Prima parte
(art. 1-13)

Il campo d’applicazione della Convenzione € retto dagli articoli 1 a 6. In un
primo tempo, essa si applica ai contratti di compravendita di merci tra parti che
hanno la stabile organizzazione in Stati contraenti diversi (art. 1 cpv. 1 lett. a).
In un secondo tempo, la Convenzione si applica anche se il diritto internazio-
nale privato del giudice adito porta all’applicazione della legge di uno Stato
contraente (art. 1 cpv. 1 lett. b). In questa seconda ipotesi, la Convenzione ¢
quindi applicabile anche se soltanto una delle parti e persino nessuna delle due
ha stabile organizzazione in uno Stato contraente. Basta che la lex fori indichi
applicabile il diritto di uno Stato contraente. Occorre inoltre rilevare che in me-
rito all’applicabilita della Convenzione né la cittadinanza delle parti, né il carat-
tere civile 0 commerciale delle parti sono determinanti (art. 1 cpv. 3): basta che
le parti conoscano la componente internazionale del contratto (art. 1 cpv. 2).

Il campo d’applicazione materiale della Convenzione di Vienna ¢é limitato per
pit d’un aspetto. Essa regge unicamente la conclusione dei contratti di compra-
vendita e i diritti e gli obblighi risultanti per il compratore e il venditore (art.
4). Altri problemi, quali la validita del contratto, i vizi di volonta e il trasferi-
mento di proprieta sono stati esclusi dal campo d’applicazione. In effetti i di-
versi ordinamenti giuridici danno soluzioni troppo diversificate a tali questioni
per attendersi d’ottenere una regola uniforme. Sono inoltre esclusi i contratti
di compravendita di determinati oggetti: beni d’uso personale, cartevalori,
navi, elettricitad. Incanti e realizzi nel quadro di vendite forzate o di altri atti
d’autorita di giustizia non cadono nel campo d’applicazione della Convenzione
(art. 2). L’articolo 3 definisce i limiti per rapporto ai contratti di fornitura di
merci € ai contratti di lavoro.

La prima parte contiene pure le disposizioni generali relative all’interpretazione
della Convenzione, all’accantonamento delle lacune, all’interpretazione delle
dichiarazioni di volonta, agli usi commerciali e alla forma dei contratti (art.
7-13).
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132 Seconda parte
(art. 14-24)

Questa parte disciplina la conclusione del contratto di compravendita. Nelle li-
nee essenziali essa segue la legge uniforme dell’Aia sulla conclusione dei con-
tratti di compravendita internazionale delle cose mobili corporee. In particolare
s’¢ mantenuta la concezione, tradizionale in materia di conclusione dei con-
tratti di compravendita, dell’offerta ¢ dell’accettazione.,

Al termini della Convenzione, un’offerta dev’essere sufficientemente precisa ¢
indicare la volonta del suo autore di essere vincolato in caso d’accettazionc
(art. 14). La questione a sapere se il prezzo debba essere precisato € rimasta
a lungo controversa. Nel senso di un compromesso ¢i §i accordd in modo tale
che ove manchi l'indicazione del prezzo, sard data una presunzione in favore
del prezzo usuale. L’accettazione deve, quanto al contenuto, ricoprire I'offerta
e non pud contenere riserve, complementi o limitazioni. Questo principio & pre-
cisato nel senso che un’accettazione che differisce dall’offerta senza alterarla
sostanzialmente crea c¢id nonostante il contratto, a meno che 'autore dell’of-
ferta non rilevi immediatamente la carenza di concordanza (art. 19).

Giusta la Convenzione, il contratto é concluse al momento nel quale 'offerta
prende effetto (art. 23). Per guanto concerne la conclusione del contratto fra
assenti, questo & il momento nel quale ["accettazione perviene all’autore dell’of-
ferta (art. 24).

133 Terza parte
(art. 25-88)

La terza parte & la pill ponderosa della Convenzione ed é suddivisa in cinque
capitoli.

Il primo capitolo (art. 25-29) contiene alcune disposizioni generali. Esso defini-
sce in particolare la nozione, importante per la Convenzione, della violazione
rilevante della Convenzione.

[l secondo capitolo regola gli obblighi del venditore (art. 30-44) e il terzo capi-
tolo gli obblighi della controparte, il compratore (art. 53-66). Il venditore ha
I'obbligo di fornire la merce e, se del caso, di rimettere i documenti {art.
31-34). Esso deve fornire le merci in stato conforme al contratto e libere da
diritti e pretese che potrebbero far valere terzi {art. 35-44). In maniera sinallag-
matica, il compratore ¢ obbligato a pagare il prezzo e ad accettare la merce
(art. 53-60). L’obbligo di fornire del venditore & precisato anche per quanto
concerne luogo e momento della fornitura. La Convenzione tratta inoltre della
responsabilitd del venditore per eventuali difetti e carenze legali della cosa. In-
fine, essa fissa le regole secondo le quali il compratore deve agire per censurare
le manchevolezze. 11 terzo capitolo, che contiene gli obblighi del compratore,
regola in maniera analoga i rimedi di diritto di cui dispone il venditore per far
valere i propri diritti.

Il quarto capitolo (art. 66-70) tratta del trapasso dei rischi. Contrariamente a
quanto previsto dall’articolo 185 del Codice delle obbligazioni (CO), gli utili e
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1 rischi non passano al compratore gia con la conclusione del contratto, ma di
principto soltanto con I'adempimento dal venditore. La Convenzione contiene
anche norme pin differenziate per il trapasso dei rischi nel caso di vendita a
distanza ¢ di vendita di merci che si trovano in corso di trasporto su terra o
acqua. 1l quinto capitolo, infine, contiene, negli articoli 71-88, disposizioni co-
muni sugii obblighi del venditore e del compratore. Vi troviamo in particolare
le disposizioni sulla risoluzione anticipata dei contratti (art. 71 € 72), Ia risolu-
zione dei contratti a forniture successive {(art. 73), il calcolo del risarcimento
(art. 74-77), la liberazione (art. 79), gli effetti dello scioglimento (art. 81-84)
e la conservazione delle merci in caso di rifiuto d’accettazione risp. di merci
contestate (ari. 85-88).

134 Quarta parte
{art. 89-101)

Nelle disposizioni {inali sono regolate la ratificazione, ’entrata in vigore e la
denuncia della Convenzione. Vi sono disciplinati anche il rapporto tra la Con-
venzione e le leggi uniformi deil’ Aia sulla compravendita € le riserve possibili.
Cosi, ogni Stato cotraente pud dichiarare di accettare soltanto la seconda {con-
clusione del contratto, art. 14-24} o la terza (contenuto del contratto, art.
25-88) parte della Convenzione (art. 82). Un’ulteriore possibilita di riserva (art.
95) concerne la disposizione d’applicazione dell’articolo 1 capoverso | lettera
b secondo la quale la Convenzione trova applicazione anche se il diritto inter-
nazionale privato del giudice adito porta all’applicazione della Convenzione;
ogni Stato contraente pud dichiarare di non essere vincolato da tale disposi-
zione sull’applicazione.

14 Risultati della procedura di consultazione
141 Compendio

Con lettera del 17 novembre 1982, I'UfTicio federale di giustizia aveva invitato
alla consultazione sulla Convenzione di Vienna sul diritto dei contratti di com-
pravendita le facolta di diritto delle Universita svizzere, associazioni defl’eco-
nomia privata e Plstituto svizzero di diritto comparato.

Le risposte erano pervenute entro il mese di settembre del 1983, Tuttavia non
tutte le istanze invitate hanno risposto alla procedura di consultazione.

142 In generale

Le risposte ricevute divergono tra loro per quanto concerne importanza e con-
tenuto. Mentre la meta delle risposte sono brevi e restano sulle generalita, le
altre analizzano la Convenzione, per to piu procedendo capitolo per capitolo.
Ad eccezione della Federazione svizzera degli avvocati, della Federazione del-
Vindustria orologiera svizzera e di un’azienda non identificata, gli enti consul-
tati si sono in generale espressi tutti a favore dell’adesione della Svizzera alla
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Convenzione di Vienna sui contratti di compravendita. I pareri espressi vanno
dall’accettazione senza riserve dell’adesione (UFEE, Universita di Berna,
VSIG, SSIC, SSCM), passando per forme piu ponderate (Vorort, Pool svizzero
dell’automazione, Camere zurighese € bernese di commercio, USAM), fino alla
constatazione che la questione di un’eventuale adesione della Svizzera ¢ di pura
natura politica ed economica (Universita di Losanna).

Le tre opinioni negative non lo sono categoricamente. L’industria orologiera
¢ dell’avviso che un’adesione «au stade actuel» non sia interessante per la Sviz-
zera, mentre P’azienda non identificata, che pure rileva il carattere politico di
un’eventuale decisione d’aderire, riconosce che la Convenzione, pur criticata,
pud essere utile in occasione di transazioni con Stati a economia statale e con
i Paesi in via di sviluppo. La Federazione svizzera degli avvocati critica la qua-
lita redazionale insufficiente della Convenzione, ma si pronuncia tuttavia per
I’adesione della Svizzera nel caso la Convenzione venga ratificata dai nostri
maggiori partner commerciali (Paesi della CE, USA, Giappone).

Quasi tutti gli organismi consultati deplorano lo stile laborioso della Conven-
zione che ne complichera di molto ’applicazione. A piu riprese si fanno rimar-
care disposizioni contraddittorie o di difficile comprensione (ad es. art. 15 cpv.
2 in relazione all’art. 16 cpv. 2 lett. a; art. 35 cpv. 2 lett. b).

Riassumendo si pud tuttavia rilevare che la Convenzione sui contratti di com-
pravendita € stata complessivamente bene accolta.

143 Campo d’applicazione e disposizioni generali

L’Universita di Losanna osserva che il titolo della Convenzione é troppo am-
pio. In effetti la Convenzione si limita alla conclusione del contratto e ai diritti
e agli obblighi che ne conseguono per venditore e compratore. Estese parti del
diritto sulla compravendita (trasferimento di proprieta, validita del contratto,
vizi della volontd) sono lasciate agli ordinamenti giuridici nazionali (cfr. art.
4). 11 Pool svizzero dell’automazione teme che questa regolamentazione mate-
rialmente limitata crei pratiche giuridiche troppo divergenti. L’USAM ¢ la Ca-
mera bernese di commercio menzionano questo campo d’applicazione limitato
della Convenzione, ma non esprimono giudizi di valore. Gli altri organismi de-
plorano complessivamente la limitazione del campo d’applicazione, in partico-
lare in relazione al contratto d’opera. L’Universita di Losanna, come anche I’a-
zienda rimasta anonima, si & occupata dei limiti fissati dagli articoli 2 e 3. Essa
fa osservare i problemi che saranno creati dal criterio della parte preponderante
di lavori o di altri servizi per una delimitazione precisa tra contratto di compra-
vendita e contratto d’opera.

La Federazione svizzera degli avvocati auspica che si utilizzi la facolta di fare
una riserva ai sensi dell’articolo 95. Si evitera cosi ’applicazione dell’articolo
1 capoverso 1 lettera b giusta il quale la Convenzione ¢ valida anche per i con-
tratti di compravendita fra parti aventi stabile organizzazione in Stati diversi
allorquando le regole del diritto internazionale privato portano all’applicazione
della legge di uno Stato contraente. La Camera bernese di commercio si chiede
da parte sua se tale campo d’applicazione piu ristretto non sia da preferire,
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mentre 1'Universita di Berna lascia la questione esplicitamente senza risposta.
L'Universita di Losanna fa rilevare che non si potra, se del caso, controllare
in uno Stato non contraente applicazione della Convenzione da parte dei tri-
bunali superiori. Soltanto il VSN reputa positiva questa regola. Esplicitamente
¢ giudicato benvenuto I'articolo 6 (opting out). La Federazione svizzera degli
avvocati ritiene persino che questa regola costituisca il principio «sacramental»
della Convenzione e considera Particolo 6 uno dei soli punti positivi della Con-
venzione. Soltanto la Federazione dell’industria orologiera svizzera emette ri-
serve e ritiene la formulazione troppo poco precisa. Mentre il Pool svizzero del-
I'automazione approva l’articolo 9 (effetto vincolante degli usi commerciali),
I'"USAM fa rimarcare che non si potra pretendere dalle piccole aziende che esse
abbiano a conoscere tutti gli usi commerciali. L'assunzione degli usi commerciali
¢ perd ritenuto un progresso (Camera zurighese di commercio, VSM, Vorort).

144 Conclusione de! contratto

A proposito di questo capitolo sono state fatte poche osservazioni, Mancano
del tutto opposizioni fondamentali, certo perché - come rileva I’Universita di
Berna - le disposizioni della Convenzione corrispondono nell’insieme ai prin-
cipi vigenti in Svizzera. Le poche indicazioni concernono soltanto singoli punti,
ma sono spesso diametralmente opposte. L'Universitd di Berna rileva in parti-
colare il carattere vincolante dell’offerta (art. 16), che sottolinea come un
grande progresso per il commercio con i Paesi anglofoni. L"Universita di Lo-
sanna, da parte sua, ritiene I’articolo 16 una concessione non molto felice al
sistema giuridico anglo-americano. La Camera zurighese di commercio si limita
a un’ampia presentazione delle diversita per rapporto al nostro CO, senza tut-
tavia emettere pareri di valutazione. Il VSM ritiene le divergenze esistenti con
il CO (gli art. 16, 18, 20 per esempio) favorevoli per il commercio internazio-
nale, mentre il SCCI giudica le disposizioni citate come «incompatibili» con il
nostro ordinamento giuridico. In particolare articolo 14 capoverso 1, oggetto
di lunghe discussioni durante i’elaborazione della Convenzione, é qualificato
come poco felice.

145 Compravendita di merci

Questo capitolo non ha suscitato punti di vista che abbiano un nesso in comune
o valutazioni globali. L*Universita di Berna parla dei principi basati sulla tradi-
zione del diritto romano, sanciti dalla convenzione, ai quali vengono ad ag-
giungersi mezzi di risarcimento raccolti nella tradizione giuridica anglofona,,
offerti cumulativamente con quelli praticati in Europa continentale; le spiega-
Zioni sono tuttavia poco differenziate. Le altre risposte si limitano a rilevare
vantaggl ¢ inconvenienti dell’'una o dell’altra regolamentazione. Una descri-
zione concisa dei pareri emessi si urterebbe alla complessita della materia. Rile-
veremo quindi softanto alcuni punti.

La nozione di violazione essenziale del contratto {(art. 25) é stata molto discussa
durante elaborazione della Convenzione, Soltanto quattro critiche sono state
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emesse a tal proposito, in compenso tra loro contraddittorie. La Federazione
degli avvocati svizzeri ritiene [a nozione di violazione essenziale della Conven-
zione un progresso per rapporto all’ordinamento legislativo attuale; anche il
VSM condivide questo parere sull’articole 25. 11 Pool svizzerc dell’antoma-
zione, per contro, vi vede la fonte di una giurisprudenza troppo diversificata
e, di conseguenza, una mancanza di chiarezza; la SCCI teme difficoltd & cen-
sura la disposizione come chiaro svantaggio per la parte fedele al contratto.

A proposito degli obblighi del venditore - fornitura della merce in uno Stato
conforme al contratto e consegna dei documenti concernenti la merce (art.
30-44) - sono state fatte poche osservazioni (da parte della SCCI concernenti
la traduzione tedesca inesatta deil’art. 34 e carente chiarezza dell’art. 35). Per
quanto concerne gli obblight del compratore (art. 53-66), il VSM ¢ del parere
che la definizione normativa dell’obbligo del compratore di accettare la merce
costituisca un miglioramento per rapporto al nostro ordinamento giuridico,
mentre la Camera zurighese di commercio fa rilevare che tale obbligo non pud,
in determinate circostanze, venire imposto.

Le disposizioni che regolano la garanzia contro i difetti della cosa e le carenze
legali sono in generale recepite come soddisfacenti. Quasi tutti gli organismi
consultati sottolineano -~ in parte rigettandolo, in parte criticandolo - 'assetto
del ricorso in garanzia per i vizi delia cosa.

I rimedi di diritto di cui dispongono le parti in caso di violazione del contratto
non danno luogo ad alcuna opposizione di principio. Delle undici risposte che
menzionano la regolamentazione del trapasso del rischio, diversa da quella del-
Iarticolo 185 CO (cfr. art. 66-70), sei la giudicano positiva e tre si astengono
da qualsiasi giudizio di valore. Soltanto la SCCI ¢ USAM ritengono cattiva la
soluzione proposta dalle Nazioni Unite,

Le disposizioni sul risarcimento {(art. 74-77) sono invece valutate unanime-
mente come positive,

146 Disposizioni finali

Nella misura in cui sono state farte osservazioni a proposito delle possibilita di
fare riserve (art. 92-96), esse sono quasi concordanti. Si auspica che la Svizzera
ratifichi la Convenzione di Vienna senza fare riserve, La Federazione svizzera
degli avvocati e la SCCI ritengono tuttavia che sarebbe buona cosa fare uso
della riserva dell’articolo 95 (esclusione dell’ari. 1 cpv. 1 lett. b}, mentre la Ca-
mera bernese di commercio pensa che una siffatta riserva dovrebbe almeno dar
luogo a una discussione.

Tutte le risposte sotrtolineano 'eminente importanza pratica della Convenzione
di Vienna e plaudono agli sforzi deila CNUDCI. Soltanto la Federazione sviz-
zera degli avvocati sembra ritenere che le carenze della presente Convenzio-
ne siang pib importanti dei vantaggi di un diritto unificato sulla compraven-
dita.
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2 Parte speciale
21 Campo d’applicazione e disposizioni generali
211 Campo dJd’applicazione

(art. [-6)

Il capitolo I {art. 1-6) comprende le disposizioni sul campo d’applicazione per-
sonale, territoriale e materiale della Convenzione. Questo capitolo descrive
contemporaneamente I’estensione della Convenzione, vale a dire che precisa le
questioni alle quali risponde la Convenzione in relazione alla compravendita di
merci, Le prescrizioni relative al campo d’applicazione temporale figurano tra
le disposizioni finali (art. 100, 101). Il campo d’applicazione della Convenzione
& limitato per pii d’un aspetto e deve quindi essere esaminato accuratamente.

211.1 Campo d’applicazionc personaie

In merito all’applicazione delia Convenzione & determinante non la diversa cit-
tadinanza delle parti, bensi il fatto che abbiano stabile organizzazione in Paesi
diversi (art. 1 cpv. 3). Occorre tuttavia che le parti contraenti siano coscienti
del fatto della stabile organizzazione in Stati diversi; il carattere internazionale
del contratto deve risultare dal contratto stesso, dalle relazioni d’affari ante-
riori tra le parti, dalle trattative o dalle informazioni fornite alla conclusione
del contratto (art. 1 cpv. 2), Questa enumerazione € esaustiva ed a un tempo
alternativa. Basta che le parti possano dedurre il carattere internazionale del
contratto da una soltanto delle circostanze menzionate. Problemi complicati di
delimitazione non dovrebbero esservene, considerando che da un canto il ¢on-
tratto ¢ dall’altro le relazioni d’affari anteriori tra le parti portano a risultati
diversi. In simili casi occorrerd interpretare le dichiarazioni e il comportamento
delle parti conformemente all’articolo 8 ¢ concludere se le parti, alla conclu-
sione del contratto, siano state coscientl della natura transfrontaliera della
compravendita di merci. La Convenzione di Vienna pud ad esempio applicarsi
anche a un contratto di compravendita tra cittadini svizzeri, sempre che domi-
ciliati in Paesi diversi. Se una parte non ha stabile organizzazione, fa stato la
dimora abituale (art. 10 cpv. 2).

Per tenere conto degli ordinamenti giuridici che conoscono regole speciali ap-
plicabili ai commercianti, la Convenzicne prevede che la qualita di commer-
ciante o il carattere del contratto, civile o commerciale, sono irrilevanti (art.
1 cpv. 3).

211.2 Campo d’applicazione ferritoriale

Il campo d’applicazione territoriale & in rapporto streito con il campo dappli-
cazione personale. Come gia rilevate piu sopra, la Convenzione si applica sol-
tanto se le parti hanno stabile organizzazione in Paesi diversi. L’elemento per-
sonale risiede nel fatto che le parti devono conoscere il carattere transfronta-
liero delle loro relazioni, Basta in principio che le parti siano coscienti della sta-
bile organizzazione in Stati diversi. Altri elementi internazionali - quale la for-
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nitura della merce oggetto di compravendita al di 13 della frontiera - non sono
richiesti. La Convenzione si applica quindi anche a un contratto di compraven-
dita nel quale un venditore dimorante in Svizzera fornisca la merce al compra-
tore in Svizzera, sempre che il compratore abbia la stabile organizzazione in un
altro Paese e il venditore conosca tale fatto.

Per definire il campo d’applicazione territoriale, la Convenzione si avvale di
due criteri. Da una parte la Convenzione si applica se le parti hanno la stabile
organizzazione in Paesi diversi che devono essere Stati contraenti (art. 1 cpv.
1 lett. a). Dall’altra basta che le regole sui conflitti di leggi del giudice adito
designino la legge di uno Stato contraente (art. 1 cpv. 1 lett. b). Il primo caso
costituisce una regola d’applicazione autonoma. Cid significa che, se le parti
hanno la stabile organizzazione in Stati contraenti diversi, la Convenzione si
applica senza l’intervento preliminare delle regole di conflitto di leggi del giu-
dice adito. Quest’ultimo deve tuttavia essere un’autoritd giudiziaria di uno
Stato contraente. Il secondo caso costituisce una disposizione d’applicazione
con intervento preliminare delle norme di conflitto di leggi: in questo caso il
giudice deve, sulla base del proprio diritto internazionale privato, giungere alla
conclusione che il contratto di compravendita sottosta materialmente al diritto
di uno Stato contraente e, per questa via, applicare la Convenzione. E quindi
irrilevante se una delle parti abbia la stabile organizzazione in uno Stato con-
traente. Basta che le regole di conflitto di leggi del giudice adito designino il
diritto materiale di uno Stato contraente. Pure poco importa che tale designa-
zione avvenga sulla base di un collegamento oggettivo (prestazione tipica del
contratto) oppure di una scelta del diritto alla quale hanno proceduto le parti.

Con Particolo 1 capoverso 1 lettera b, il campo d’applicazione della conven-
zione é fortemente esteso. Si intende con questo rendere applicabili le norme
della Convenzione a tutte le compravendite internazionali di merci e conferire
loro una portata anche in rapporto a Stati non contraenti. Il corollario di que-
sto articolo 1 capoverso 1 lettera b & tuttavia che non si potra evitare di appli-
care la Convenzione nemmeno allorquando il diritto di uno Stato non con-
traente favorisca chiaramente le parti aventi la stabile organizzazione sul pro-
prio territorio. Questo risulta dal fatto che I’articolo 1 capoverso 1 lettera b
obbliga lo Stato contraente ad applicare la Convenzione, mentre lo Stato terzo
non ha obbligo alcuno d’applicarla. In occasione della conferenza diplomatica
s’era del resto rilevato che il diritto internazionale privato di uno Stato pud
prevedere regole di conflitto diverse per la conclusione e il contenuto del con-
tratto di compravendita, in modo che la Convenzione sarebbe probabilmente
soltanto parzialmente applicabile; ne potrebbero conseguire difficolta di deli-
mitazione (cfr. Schiechtriem Peter, Einheitliches UN-Kaufrecht, Tiibingen
1981, pag. 10 seg.). Per tenere conto di tale critica s’é ricorso alla possibilita
di fare una riserva. Giusta I’articolo 95 ogni Stato pud, al momento della rati-
ficazione o dell’adesione, dichiarare che non sara vincolato dall’articolo 1 ca-
poverso 1 lettera b.

La possibilita di fare questa riserva ha reso di molto piu complicata I’applica-
zione della convenzione. A causa dell’articolo 95, casi analoghi possono cono-
scere soluzioni diverse. E gia stato dimostrato che I’applicazione congiunta de-
gli articoli 1 e 95 puod portare a 27 costruzioni differenti (cfr. Vekas Lajos, Zum
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personlichen und rdumlichen Anwendungsbereich des UN-Einheitskaufrechts,
in: Praxis des internationalen Privat- und Verfahrensrechts, 1987, pag. 342
seg.). Un contratto di compravendita concluso fra due parti di cui una avente
stabile organizzazione in uno Stato contraente e 1’altra in uno Stato non con-
traente pud essere sottoposto alla Convenzione o meno, a seconda che il giu-
dice adito sia I’autorita giudicante di uno Stato contraente «normale», oppure
di uno Stato contraente che ha fatto uso della riserva. Se il diritto internazio-
nale privato del giudice designa il diritto di uno Stato contraente, questi appli-
chera, nel primo caso, la Convenzione e non I’applichera invece nel secondo.
Se ad esempio in un contratto di compravendita ¢ stata concordata un’elezione
di diritto applicabile a favore di uno Stato che ha ratificato la Convenzione,
il contratto di compravendita sara retto o meno dalla Convenzione di Vienna
a seconda che lo Stato interessato abbia emesso la riserva o meno. Se la riserva
entra in giuoco, ’elezione di diritto portera in principio soltanto all’applica-
zione del diritto interno di tale Stato. Occorre quindi raccomandare alle parti
di chiarire tali questioni prima di procedere a un’elezione di diritto.

Dei 17 Stati che hanno gia ratificato la Convenzione, due hanno sinora fatto
uso del diritto di riserva previsto dall’articolo 95. Riteniamo che la Svizzera do-
vrebbe astenersi dal farne uso, per due ragioni. La regola dell’articolo 1 capo-
verso 1 lettera b aumenta in maniera rilevante la frequenza d’applicazione della
Convenzione. Un’applicazione quanto estesa possibile della Convenzione di
Vienna ¢ atta a contribuire all’aumento della sicurezza giuridica in materia di
compravendita internazionale di merci. Si comprenderebbe poi soltanto diffi-
cilmente perché contratti internazionali di compravendita di merci siano in un
caso sottoposti alla lex specialis esistente (Convenzione di Vienna) ¢ nell’altro
no.

211.3 Campo d’applicazione materiale
211.31 Merci

Il campo d’applicazione materiale, gid menzionato nel titolo della Conven-
zione, viene ripetuto nell’articolo 1 capoverso 1: la Convenzione si applica ai
contratti di compravendita il cui oggetto & una merce. Questa prima definizione
corrisponde a quella delle leggi uniformi dell’Aia del 1964 che parlavano di
vendita di oggetti mobili corporei. Per il resto la Convenzione di Vienna non
fornisce la definizione né del contratto di compravendita né di merce. Anche
il diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita aveva rinunciato a definire tali
nozioni, senza che talé omissione fosse all’origine di difficolta. La definizione
del contratto di compravendita deriva tuttavia indirettamente dalla descrizione
dei diritti e obblighi delle parti. Secondo I’articolo 30, una delle parti deve for-
nire la merce, rimettere i documenti relativi e trasferire la proprieta sulla merce,
mentre, secondo I’articolo 53, I’altra parte deve pagare il prezzo di vendita e
accettare la merce. Non vi ¢ nessuna differenza materiale per rapporto agli arti-
coli 184 e 211 CO, ad eccezione dell’esplicita menzione del dovere che ha il ven-
ditore di rimettere i documenti.
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Mentre il diritto uniforme dell’Aia utilizzava il termine di «oggetti mobili cor-
porei» (objet mobilier corporel), la Convenzione di Vienna parla unicamente
di merce (marchandise). S’é trattato nella fattispecie di un aggiornamento d’or-
dine linguistico, senza voler procedere a una modificazione materiale. 11 testo
inglese parla nei due casi di «goods».

In diritto svizzero la vendita di cose mobili é descritta in maniera negativa. Ci
si trova quindi in presenza di vendita di cose mobili ogni qualvolta il contratto
non abbia per oggetto un bene immobile o un diritto iscritto come fondo nel
registro fondiario (art. 187 cpv. 1 CO). Questa delimitazione pu¢ anche defi-
nire il campo d’applicazione materiale della Convenzione di Vienna. L’articolo
187 capoverso 2 CO rileva inoltre che determinate parti costitutive di un fondo
- quali i frutti, i materiali di demolizione o quelli estratti da una cava - possono
formare oggetto di una vendita di cose mobili, quando debbano essere trasfe-
rite al compratore come cose mobili dopo la loro separazione dal suolo. Iden-
tica soluzione pud essere adottata per la Convenzione di Vienna.

Certi oggetti di vendita sono esclusi esplicitamente dal campo d’applicazione
della Convenzione, nonostante essi debbano essere considerati merci nel senso
abituale del termine:

- P’articolo 2 lettera e enumera le navi, i battelli, i veicoli a cuscino d’aria e

gli aeromobili. Gia il diritto uniforme dell’Aia escludeva questi oggetti dal
suo campo d’applicazione, a condizione che essi fossero iscritti in un registro
o dovessero esserlo, senz’altro in vista di garantire il valore del credito. Tali
oggetti potevano cosi servire, come fossero degli immobili, da garanzia ipote-
caria. E stato determinante, per la genesi della norma, che diversi ordini giu-
ridici trattano tali veicoli come immobili o li sottopongono a prescrizioni spe-
ciali.
La Convenzione di Vienna, per contro, esclude questi oggetti in generale. 11
motivo della soppressione dell’obbligo d’iscrivere 1’oggetto in un registro ri-
siede nelle condizioni pit diverse alle quali gli ordinamenti giuridici nazionali
sottopongono tali iscrizioni; questa innovazione potrebbe portare a problemi
gravi di delimitazione. Abbandonando il criterio della registrazione, i pro-
blemi di delimitazione in effetti cambiano soltanto di posizione. La Conven-
zione non potrebbe avere 10 scopo di escludere tutti i battelli - anche i canotti
e le barche a remi - dal suo campo d’applicazione. Occorrera quindi riferirsi
alle regole particolari del diritto materiale interno per delimitare tra veicoli
che in quanto merci soggiacciono alla Convenzione ¢ veicoli che sottostanno
all’articolo 2 lettera e.

- Come gia faceva il diritto uniforme dell’Aia, la Convenzione di Vienna
esclude esplicitamente la vendita di energia elettrica (art. 2 lett. f). La vendita
di altre fonti d’energia, come petrolio e gas, & invece retta dalla Convenzione.

- I'valori mobiliari e i mezzi di pagamento sono inoltre esclusi dal campo d’ap-
plicazione della Convenzione (art. 2 lett. d). Tale disposizione fu dettata
dalle norme nazionali, spesso cogenti, sul commercio di divise e di effetti
cambiari. Il rapporto esplicativo del segretariato della CNUDCI (Conferenza
delle Nazioni Unite sui contratti di compravendita internazionale di merci,
Documenti ufficiali, A/CONF. 97/19) precisa tuttavia che i contratti di com-
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pravendita che concernono una merce rappresentata da un documento (ad
es., Konnossemente) e che citano tale documento come oggetto del contratto
sono retti dalla Convenzione, anche se determinati ordinamenti giuridici con-
siderano trattarsi della vendita di cartevalori (op. cit. pag. 17 n. 8). Come
risaputo, il diritto svizzero prevede che tutti i diritti patrimoniali trasmissibili
possono essere oggetto di un contratto di compravendita. 1 diritti patrimo-
niali si suddividono in due categorie, i diritti incorporati in un documento
(cartevalori), da un canto, e i diritti della proprieta immateriale (brevetti
d’invenzione, diritti sulle marche) dall’altra. E tuttavia controverso in quale
misura i crediti siano sottoposti, in quanto diritti patrimoniali trasmissibili,
alle prescrizioni sulla vendita mobiliare.

Ulteriori problemi di delimitazione potranno sorgere quando si trattera di ven-
dere insieme oggetti mobili € immobili. In tali casi occorrera esaminare, quanto
all’applicazione della Convenzione, se gli oggetti mobili abbiano un valore eco-
nomico piu rilevante di quello degli immobili. Se tale ¢ il caso, P'insieme del
contratto di compravendita & retto dalla Convenzione. Considerazioni analo-
ghe valgono nel caso di alienazione di aziende intere. Se valori immobiliari,
come clientela, relazioni commerciali, know-how tecnico non incorporato in un
brevetto, sono preminenti, non si potra ritenere che ’azienda sia una merce ai
sensi della Convenzione.

211.32 Vendite particolari

Determinati contratti di vendita, quali la vendita di oggetti di consumo, i con-
tratti di forniture di merci da fabbricare (somministrazione della materia) e i
contratti d’opera, sono sottoposti nella Convenzione di Vienna a una regola-
mentazione speciale.

Giusta I’articolo 2 lettera a, la Convenzione non si applica alla compravendita
di merci acquistate per uso personale, familiare o domestico (compravendita
d’oggetti di consumo). Sono esclusi soltanto i contratti nei quali ’alienante non
sapeva 0 non era ritenuto sapere che gli oggetti fossero destinati a uso perso-
nale, familiare o domestico. Le questioni di delimitazione devono essere risolte
sulla via dell’interpretazione del contratto (art. 8).

La Convenzione esclude inoltreé dal suo campo d’applicazione le vendite che si
fanno all’incanto (art. 2 lett. b), sulla base di vendita forzata o di altre misure
giudiziarie (art. 2 lett. ¢). Questa esclusione é avvenuta in considerazione delle
numerose disposizioni imperative che gli ordinamenti giuridici nazionali hanno
adottato in materia.

L’articolo 3 capoverso | regola la compravendita di merci da fabbricare o da
produrre. Questa disposizione corrisponde all’articolo 6 LUCI. Secondo questa
regola, i contratti di fornitura di merci da fabbricare o da produrre sono rite-
nuti contratti di compravendita, a meno che la parte che fa I’ordinazione non
fornisca una parte essenziale degli elementi materiali necessari. Sara esaminato
in ogni caso particolare quello che dev’essere considerato parte essenziale degli
elementi materiali. La giurisprudenza relativa all’articolo 6 LUCI aiutera a di-
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stinguere un contratto di fornitura di merci da fabbricare da un contratto d’o-
pera vero € proprio.

A prima vista, I’applicazione della Convenzione di Vienna ai contratti di forni-
tura di merci da fabbricare corrisponde soltanto in misura relativa alla tradi-
zione giuridica svizzera. Il Codice delle obbligazioni sottopone un siffatto con-
tratto, con il quale una parte fabbrica per I’altra certi oggetti ben definiti a par-
tire da materiale che gli appartiene, alle disposizioni sul contratto d’appalto
(cfr. art. 365 cpv. 1 CO). Non si tratta tuttavia di un contratto di fornitura di
merci da fabbricare propriamente detto, ma di un contratto misto, retto dalla
legge, che mescola elementi del contratto di compravendita e del contratto
d’appalto. L’articolo 365 capoverso 1 CO prevede quindi che I’appaltatore ri-
sponda della materia che fornisce alla stessa stregua di un alienante. Il fatto
d’includere il contratto di fornitura delle merci da fabbricare nel campo d’ap-
plicazione della Convenzione non dovrebbe quindi porre problema alcuno,
neppure nell’ottica della tradizione giuridica svizzera.

L’articolo 3 capoverso 2 contiene una precisazione a proposito del contratto
di lavoro. La Convenzione non trova applicazione se la parte che fornisce la
merce esegue in misura preponderante lavori o altre prestazioni d’opera. Que-
sta disposizione € nuova per rapporto al diritto uniforme dell’Aia sulla com-
pravendita. Essa & stata esplicitamente inserita nella Convenzione onde evitare
i problemi complessi posti dai contratti di fornitura di merci con ’obbligo di
procedere al montaggio. Se, in un caso particolare, la valutazione delle circo-
stanze stabilisce che la fornitura del materiale &€ d’importanza assolutamente
secondaria per rapporto alla prestazione di lavoro, il contratto intero sara sot-
toposto al diritto del contratto d’appalto e non cadra quindi nel campo d’ap-
plicazione della Convenzione. Si pud invero porre la questione se in casi del
genere non si sia in presenza di due contratti, uno di fornitura e ’altro di
montaggio. In definitiva, soltanto la volonta delle parti decidera di tale que-
stione.

Dev’essere esaminato nel caso singolo se ¢ in quale misura la Convenzione di
Vienna copra quei contratti di compravendita oggetto di regolamentazione spe-
ciale nel CO.

Nella vendita sopra campione (art. 222 CQ), 'affidamento del campione ga-
rantisce in modo particolare la presenza di una qualitd di cui risponde ’alie-
nante. L’articolo 222 capoverso 3 CO disciplina la ripartizione dell’onere della
prova. Risulta evidente, dall’interpretazione corretta di questa regola, che il
compratore, fornendo il campione, prova che la merce deve presentare deter-
minate qualitd che erano state assicurate e che egli deve dimostrare in seguito
come la merce fornita non corrisponda al campione (cfr. a tal proposito Cavin
Pierre, Schweizerisches Privatrecht, vol. VII/1, Basilea e Stoccarda 1977, pag.
158 segg.). La Convenzione di Vienna menziona la vendita sopra campione
nella sezione relativa alla conformita delle merci con il contratto e ai diritti e
pretese di terzi. L’articolo 35 capoverso 2 lettera ¢ precisa che le merci sono
conformi al contratto soltanto se possiedono le qualita della merce che il vendi-
tore ha presentato al compratore come campione o modello. Tale regolamenta-
zione corrisponde percid a quella istituita dal diritto svizzero.
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La vendita in prova o ad esame (art, 223-225 CO) ¢é una vendita sottoposta a
condizione sospensiva. 1l contratto & perfetto soltanto se la condizione & at-
tuata. Il compratore & libero d'accettare la cosa o di rifiutarta. Egli pud rifiu-
tarla anche se non presenta alcuna carenza. Giusta la Convenzione di Vienna
(art. 35, 53), il compratore pud rifiutare la merce soltanto se questa non & con-
forme al contratto. Non sono previste eccezioni. Le parti possono perd modifi-
care tali disposizioni di comune accorde {opting out). Se una siffatta modifica-
zione & stata convenuta, la vendita in prova o ad esame soggiace del resto alla
Convenzione di Vienna.

Le vendite a rate (art. 226a4-228 CO) concernono di regola beni di consumo.
Questi sono esclusi dal campo d’applicazione della Convenzione (cfr. art. 2
lett. a). Se una vendita a rate dovesse eccezionalmente concernere beni non di
consurmno, essa sarebbe in principio regolaia dalla Convenzione, in quanto ven-
dita per la quale le parti hanno previsto madalita speciali di pagamento.

I contratti di locazione-vendita sone assimilati ai contratti di vendita e sono
retti dalla Convenzione, a meno che non entri in ginoco la riserva dell’articolo
2 lettera a (vendita di beni di consume).

I contratti di scambio, per contro, non sono compresi nel campo d’applica-
zione della Convenzione. Ci si deve tuttavia chiedere se la Convenzione non do-
vrebbe applicarsi a certi contratti misti di scambio e di vendita, e di conse-
guenza anche alle operazioni di compensazione. Ispirandoci all’articolo 3, rite-
niamo che in tali casi si debba chiarire se 1a prestazione di scambio sia prepon-
derante o se prevalga la prestazione in denaro. Se la prestazione in denaro
costituisce una parte essenziale o preponderante della prestazione globale, sara
applicabile la Convenzione. Non v’é dubbio che nei prossimi anni questo set-
tore conoscerd un'importante evoluzione internazionale.

211.33 Limiti nel campo d’applicazione materiale

La Convenzione regola soltanto la conclusione dei contratti di compravendita
¢ 1 diritti ¢ doveri che ne derivano per compratore ¢ venditore. Sono esclusi
dalla Convenzione in particolare la validita dei contratti o degli usi (art. 4 lett.
a) e gli effetti del contratto sulla proprieta delle merci vendute {(art. 4 lett. b).
La Convenzione regola in effetti il dovere del venditore — come obbligo con-
trattuale a suo carico - di trasferire la proprieta delle merci vendute (art. 30),
lasciando tuttavia alla lex rei sitae la cura di regolare gli effetti reali che il con-
tratta di compravendita, concepito come semplice obbligo d'impegno, pro-
durra sulla merce venduta. Questo dipende dalla concezione diversificata che
il trasferimento di proprieta ha nei diversi ordinamenti legislativi nazionali.

Il termine validita del contratto o di certe sue clausole designa le regole che,
oltre alle disposizioni sulla conclusione del contratto, occorre rispettare affin-
ché il contratto sia valido. Si possono citare la capacita giuridica e la capacita
negoziale, i vizi di consenso dovuti a errore, dolo ¢ minaccia, come pure la nul-
lita dei contratti dal contenuto impossibiie, immorale oppure costitutivo di vio-
lazione dei buoni costumi. Per quanto concerne gli usi commerciali, occorre
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distinguere ia questione della validita (art. 4 lett. a) da quella della loro defini-
zione. Quest’ultima si determina secondo Iarticolo 9 della Convenzione.,

L’enumerazione dell'articolo 4 non é conclusiva, come risulta dal termine «in
particolare» nell'ingresso dell’articolo. Se si pone una questione in un settore
non enumerato dall’articolo 4 occorre di conseguenza chiedersi se la Conven-
zione ha inteso regolare tale questione, senza tuttavia essere sufficientemente
chiara a questo proposito. Se la risposta ¢ affermativa, si ¢ allora in pres¢nza
di una lacuna che occorre colmare giusta "articolo 7 capoverso 2. Se la risposta
& negativa, ci si trova fuori del campo d’applicazione materiale della Conven-
zione. Spetta quindi alle norme nazionali sui conflitti di legge designare il di-
ritto applicabile a tale questione.

Secondo Particolo 5, la Convenzione non si applica alla responsabilita del ven-
ditore per morte o lesioni corporali {gravi) causaie dalle merci a una persona.
La disposizione ha - almeno nell’ottica svizzera - soltanto funzione chiarifica-
trice. L’esclusione della responsabilita civile del venditore del prodotto risulta
per noi gia dall’articolo 4, trattandosi di una responsabilita extra-contrattuale.
Se essa ¢ stata esplicitamente menzionata nell’articolo 5 € per tenere conto di
quegli ordinamenti giuridici che conferiscono un fondamento contrattuale alla
responsabilita del venditore del prodotto.

Un’altra limitazione del campo d’applicazione materiale risulta dall’articolo &
della Convenzione, giusta il quale le part! possono prevedere che la Conven-
zione o una parte della stessa non si applichera ai loro contratti {opting out).
Se le parti non si sono espresse sull’applicazione della Convenzione e se sono
dati i criteri di una tale applicazione, la Convenzione si applica allora ipso iure.
Premessa d’esclusione dell’applicazione della Convenzione € di conseguenza un
accordo concluso tra le parti. Nonostante [’articolo 6 non menzioni esplicita-
mente la tacita esclusione, questa € amimissibile.

L’esclusione dell’applicazione della Convenzione pud essere gencrale oppure
anche soltanto per rapporto a singoli articoli o singeli contratti di compraven-
dita. B riservato articolo 12, secondo il quale ogni Stato puo, sulla base di
una dichiarazione esplicita (art. 96}, prescrivere imperativamente la forma
scritta per la conclusione, la modificazione o I'annullamento di un contratto
di compravendita. In tal caso, la forma scritta € necessaria anche per fare un
opting-out.

E possibile escludere parzialmente ’applicazione della Convenzione per mezzo
di condizioni generali allegate a un contratto, sempre che gueste rispettino i
principi generali di validita (cfr. Huber Ulrich, Der UNCITRAL-Entwurf eines
Ubereinkommens iiber internationale Warenkaufvertrige, in Rabels Zeitschrift
fiir ausidndisches und internationales Privatrecht, vol. 43 (1979), pag. 427),
questi sono retti dal diritto nazionale definito dalle norme sui conflitti di legge
{cfr, Schlechtriem Peter, op. <it., pag. 21).

Le parti sono libere di sottoporre un aspetto determinato del loro contratto di
compravendita, ad esempio le modalitd di pagamento, a regole particolari. Se
esse prevedono regole determinate per indicare quando, come, dove e in guale
moneta 1'acquirente dovra pagare il prezzo di vendita, tali regole prenderanno
il posto degli articoli 54-59 della Convenzione, Se esse prevedono soltanto che
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gli articoli 54-59 della Convenzione non si applichino al contratto, ma non in-
dicano le regole che devono sostituirli, le norme di conflitto del giudice adito
dovranno designare in caso di controversia il diritto materiale applicabile alle
modalita di pagamento. Se le parti prevedono invece che un diritto nazionale
determinato, ad esempio il diritto svizzero, debba applicarsi alle modalita di
pagamento, possono risultare delicate questioni d’interpretazione. In effetti,
una tale pattuizione tra le parti pud costituire un otping-out, il che significa che
in luogo degli articoli 54 seguenti saranno applicate le disposizioni del CO. Le
parti potrebbero tuttavia volere fare un’elezione di diritto parziale. Le norme
di conflitto del giudice adito diranno allora se questa elezione di diritto sia av-
venuta validamente. Se tale ¢ il caso, il diritto scelto - in caso il diritto svizzero
- dovra dire quali delle sue regole devono applicarsi alle modalita di paga-
mento. In paesi quali la Svizzera che non fanno uso della riserva contro arti-
" colo 1 capoverso 1 lettera b, di nuovo si applichera la Convenzione di Vienna
quale lex specialis per le compravendite internazionali di merci e non il diritto
interno.

La designazione convenzionale di un foro o un patto arbitrale non significa an-
cora V’esclusione deil’applicazione della Convenzione di Vienna. In ogni caso
particolare occorre, analizzando le circostanze, ricercare quello che le parti
hanno effettivamente voluto. Se & stato adito il giudice di uno Stato contraente,
questi prende ’avvio dalla norma interpretativa fissata dall’articolo 8. Anche
I’elezione di un diritto nazionale non significa di per sé esclusione della Con-
venzione, soprattutto non quando lo Stato designato é Stato contraente della
Convenzione che non ha fatto uso della riserva dell’articolo 1 capoverso 1 let-
tera b. Anche in questo caso, ’interpretazione dovra determinare se le parti,
designando un diritto nazionale, abbiano inteso scegliere le norme materiali in-
terne di tale Stato, oppure il diritto della Convenzione di Vienna sulla compra-
vendita, divenuto vincolante secondo il diritto di tale Stato. Contrariamente
agli Stati contraenti delle leggi uniformi dell’Aia sulla compravendita, la giuri-
sprudenza svizzera non ha finora conosciuto tale problematica.

212 Disposizioni generali
(art. 7-13)

11 secondo capitolo con le disposizioni generali (art. 7-13) ¢ applicabile senza
distinzione alle due parti della Convenzione, a quella sulla conclusione dei con-
trolli (art. 14-24) e a quella sulla compravendita di merci (art. 25-88). Esso si
occupa delle questioni d’interpretazione e completamento delle lacune (art. 7,
8, 10 e 13), come pure dell’importanza degli usi commerciali (art. 9). Gli arti-
coli 11 e 12 concernono questioni formali.

212.1 Interpretazione della Convenzione ¢ completamento
delle lacune

L’articolo 7 fissa due principi per 'interpretazione della Convenzione. Uno
concerne l’interpretazione in generale (cpv. 1), I’altro regola il completamento
delle lacune (cpv. 2).
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L’articolo 8 si occupa dell’interpretazione delle manifestazioni della volonta.

L’articolo 10 contiene disposizioni particolari d’interpretazione nel caso una
parte abbia piu stabili organizzazioni o non ne abbia alcuna. L’articolo 13 defi-
nisce la nozione di forma scritta.

L’articolo 7 capoverso 1 prevede che, per I'interpretazione di ogni disposizione
della Convenzione, si debba tenere conto del suo carattere internazionale e
della necessita di promuovere I’uniformita dell’applicazione della Convenzione
e d’assicurare il rispetto della buona fede nel commercio internazionale.

La raccomandazione rivolta al giudice di tenere conto del carattere internazio-
nale della Convenzione ha soltanto carattere programmatico. Il suo scopo ef-
fettivo € di giustificare la necessita di un’applicazione uniforme della Conven-
zione nel mondo intero. L’applicazione uniforme chiede anche al giudice adito
di fare del diritto comparato e di essere pronto a dare la priorita a un’interpre-
tazione impostasi in un numero preponderante di Stati, anche se essa non corri-
sponde all’interpretazione personale. Il dovere di un’interpretazione uniforme
¢ legato strettamente al rispetto della buona fede. Ci si pud chiedere se esista
una buona fede riconosciuta nel mondo intero e definita in maniera uniforme.
Lo sviluppo di principi uniformi, riconosciuti da tutti, della protezione della
buona fede & tuttavia possibile soltanto se le parti possono appoggiarsi, nel
commercio internazionale, su un patrimonio comune di regole di comporta-
mento. L’interpretazione uniforme della Convenzione di Vienna ¢ un primo
passo in questa direzione.

Se il giudice adito rileva una lacuna nel testo della Convenzione o interpretando
una delle sue disposizioni, I’articolo 7 capoverso 2 lo obbliga a tenere conto dei
principi generali che reggono la Convenzione, prima di servirsi della legge na-
zionale designata dalle proprie norme di conflitto per colmare la lacuna. Que-
sta disposizione ¢ destinata a rendere il piu difficile possibile una fuga troppo
rapida verso il diritto nazionale «pill noto». Soltanto la pratica dimostrera fino
a qual punto dei principi universali possano essere dedotti dalla Convenzione
stessa. E perd certo che non si rispetta lo spirito della Convenzione semplice-
mente integrandola nella dottrina nazionale sul diritto della compravendita.
D’altro canto va rilevato ancora una volta che & possibile colmare una lacuna
giusta il capoverso 2 soltanto se si tratta di una questione retta dalla Conven-
zione.

L’articolo 8 tratta dell’interpretazione delle dichiarazioni di volonta. Di regola
le indicazioni e le norme di comportamento di una parte devono essere inter-
pretate secondo le intenzioni della stessa, nella misura in cui I’altra parte cono-
sceva o avrebbe dovuto conoscere tale volonta (cpv. 1). Se quest’ultima condi-
zione ¢& carente, fa stato I'interpretazione che ne avrebbe dato una persona ra-
gionevole, nella stessa posizione e nelle stesse condizioni (cpv. 2); in tale conte-
sto occorre tenere conto di tutte le circostanze rilevanti, in particolare delle
trattative tra le parti, delle abitudini stabilitesi tra le stesse e del loro comporta-
mento ulteriore, ma anche degli usi commerciali.

L’articolo 8 corrisponde di fatto alla teoria svizzera preminente del principio
della fiducia. Secondo questa teoria, la dichiarazione o il comportamento di
una parte sono validi conformemente alla sua volonta, a condizione che I’altra
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parte conosceva o avrebbe dovuto conoscere tale volonta. Secondo la giuri-
sprudenza svizzera, se questa condizione non ¢ data, il comportamento o la di-
chiarazione ha il senso che poteva avere per ’altra parte, secondo il principio
della buona fede (cfr. Ghul/Merz/Kummer, Das schweizerische Obligationen-
recht, 7% edizione, Zurigo 1980, pag. 91). La Convenzione si esprime in ma-
niera piu complicata: essa chiede che le dichiarazioni delle parti siano interpre-
tate secondo il senso che una persona ragionevole - posta nella stessa situazione
- avrebbe dato loro nelle stesse circostanze (cpv. 2). Per determinare I’esten-
sione di tale interpretazione, occorre tenere conto di tutte le circostanze perti-
nenti, in particolare delle trattative tra le parti, delle loro abitudini, degli usi
commerciali e del comportamento ulteriore delle parti (art. 8 cpv. 3).

La teoria svizzera del principio della fiducia si é modificata nel senso che debba
essere protetta non tanto la fiducia di colui che riceve la dichiarazione nel com-
portamento di colui che la rilascia, quanto piuttosto la fiducia del dichiarante
nel fatto che la dichiarazione sard compresa dal destinatario conformemente
alla sua volontd (cfr. ad es., Bucher E., Schweizerisches Obligationenrecht,
Allgemeiner Teil, Zurigo 1979, pag. 105). Secondo la giurisprudenza del Tribu-
nale federale, colui che riceve la dichiarazione di volonta ¢ obbligato a tenere
conto di tutti i fatti che si possono dedurre dalle circostanze, onde riconoscere
un eventuale errore nella dichiarazione dell’altra parte e correggerla secondo la
volonta effettiva della stessa (cfr. DTF 106 1I 16). ’

Soltanto la pratica potra rilevare in quale misura tale modificazione del princi-
pio della fiducia potra armonizzarsi con le norme d’interpretazione poste dalla
Convenzione di Vienna.

La nozione della stabile organizzazione & importante per la Convenzione di
Vienna nella misura in cui il campo d’applicazione ¢ determinato in funzione
della stabile organizzazione delle parti in Stati diversi (cfr. art. 1 cpv. 1 lett.
a). La stabile organizzazione non ¢ tuttavia definita nella Convenzione. L’arti-
colo 10 capoverso 1 contiene soltanto una regola per il caso una parte sia dimo-
rante in piu luoghi. Determinante in tal caso ¢ la stabile organizzazione che ha
il rapporto piu stretto con il contratto o la sua esecuzione, tenuto conto delle
circostanze conosciute dalle parti prima o durante la conclusione del contratto.
Se una parte non ha una stabile organizzazione - un caso che si presentera
certo molto raramente ~ subentrera la residenza abituale (art. 10 cpv. 2).

Infine, secondo P’articolo 13, il termine «scritto» comprende anche le comuni-
cazioni inviate per telegramma o telex.

212.2 Usi commerciali
(art. 9)

Gli usi commerciali hanno importanza primordiale per il commercio internazio-
nale. L’articolo 9 prende in considerazione tale fatto (cfr. a questo proposito
Bonell J.M, Die Bedeutung der Handelsbrduche im Wiener Kaufrechtsiiber-
einkommen von 1980, in Juristische Blatter, 1985, pag. 385 segg.). In primo
luogo si rileva che le parti sono vincolate dagli usi convenuti. Questa norma ¢
evidente ove si tenga conto dell’alto valore che la Convenzione riconosce al-
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I’avtonomia delle parti (cfr. art. 6). Ii capoverso 1 prevede ineltre che le parti
sono legate anche dalle abitudini che si sono instaurate tra di loro. Anche que-
sta norma pud essere dedotta dall’autonomia delle parti poiché si tratta in prin-
cipio di null’altro che di una convenzione tacita tra le parti.

Il capoverso 2 precisa, come punto centrale, che le parti sono ritenute essersi
tacitamente riferite agli usi di cui erano a conoscenza o dei quali avrebbero do-
vuto avere conoscenza ¢ che, nel commercio internazionale, sono ampiamente
conosciuti e regolarmente rispettati. Tutto questo, tuttavia, non basta. L’arti-
colo 9 capoverso 2 esige inoltre che gli usi in questione siano ampiamente cono-
sciuti e regolarmente rispettati dalle parti di contratti dello stesso tipo nel ramo
commerciale considerato. Tali limitazioni sono il riflesso del timore dei Paesi
del Terzo Mondo davanti alla validitd di usi commerciali a loro sconosciuti.

La Convenzione non contiene alcuna definizione degli usi commerciali. Con
questo termine occorre comprendere le regole osservate dalle parti che fanno
commetrci in una situazione data. Affinché queste possano essere riconosciute
come usi commerciali, occorre che vi sia una pratica effettiva, condizione ¢s-
senziale per la nascita e la consistenza di ogni uso,

La dottrina e la giurisprudenza svizzere partono dal presupposto che la validita
di un uso dipenda dalla volonta delle parti. Per questa ragione, un uso puo es-
sere invocato soltanto nel caso una volonta corrispondente delle parti possa es-
sere rilevata o almeno presunta. La Convenzione di Vienna prevede che sol-
tanto gli usi ampiamente conosciuti ¢ regolarmente rispettati e che erano o
avrebbero dovuto essere conosciuti dalle parti vincolano quest™ultime. Non do-
vrebbe dunque risultare differenza rilevante con il diritto svizzero.

La Convenzione di Vienna, contrariamente ai diritto uniforme dell’Aia sulla
compravendita (art. 9 LUCI), non precisa se e in quale misura ghi usi commer-
ciali abbiano priorita sulle disposizioni della Convenzione stessa. Poiché vi &
tuttavia presunzione legale che tali usi siano stati tacitamente convenuti, occor-
rerd, in considerazione dell’autonomia delle parti, accordare priorita agli usi
commerciali. [l diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita aveva del resto
gid adottato tale soluzione.

212.3  Prescrizioni sulla forma

In principio il contratto di compravendita non sottostd ad alcuna condizione
di forma (art. 11)., Onde garantire questa libertd, ¢ espressamente ammessa la
prova testimoniale per provare la conclusione di un contratte di compraven-
dita,

La conclusione del contratto libera da qualsivoglia obbligo formale ed esonera
da costrizioni di forma indirette, anche dalla «consideration» per i contratti
«non sigillati» del diritto anglo-americano.

Per tenere conto degli Stati che prescrivono la forma scritta obbligatoria per
i contratti di compravendita, la Convenzione di Vienna prevede la possibilita
di fare una riserva (art. 12 ¢ 96). Ogni Stato contraente che prevede la forma
scritta per la conclusione o la prova d¢i un contratte di compravendita pud di
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conseguenza escludere, per mezzo di tale riserva, I’applicazione dell’articolo

11. Lo stesso dicasi per ’articolo 29 che concerne la modificazione o ’annulla-
mento del contratto, come pure per la seconda parte della Convenzione (art.
14-24) che concerne la conclusione del contratto. Se uno Stato contraente fa
uso di tale riserva, la questione della forma dovra, per quanto lo concerne, es-
sere risolta dal diritto nazionale designato dalle norme di conflitto (statuto
della forma). Lo statuto della forma ¢ applicabile ogni qualvolta una delle parti
contraenti ha stabile organizzazione in uno Stato che ha fatto uso della riserva
(art. 1 cpv. 1 lett. a). Se il diritto internazionale privato del giudice adito desi-
gna il diritto di uno Stato contraente che ha fatto uso della riserva, la forma
scritta é obbligatoria e le parti non possono concludere un accordo divergente.
Se invece il giudice & indotto ad applicare il diritto di uno Stato contraente che
non ha fatto riserve, la liberta di forma giusta ’articolo 11 & ristabilita dall’ap-
plicazione analogica dell’articolo 1 capoverso 1 lettera b.

La possibilita di fare una riserva (art. 96) si limita agli articoli 11 e 29 e alla
seconda parte della Convenzione (art. 14-24). La riserva dello statuto della
forma é cosi stata limitata alla conclusione ¢ alla prova dei contratti di compra-
vendita, alla modificazione e all’annullamento di tali contratti nonché alle co-
municazioni nella procedura di conclusione del contratto. Le altre comunica-
zioni necessarie durante I’esecuzione del contratto, quali ad esempio la censura
per vizi della cosa, oppure la fissazione di un termine sono valide in assenza
di qualsiasi forma anche nello Stato che ha fatto la riserva, anche se ’ordine
nazionale prevede il contrario.

Come gia rilevato, ’articolo 13 precisa che il termine «scritto» comprende an-
che le comunicazioni fatte per telegramma e telex. Se la forma scritta & pre-
scritta da una riserva secondo I’articolo 96, le esigenze di tale riserva sono sod-
disfatte con un telegramma o un telex, anche se il diritto nazionale interessato
dovesse prevedere esigenze piu severe.

22 Conclusione del contratto

Uno dei grandi meriti della Convenzione di Vienna ¢ di aver riunito le norme
relative alla conclusione del contratto e le norme materiali sulla compravendita
delle merci. La vittoria realizzata con ’unificazione & tuttavia meno assoluta
data la facolta di fare una riserva in virtti dell’articolo 92. Questo articolo per-
mette agli Stati contraenti di ratificare unicamente la seconda parte della Con-
venzione (conclusione del contratto) o la terza (diritto materiale della compra-
vendita).

L’articolo 92 ¢ stato accolto nella Convenzione soprattutto per I’insistenza dei
Paesi Scandinavi (Danimarca, Finlandia, Norvegia e Svezia). Tali Paesi inten-
dono in effetti non ratificare la seconda parte della Convenzione. Esistono tra
gli Stati scandinavi disposizioni uniformi sulla conclusione del contratto, diver-
genti in parte da quelle della Convenzione di Vienna.

La Svizzera non ha motivo alcuno di non ratificare una delle due parti della
Convenzione. Nessuno degli organismi interpellati si sono pronunciati in tal
senso. I motivi che militano a favore dell’adesione della Svizzera alla Conven-
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zione sono validi per quanto concerne sia le norme sulla conclusione del con-

tratto sia quelle materiali sulla compravendita.

221 In generale

Nella seconda parte sulla conclusione del contratto (art. 14-24) gli articoli
14-17 trattano I’offerta e gli articoli 18-22 ’accettazione; I'articolo 23 descrive
con termini stringati la conclusione del contratto, mentre I’articolo 24 indica
in quale momento e a quali condizioni la manifestazione della volonta & rite-
nuta, giusta la Convenzione, giunta al destinatario.

La Convenzione conserva la concezione tradizionale di offerta e accettazione,
come del resto gia faceva I’articolo 3 della legge uniforme dell’Aia sulla conclu-
sione dei contratti. La norma secondo la quale due volonta concordanti siano
necessarie per la conclusione di un contratto corrisponde senza dubbio al senso
giuridico di ognuno. Le critiche a proposito della concezione molto teorica di
offerta e accettazione non sono tuttavia mancate. Tali critiche avevano fatto
rilevare che sono spesso necessarie trattative molto lunghe, soprattutto prima
della conclusione di un contratto complesso e di vasta portata, tanto che il mo-
mento esatto della conclusione del contratto spesso non pud in seguito piu es-
sere riconosciuto con esattezza. Si € spesso detto anche che le dichiarazioni di
volonta determinanti, sfociate infine nella conclusione del contratto, possono
essere rilevate soltanto a malapena nel contratto globale. Malgrado queste criti-
che giustificate lo schema tradizionale della conclusione del contratto & stato
mantenuto, non da ultimo perché il modello di offerta e accettazione puo es-
sere applicato alla maggior parte dei casi.

La Convenzione disciplina la conclusione dei contratti in modo esaustivo, tanto
che non possono piu essere applicate le altre forme di formazione di un con-
tratto previste negli ordinamenti giuridici nazionali. Occorre infine ricordare
che se la Convenzione disciplina in modo esaustivo le condizioni alle quali un

contratto € concluso, essa non si pronuncia per contro sulla validita dello
stesso.

222 Offerta
(art. 14-17)

222.1 Definizione

La disciplina dell’offerta inizia con la sua definizione: giusta ’articolo 14 capo-
verso 1, la proposta di concludere un contratto rivolta a una o piu persone de-
terminate costituisce un’offerta. La dichiarazione dev’essere sufficientemente
precisa, indicare i punti essenziali del contratto come pure rilevare la volonta
dell’autore di essere vincolato in caso d’accettazione. Contrariamente a quanto
prevede il Codice delle obbligazioni, i punti essenziali del contratto sono
espressamente menzionati. Giusta I’articolo 14, una proposta & sufficiente-
mente precisa se designa le merci e, esplicitamente o implicitamente, fissa
quantita e prezzo o fornisce indicazioni che permettano di determinarli.
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Di regola ’offerta € rivolta a una o piu persone determinate. Giusta il diritto

svizzero un’offerta puo essere data anche se la controparte non & ancora deter-
minata, quando cioé I’offerta si rivolge ad incertam personam.

La Convenzione di Vienna permette anche I'offerta pubblica, ma esige che
I’autore della proposta indichi chiaramente la propria volonta (art. 14 cpv. 2).
Le esigenze poste perché ci sia offerta pubblica sono quindi pit severe che in
diritto svizzero. Questo vale anche per gli oggetti esposti in vetrina con indica-
zione del prezzo. L’articolo 7 capoverso 3 CO ristabilisce la presunzione che
un’esposizione di merci con indicazione dei prezzi ¢ una proposta. Se le circo-
stanze mostrano che la volonta di essere vincolato fa difetto - ad esempio se
un’indicazione esplicita segnala che I’oggetto & riservato - tale presunzione
viene allora a cadere. '

Secondo la Convenzione di Vienna, invece, I’esposizione in vetrina sottosta alle
condizioni strette che I’articolo 14 capoverso 2 fissa per I'offerta pubblica.
Siamo quindi in presenza di una presunzione trattarsi unicamente di un invito
a fare un’offerta, a meno che certe circostanze non facciano chiaramente inten-
dere la volonta dell’esponente di essere legato.

La determinazione rispettivamente la possibilita di determinare la quantita di
merce fa parte degli essentialia negotii. Oltre alla determinazione esplicita
della quantitd &€ ammessa anche la determinazione implicita della stessa o la
possibilita implicita di determinarla. Questa formulazione volutamente ampia,
permette di ritenere che un’offerta & sufficientemente determinata anche qua-
lora, in una vendita di cose di un certo genere, la quantitd dev’essere fissata
soltanto al momento dell’esecuzione del contratto. Ci si dovra perd chiedere
se la volonta di contrarre sia ancora sufficiente nel caso di tale offerta o di
un’offerta simile, visto che la determinabilita della quantitd di merce dipende
in misura eccessiva dal caso. Ma grazie ai metodi d’interpretazione dell’arti-
colo 8 é possibile chiarire le questioni che si pongono in ordine alla volonta
di contrarre.

Mentre ’articolo 14 prevede che una proposta valida deve fissare il prezzo o
fornire indicazioni che permettano di determinarlo, ’articolo 55 disciplina il
caso dei contratti validamente conclusi senza che il prezzo della merce sia stato
fissato e senza che sia possibile determinarlo. Questa norma regola i contratti
per i quali le parti non hanno convenuto elementi, neppure taciti, che permet-
tano di fissare il prezzo. In casi del genere le parti sono ritenute essersi tacita-
mente riferite ai prezzi abitualmente praticati per le stesse merci (prezzo del
mercato). La contraddizione tra gli articoli 14 e 55 ¢ riflesso delle divergenze
esistenti tra i sistemi giuridici. In diversi Stati, un contratto pud essere concluso
senza che le parti decidano del prezzo, mentre secondo altre concezioni un con-
tratto del genere ¢ nullo.

Secondo il diritto svizzero, il prezzo fa pure parte degli essentialia negotii; & im-
pensabile la conclusione di un contratto senza volonta concorde relativamente
al prezzo. Giusta ’articolo 184 capoverso 3 CO il prezzo ¢ sufficientemente de-
terminato quando possa esserlo a norma delle circostanze. Basta cioé che il
prezzo possa essere determinato sulla base di quello del mercato oppure di altri
elementi concreti. Se il compratore fa un’ordinazione definitiva senza indicare
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il prezzo, la vendita & espressamente presunta essere stata conclusa al prezzo
medio del mercato al momento e nel luogo dell’adempimento (cfr. art. 212 cpv.
{ CO). E determinante che il prezzo non dipenda unicamente dalla volonta di
una delle parti. La pratica svizzera non dovrebbe causare difficoltd importanti
all’interpretazione dell’articolo 55. L’interazione tra gli articoli 14 e 55 resta
tuttavia ardua. Vista la formulazione dell’articolo 14 non si puo ritenere che
’articolo 55 fissi una presunzione legale uguale a quella dell’articolo 212 capo-
verso | CO. Si potra ovviare alla contraddizione esistente affermando che ’ar-
ticolo 55 é applicabile soltanto se non lo é I’articolo 14 (cfr. Herber Rolf, Wie-
ner Ubereinkommen iiber internationale Warenkaufvertrage vom 11 April
1980, Koln 1983, pag. 15; Honnold John, Uniform Law for International Sa-
les, Deventer 1982, n. 137 ad 14). Questo argomento & valido allorquando le
parti abbiano esplicitamente o implicitamente escluso ’applicazione dell’arti-
colo 14. L’esclusione dell’articolo 14 potra inoltre essere ritenuta quando gli usi
commerciali oppure le abitudini instauratesi tra le parti prevedono che un con-
tratto pud essere concluso senza che sia fissato il prezzo. Un’abitudine del ge-
nere deve ad esempio essere ammessa per le forniture d’uranio.

In relazione alla determinazione o alla possibilita di determinare il prezzo sorge
un’altra difficolta. In casi del genere occorrera chiedersi ogni volta se il con-
tratto sia stato concluso validamente. Poiché la validita del contratto ¢ esclusa
dal campo d’applicazione della convenzione (art. 4), occorre riferirsi al diritto
designato dalle norme di conflitto del giudice adito. Se il diritto cosi designato
prevede che un contratto che non fissa il prezzo € nullo, bisognera considerare
che tale contratto non é «validamente concluso» ai sensi dell’articolo 55 della
Convenzione.

222.2 Revocabilita

Dalle disposizioni del CO risuita che una proposta & in principio vincolante. 1l
proponente non ¢ libero di revocare I’offerta. Se I’offerente non intende essere
vincolato e ha rilasciato una dichiarazione in tal senso o se I’assenza di volonta
di essere vincolato risulta dalla natura del negozio o dalle circostanze, non si
¢ in presenza di proposta in senso stretto, bensi soltanto di un invito a fare
un’offerta. La durata durante la quale ’autore dell’offerta ¢ legato dipende
dalle circostanze. Il Codice delle obbligazioni distingue tra proposta con ter-
mine d’accettazione e offerta senze termine d’accettazione. Nel secondo caso
si distingue inoltre tra offerta fatta tra presenti e quella fatta tra assenti. L’of-
ferta avvenuta tra assenti puo essere revocata fintanto che non ¢é giunta al desti-
natario oppure se la revoca € comunicata al destinatario ancora prima che que-
sti abbia preso conoscenza dell’offerta.

La Convenzione di Vienna parte dal canto suo dal principio che un’offerta &
revocabile (art. 16 cpv. 1), prevedendo tuttavia due importanti eccezioni. L.’of-
ferta non puo essere revocata se indica, fissando un termine determinato per
Paccettazione o altrimenti, di essere irrevocabile (art. 16 cpv. 2 lett. a). Come
ulteriore eccezione non ¢ data possibilita di revoca se per il destinatario era ra-
gionevole ritenere irrevocabile ’offerta e se ha agito di conseguenza (art. 16
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cpv. 2 lett. b). La normativa riflette le divergenze profonde esistenti tra 1 singoli

ordinamenti giuridici a proposito dell’offerta. Anche la prassi a proposito della
questione quando un’offerta sia irrevocabile pud quindi risultare diversa a se-
conda del sistema giuridico. Con riferimento ali’articolo 16 capoverso 2 lettera
a occorre quindi insistere sul fatto che la determinazione di un termine fermo
per accettare offerta nom ha come conseguenza automatica !'irrevocabilitd
dell’offerta. Si tratta piuttosto soltanto di un’indicazione che fa ritenere che
eventualmente 'autore ha inteso irrevocabile Pofferta (cfr, Herber R., op. cit.,
pag. 16, Schlechtriem P., op. cit., pag. 39).

Anche un’offerta irrevocabile pud in seguito essere ritirata se la revoca giunge
al destinatario prima dell’offerta ¢ contemporaneamente alla stessa {(art. 15
cpv. 2). La Convenzione la definisce come «déclaration de rétraction» il che
la distingue datla revoca propriamente detta, che & disciplinata dall’articolo 16
capoverso 1. Secondo quest’ultime disposio, un’offerta non irrevocabile ai
sensi defl’articolo 16 capoverso 2 pud in principio essere revocata fintanto che
il destinatario non abbia spedito una dichiarazione d’accettazione.

L’articolo 17 precisa che un’offerta anche se & irrevocabile prende termine
quando il rigetto perviene ail’offerente.

La Convenzione non dice ¢id che avviene della validitd dell’offerta se I'autore
perde la capacitd di discernimento o muore immediatamente dopo aver fatto
I'offerta medesima. Occorre quindi ¢saminare se, giusta l'articolo 7, tale que-
stione rientri nel campo d'applicazione della Convenzione, Se tale & il caso,
essa dev’essere risolta colmando la lacuna o conformemente al diritto nazionale
designato dalle norme di conflitto.

In primo luogo va rilevato che Pincapacitd di discernimento o la morte del pro-
ponente concernono gli effetti dell’offerta ¢, di conseguenza, anche la sua vali-
dita. Se il destinatario dell’offerta possa ancora accettare ’offerta e concludere
quindi validamente il contratto & questione che la Convenzione esclude esplici-
tamente dal proprio campo d’applicazione. Di conseguenza ’influenza dell’in-
capacita di discernimento o della morte del proponente sulla validita dell’of-
ferta non pud essere dedotta dalla Convenzione, ma resta bensi riservata al di-
ritto nazionale (Schlechtriem P., op. cit., pag. 38). Né trova riscontro [’obie-
zione che tra incapacita di discernimento, risp. morte da un canto e revoca
dell’offerta dall’altro esista parallelismo che permetterebbe di trovare una solu-
zione applicando le disposizioni della Convenzione secondo le quali & possibile
colmare le lacune. Dai lavori preparatori della Convenzione risulta che la mag-
gior parte dei partecipanti ha rifiutato di riprendere le norme del diritto uni-
forme dell’ Aia sull’incapacita di discernimento e la morte di una parte. Si é ri-
nunciato intenzionalmente a una nuova regolamentazione poiché ritenuta su-
perflua soprattutto in considerazione del fatto che le compravendite internazio-
nali di merci avvengono essenzialmente tra ditte € non tra persone fisiche.

Identico ragionamento si applica all’incapacita di discernimento e alla morte
dell’accettante.
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223 Accettazione

(art. 18-22)
223.1 Ibn generale

La dichiarazione del destinatario di voler accettare 'offerta costituisce accetta-
zione, La Convenzione di Vienna e il Codice delle obbligazioni partono dal pre-
supposto che 'accettazione deve essere esplicita. Giusta il diritto svizzero, il si-
lenzio, nel senso di un comportamento assolutamente passivo, non fa sorgere
un contratto, Diversa & la situazione se dalle circostanze risulta che un’accetta-
zione esplicita non & attesa. In tal caso, I'accettazione tacita basta perché un
contratto sia concluso. L articolo 18 capoverso 1 della Convenzione recita che
«il silenzio o I’inazione non possono di per sé» valere come accettazione. Tutta-
via un’accettazione tacita resta possibile secondo la Convenzione ove siano
date circostanze particolari. Giusta il Codice delle obbligazioni 'accettazione
pud avvenire anche per mezzo di atti concludenti. Basta che il destinatario del-
"offerta mostri in qualsivoglia modo che intende accettarla. Lo stesso principio
vale secondo I"articolo 18 capoverso 3 della Convenzione il quale prevede che
il destinatario dell’offerta pud indicare la sua approvazione compiendo certi
atti, sempre che tale possibilita sia prevista dall'offerta, dalle abitudini stabilite
tra le parti o dagli usi commerciali. Soluzione analoga era gia stata prevista dal
diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita (cfr. art. 6 ¢pv. 2 LUCQC),

L’accettazione puod essere revocata secondo le stesse modalitd valide per 1’of-
ferta irrevocabile (art. 22).

223.2  Contenuio della dichiarazione d’accettazione

Per quanto concerne il contenuto, 1'accettazione deve corrispondere ail’offerta.
Se la dichiarazione contiene un nuovo elemento oppure ne modifica di esi-
stenti, questo significa rigetto dell’offerta e presentazione di una contro-
offerta. Questo principio non vale soitanto per il CO, bensi esplicitamente an-
che per la Convenzione (art. 19 cpv. 1). La giurisprudenza svizzera in principio
non permette eccezioni a questa regola; la Convenzione ¢ meno severa poiché,
all’articolo 19 capoverso 2, prevede che il contratto & concluso se le condizioni
contenute nell’accettazione non alterano sostanzialmente 1’offerta.

Se 'autore deli’offerta non intende concludere il contratto con le modificazioni
minime che sono state apportate, deve immediatamente farne parte all’accet-
tante. Se non lo fa, i termini del contratto seno quelli dell’offerta, con le modi-
ficazioni proposte dall’accettante (art. 19 cpv. 2).

L'’articolo 19 capoverso 3 contiene come ausilio interpretative indicazioni che
permettonoe di dire quali complementi e quali modificazioni valgono come de-
terminanti. La delimitazione tra modificazioni sostanziali e modificazioni mi-
nime non & tuttavia sempre facile, nonostante i dati suppletivi forniti nel capo-
verso 3. Oltre ai punti enumerati - modificazioni concernenti prezzo, modalita
di pagamento, quantita ¢ qualita della merce, luogo e momento della consegna,
portata della responsabilitd nonché componimento delle controversie che val-
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gono sempre come modificazioni sostanziali - non vi € norma alcuna relativa

alla delimitazione tra modificazioni sostanziali e modificazioni minime.

Occorre allora riferirsi alle circostanze particolari di ogni singolo caso. La giu-
risprudenza relativa al diritto uniforme dell’ Aia sulla compravendita e all’Uni-
form Commercial Code americano (UCC) pud essere d’aiuto soltanto in mi-
sura limitata. In effetti, benché questi due ordinamenti giuridici facciano di-
stinzione tra modificazioni sostanziali e modificazioni minime, non descrivono
invece gli stati di fatto per i quali vi & presunzione che la modificazione & essen-
ziale.

Se condizioni generali (CG) contraddittorie sono all’origine di divergenze tra
offerta e accettazione, il problema deve essere risolto con I’applicazione dell’ar-
ticolo 19. Se ’interpretazione rileva che le CG dell’accettante divergono in mi-
sura soltanto minima da quelle dell’autore dell’offerta, spetta a quest’ultimo -
agire rapidamente per comunicare che il contratto non ¢ stato concluso valida-
mente. In caso di divergenze essenziali, egli dovra espressamente accettare la
contro-offerta se intende concludere il contratto. )

Se vi sono divergenze tra offerta e accettazione dovute alla lingua impiegata,
occorrera stabilire se le parti abbiano ciononostante espresso volonta concorde.
Se tale ¢ il caso, le differenze d’ordine linguistico non costituiscono divergenze
sostanziali ai sensi dell’articolo 19 capoverso 2. Se vi ¢ divergenza tra dichiara-
zione ¢ volonta delle parti, occorre invece riferirsi all’articolo 19 capoversi 2
e 3. Del resto, divergenze di volonta delle quali non si trova traccia nelle dichia-
razioni delle parti concernono la validita del contratto e sottostanno di conse-
guenza alle disposizioni nazionali sull’errore.

223.3 Termine d’accettazione

L’accettazione deve avvenire entro il termine fissato a tale scopo dall’autore
dell’offerta. Se questi omette di fissare un termine, I’accettazione deve avvenire
entro un termine ragionevole. L’offerta che ¢é stata fatta verbalmente deve es-
sere accettata immediatamente, a meno che dalle circostanze non risulti altri-
menti.

La Convenzione contiene all’articolo 18 capoverso 2 indicazioni su come fis-
sare un termine ragionevole. Bisogna tenere conto delle circostanze della tran-
sazione e della rapidita dei mezzi di trasmissione scelti dall’autore dell’offerta.
Tali criteri corrispondono a quelli stabiliti dalla giurisprudenza svizzera in me-
rito al tempo durante il quale I’autore dell’offerta é da questa vincolato. Tali’
criteri possono quindi servire all’interpretazione analogica dell’articolo 18 ca-
poverso 2.

L’articolo 20 fissa le modalita del calcolo del termine. I fiorni festivi o non la-
vorativi che cadono nel luogo di stabile organizzazione dell’autore dell’offerta
non hanno in principio influenza alcuna sul decorso del termine. Tuttavia, se
I’ultimo giorno del termine & un giorno festivo o non lavorativo, il termine &
prorogato fino al primo giorno lavorativo seguente. Tale regola tiene conto
delle particolaritd del commercio internazionale: non si pud in effetti preten-
dere che le parti conoscano i giorni festivi del mondo intero.
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223.4  Accettazione tardiva

Giusta il Codice delle obbligazioni, il contratto non & concluso soltanto se la
dichiarazione d’accettazione non perviene all’autore dell’offerta entro il ter-
mine fissato. Se I’autore dell’offerta non ha fissato termini per l’accettazione
oppure se quest’ultima giunge a termine scaduto, occorre distinguere due casi.
Se I’accettazione spedita in tempo giunge con ritardo all’autore dell’offerta,
oppure se si tratta di un ritardo minimo, il proponente deve comunicare imme-
diatamente la revoca dell’offerta, ove non intenda rimanere vincolato (art. 5
cpv. 3 CO). Se invece il ritardo € manifestamente riconoscibile come tale, la
dichiarazione d’accettazione ha soltanto ’efficacia di un’offerta e come tale
sottosta a un’accettazione esplicita.

Anche la Convenzione di Vienna contiene norme sugli effetti di un’accettazione
tardiva. Essa distingue ugualmente tra accettazione spedita tardivamente ¢ ac-
cettazione spedita in tempo, ma giunta tardiva al destinatario. L’articolo 21 ca-
poverso 2 corrisponde all’articolo S capoverso 3 CO. L’autore dell’offerta deve
quindi comunicare immediatamente all’accettante che considera estinta la pro-
pria offerta ove risulti dalle circostanze che in caso di trasmissione regolare
I’accettazione gli sarebbe giunta in tempo. Risulta inoltre dal testo della Con-
venzione che la dichiarazione del proponente che intende non essere vincolato
non sottosta a ricevuta. Giusta I’articolo 21 capoverso 1 un’accettazione spe-
dita tardivamente produce tuttavia effetti ove, immediatamente, il proponente
ne informi ’accettante. Si tratta di una possibilita legale offerta al destinatario
dell’accettazione di prorogare il termine per accettare (cfr. Schlechtriem P., op.
cit., pag. 42). Per analogia con il capoverso 2, la spedizione di tale dichiara-
zione basta per renderla efficace.

224 Conclusione del contratto
(art. 23, 24)

Secondo I’articolo 23 della Convenzione il contratto € concluso al momento in
cui I’accettazione esplica effetti. L’articolo 18 precisa ai capoversi 2 e 3 le con-
dizioni che devono essere soddisfatte perché esplichi effetti 'accettazione di
un’offerta. In principio, occorre a tale scopo che la dichiarazione giunga al
proponente. L’articolo 24 regola il momento nel quale una dichiarazione d’ac-
cettazione giunge al destinatario.

224.1 Arrivo di dichiarazioni di volonta

L’articolo 24 concerne le dichiarazioni di volonta scritte e orali; quest’ultime
sono considerate pervenute al destinatario non appena sono state rilasciate,
qualunque sia il luogo nel quale sono state fatte. Le dichiarazioni scritte, per
essere valide, devono giungere nella sfera d’influenza del destinatario, sia che
gli siano rimesse personalmente o alla sua stabile organizzazione sia che gli
siano recapitate al suo indirizzo postale. Sussidiariamente, ove non vi sia né
stabile organizzazione né indirizzo postale basta la consegna al luogo di resi-
denza abituale. A proposito di quest’ultima possibilita era stato obiettato nel
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corso delle discussioni come non capiti praticamente quasi mai che una parte
di un contratto internazionale non abbia né stabile organizzazione, né indirizzo
postale. L’invio al luogo della residenza abituale & tuttavia stato mantenuto per
garantire che il sistema abbia la minor quantita di lacune possibili. Tale invio
¢ tuttavia efficace soltanto se ['autore non conosceva né poteva conoscere la
stabile organizzazione o 'indirizzo postale del destinatario. In caso contrario
quest’ultimo pud far valere 'inefficacia della dichiarazione.

L’articolo 24 non concerne unicamente Yacceitazione, bensi anche Vofferta
{cfr. art. 15 cpv. 1) come pure anche altre manifestazioni di volonta fatte nel
corso delle trattative per la conclusione del contratto. La questione se 1’articolo
24 possa essere esteso alle manifestazioni di volonta della terza parte, che non
contiene a questo proposito norma alcuna, sard tratiata in relazione all’articolo
27 (efr. n. 231.3).

L articolo 24 ha un campo d’applicazione molto ampio in quanto prevede la con-
segna delle manifestazioni di volonta al destinatario personalmente, al luogo della
stabile organizzazione o al suo indirizzo postale, sussidiariamente al luogo della
residenza abituale. Esso corrisponde alle premesse alle quali una dichiarazione en-
tra nella sfera d’influenza del destinatario ¢ diviene con questo valida secondo i
diritto svizzero. La Convenzione di Vienna non prevede per contro qualt persone
possano, in qualitd di rappresentanti del destinatario, prendere in consegna la di-
chiarazione, né disciplina il problema dell’accesso, fuori delle ore abituali d’aper-
tura, e quello del ritardo o dell’ impedimenio dell*accesso da parte del destinatario.

La prima questione, vale a dire la consegna al rappresentante, & disciplinata dal
diritto nazionale designato dalle norme di conflitto, poiché tratta un settore che
non ecntra nel campo d'applicazione della Convenzione. Le altre questioni si
conformano diversamente. Esse sono in relazione a circostanze dell’efficacia di
una manifestazione di volontd che deve essere ricevuta e non concernono le
condizioni che devono essere date nella persona dell’autore della dichiarazione
(ad es. formazione della volontd o incapacita di discernimento posteriore): si
tratta di lacune che devono essere colmate (art. 7 cpv. 2). Per giudicare della
ricevuta fuori delle ore abituali d’apertura, occorrera, per analogia con 1’arti-
colo 20 della Convenzione concernente il computo dei termini, considerare che
non si potrebbe esigere dalla parte dichiarante che abbia a conoscere le ore d’a-
pertura utilizzate nel mondo intero.

224.2 Momento della conclusione del contratto

Come gia rilevato, un contratto & concluse nel momento in cui prende effetto
’accettazione di un’offerta, La ricevuta deila dichiarazione d’accettazione & in
principio necessaria perché questa sia valevole (cfr. n. 224.1). Ma I’accettazione
pud avvenire anche per mezzo di atti concludenti e, in certe circostanze, anche
tacitamente. Per il primo di questi casi, la Convenzione di Vienna prevede che
Paccettazione prende effetto nel momento nel quale Iatto € compiuto, sempre
che tale atto sia compiuta eatro i termini previsti (art. 18 ¢pv. 3).

La Convenzione non indica esplicitamente in quale momento il contratto & con-
cluso quando l'accettazione avviene tacitamente. Occorrera quindi procederc
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colmando le lacune. In applicazione dell’articolo 7 capoverso 2 si deve in primo
luogo fare riferimento ai principi generali ai quali la Convenzione si ispira. Si
chiarira di conseguenza se le norme contenute nei capoversi 2 e 3 dell’articolo
18 siano sufficientemente sostanziali per dedurne principi capaci di disciplinare
la validita dell’accettazione tacita. L’interpretazione di questo articolo dimo-
stra in effetti che ’efficacia dell’accettazione dipende da una manifestazione
della volonta che sia esteriormente riconoscibile. L’accettazione esplicita deve
giungere al destinatario per essere valida, mentre I’accettazione attuata con atto
concludente é valevole nel momento in cui tale atto & eseguito. In ambedue i
casi trattasi di un comportamento di cui ’autore dell’offerta pud prendere co-
noscenza. Questo riconoscimento esteriore viene tuttavia a mancare nel caso
dell’accettazione tacita, tanto che non appare evidente un punto di riferimento
che permetta di ritenere la conclusione del contratto. Un’accettazione tacita
pud avvenire soltanto in presenza di circostanze speciali. E proprio sulla base
di tali circostanze occorre in ogni caso particolare appurare in quale momento
il contratto € stato concluso. Per determinare tale momento si deve soprattutto
fare affidamento al comportamento delle parti. Benché le norme esistenti non
permettano di dedurre principi generali relativi alla conclusione del contratto
per tacita accettazione, dovrebbero poter essere trovate soluzioni soddisfacenti
applicando le regole interpretative dell’articolo 8. In ogni caso € meglio rinun-
ciare a ricorrere al diritto materiale nazionale, soprattutto a ragione della diver-
sita delle discipline nazionali.

224.3 Effetti del contratto

Secondo la Convenzione di Vienna il contratto produce effetti a partire dal mo-
mento della conclusione. Questo principio diverge in modo rilevante dalla solu-
zione secondo il diritto svizzero (cfr. art. 10 CO). Con riferimento all’autono-
mia delle parti occorre ammettere che queste possono convenire di procrasti-
nare il momento a partire dal quale il contratto produce effetti al di 1a di quello
in cui & concluso.

225 Punti non disciplinati

Oltre alle questioni che la Convenzione non tocca, quali ’incapacita di discer-
nimento o la morte di una parte, la consegna a un rappresentante o fuori delle
ore abituali d’apertura, occorre esaminare, nell’ottica del diritto svizzero, la
lettera di conferma, la culpa in contrahendo e la disciplina dei punti secondari.

In diritto svizzero, la lettera di conferma ha I’importanza di un mezzo di prova
della conclusione anteriore di un contratto orale. Se una parte non reagisce
dopo aver ricevuto una lettera di conferma, quest’ultima & presunta essere
esatta. Se la lettera di conferma modifica leggermente quanto convenuto ver-
balmente, e se il destinatario non reagisce alla ricevuta, tale scritto pud tutt’al
piu essere considerato una contro-offerta, mentre la presa in consegna senza
contestazioni vale come accettazione tacita, premesso che ’autore della lettera
potesse contare in buona fede che il destinatario fosse d’accordo con il conte-
nuto della stessa (cfr. in questo senso, Bucher E., op. cit., pag. 122; in senso
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piu stretto Guhl/Merz/Kummer, op. cit., pag. 98). Altri ordinamenti giuridici
(ad es. quello della RFG) accordano grande importanza alla lettera di conferma
per la conclusione del contratto. Questo tipo di lettera non é tuttavia menzio-
nato nella Convenzione. Poiché la conclusione dei contratti ¢ disciplinata in
maniera esaustiva nella Convenzione, non resta spazio per la conclusione di un
contratto per mezzo di una lettera di conferma. Una lettera siffatta potrd
quindi essere presa in considerazione soltanto se sono soddisfatte le condizioni
restrittive dell’articolo 9 (usi commerciali).

Nel diritto svizzero € controversa la questione se ’errore commesso in contra-
hendo sia attinente alla responsabilita delittuosa contrattuale o se si tratti di
una responsabilita sui generis (cfr. Guhl/Merz/Kummer, op. cit., pag. 93; Von
Tuhr/Peter, Allgemeiner Teil des Schweizerischen Obligationenrechts, vol. I,
3. ed., Zurigo 1979, pag. 193; Bucher E., op. cit., pag. 253). La Convenzione
neppure parla del diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita (cfr. per que-
st’ultimo Délle Hans, Kommentar zum Einheitlichen Kaufrecht, Miinchen
1976, N 11 ad art. 8 LUCI e N 21 ad art. 4 LUCC; per la convenzione A/CN
97/C. 1/L. 95). Poiché non possono essere dedotti dalla Convenzione i principi
necessari per colmare le lacune, la parte lesa deve ricorrere al diritto nazionale
designato dalle norme di conflitto se intende far valere una responsabilita per
culpa in contrahendo.

Secondo il diritto svizzero, un contratto & concluso quando le parti si sono ac-
cordate sui punti essenziali. Nel caso del contratto di compravendita sono con-
siderati essentialia negotii soltanto I'oggetto della compravendita, il trasferi-
mento di proprieta e il prezzo. Se le parti hanno la volonta di essere vincolate,
la conclusione del contratto non € impedita dal mancato accordo su punti se-
condari. Giusta ’articolo 2 capoverso 1 CO & persino data una presunzione di
diritto in questo senso. Diversa € la situazione nella Convenzione: ’articolo 19
capoverso 3 contiene una lista dei punti che sono presunti essere essenziali € in
merito ai quali dev’essere dato accordo. Questa lista & di parecchio pin lunga
di quella dell’articolo 184 CO: oltre all’oggetto della compravendita e al
prezzo, ne fanno parte anche modo di pagamento, luogo ¢ momento della for-
nitura, estensione della responsabilitd e composizione delle controversie. La
Convenzione (art. 4) non dice se un contratto € concluso anche quando le parti
si sono riservate di disciplinare i punti secondari. Tale questione deve in effetti
essere decisa secondo il diritto nazionale designato dalle norme di conflitto del
giudice adito. Questo diritto materiale fissa anche se il giudice pud se del caso
completare il contratto sull’esempio di quanto & previsto dall’articolo 2 capo-
verso 2 CO.

23 Compravendita di merci

La terza parte della Convenzione contiene le disposizioni materiali sulla com-
pravendita. Molto circostanziata, essa ¢ divisa in cinque capitoli:

- Disposizioni generali (art. 25-29)

- Obblighi del venditore (art. 30-52)

- Obblighi del compratore (art. 53-65)
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- Trapasso dei rischi (art. 66-70)
- Disposizioni comuni agli obblighi del venditore e del compratore (art. 71-78)

231 Disposizioni generali
(art. 25-29)

I primi cinque articoli del primo capitolo (art. 25-29) completano le disposi-
zioni generali della prima parte (art. 1-13). Essi contengono norme di natura
generale e definizioni. In relazione all’articolo 27 vedremo in quale misura tali
norme possano essere utilizzate per interpretare la seconda parte sulla conclu-
sione dei contratti (cfr. n. 231.3).

Le disposizioni di questo primo capitolo definiscono la nozione di violazione
essenziale del contratto (art. 28), la risoluzione del contratto (art. 26), il princi-
pio della spedizione (art. 27), I’azione in esecuzione dell’obbligazione (art. 28),
la modificazione o la disdetta del contratto (art. 29).

231.1 Violazione essenziale del contratto

La nozione di violazione essenziale del contratto (art. 25) ha importanza nodale
nel sistema dei diritti e dei doveri reciproci delle parti. La gravita della viola-
zione determina spesso i rimedi di cui pud servirsi la parte lesa: la risoluzione
del contratto (art. 49) o ’eliminazione dei vizi (art. 46) pud essere domandata
soltanto nel caso la violazione del contratto sia essenziale; anche nel passaggio
dei rischi (art. 70) questa nozione ha un ruolo importante.

Come ovunque nella Convenzione, ’autonomia delle parti ¢ determinante an-
che in merito alla violazione essenziale del contratto. Le parti possono di conse-
guenza convenire quale comportamento debba essere considerato rottura essen-
ziale del contratto. Esse possono allora chiedere la risoluzione del contratto
sulla base delle loro convenzioni contrattuali. Le parti possono perd anche con-
venire che determinate violazioni del contratto non debbano essere ritenute es-
senziali. Quando poi sopraggiunge un tale evento, non sara quindi necessario
procedere a un esame per rilevare se siano date le premesse giusta l’articolo 25.
Si pud anche immaginare che risulti dagli usi commerciali quali siano le viola-
zioni essenziali di un contratto. L’articolo 25 interviene quindi soltanto nel
caso il contratto o gli usi commerciali non fissino le conseguenze di una viola-
zione del contratto.

La definizione di violazione essenziale del contratto & molto complessa. Una
violazione ¢ essenziale se causa all’altra parte un pregiudizio tale da privarla
sostanzialmente di quello che era in diritto di attendersi dal contratto, a condi-
zione che la parte inadempiente abbia previsto o avesse dovuto prevedere sif-
fatta conseguenza. La nozione esige quindi che la violazione del contratto sia
prevedibile e rilevante e che concerna una parte della prestazione che la parte
inadempiente poteva riconoscere come essenziale per P’altra parte.

La nozione di violazione essenziale del contratto e la sua definizione furono
molto controverse in seno alla Conferenza diplomatica. Lunghe trattative sfo-
ciarono infine in un compromesso tra coloro che volevano una formulazione
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obiettiva e coloro che preconizzavano una misura soggettiva. Determinante
non ¢ quindi il solo pregiudizio oggettivo subito da una parte in seguito alla
rottura del contratto e neppure il solo pregiudizio soggettivo; determinanti
sono invece le aspettative della parte lesa quali risultano dal contratto. Sara
certo senza importanza per la prassi che si parli di una definizione oggettiva
che tiene conto anche degli elementi soggettivi contenuti nel contratto, oppure
di una definizione soggettiva che il contenuto del contratto rende pilt oggettiva.
Resta invece importante il pensiero fondamentale secondo cui - per poter rite-
nere una violazione essenziale del contratto - occorre che la parte lesa non ab-
bia pil interesse all’esecuzione del contratto. E importante I’elemento della
prevedibilita poiché sono prese in considerazione soltanto le conseguenze nega-
tive che la parte inadempiente poteva prevedere o che una persona ragionevole,
posta nella stessa situazione, avrebbe potuto prevedere.

11 testo della Convenzione non permette di dedurre in quale momento tale ele-
mento di prevedibilita debba essere realizzato. Logicamente, quindi, puo essere
determinante soltanto il momento della conclusione del contratto e non quello
nel quale avviene la violazione del contratto poiché, in effetti, ogni parte do-
vrebbe, al momento della conclusione del contratto, essere in grado di valutare
i rischi che prende.

231.2 Risoluzione del contratto

L’articolo 26 ¢ in stretta relazione con la violazione essenziale del contratto poi-
ché quest’ultima permette alla parte lesa di sciogliere il contratto. La violazione
essenziale del contratto non provoca tuttavia ipso iure lo scioglimento del con-
tratto. L’articolo 26 prevede che, per essere valida, la dichiarazione di voler an-
nullare il contratto dev’essere notificata all’altra parte. La dichiarazione di ri-
soluzione dev’essere spedita; essa corrisponde quindi al principio fissato nel-
Iarticolo 27 e serve unicamente a chiarire la situazione.

Vi & una differenza notevole per rapporto al diritto svizzero, poiché giusta il
CO la risoluzione del contratto pud avvenire unicamente per mezzo di una di-
chiarazione soggetta a ricevuta. Occorre tuttavia osservare che il principio della
spedizione sancito dagli articoli 26 e 27 ha carattere dispositivo e che pud essere
modificato convenzionalmente secondo la volonta delle parti.

231.3  Principio della spedizione

Giusta Particolo 27, le notificazioni, domande e altre comunicazioni ai sensi
della terza parte della Convenzione sono, in principio, valide dal momento in
cui sono spedite con un mezzo appropriato alle circostanze (principio della spe-
dizione). Queste dichiarazioni sottostanno a ricevuta, a meno che la Conven-
zione non contenga una disposizione contraria esplicita. Un ritardo o un errore
nella trasmissione della comunicazione non privano ’autore del diritto di pre-
valersene. Questa concezione si trova in contrasto fondamentale con quella del
diritto svizzero che prevede che le manifestazioni della volonta sottostanno a
ricevuta. Nonostante il Codice delle obbligazioni non contenga alcuna disposi-
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zione espressa che preveda Ia necessita di una ricevuta, essa risulta in maniera
indiretta dagli articoli 3, 5 e 9. Giusta tali articoli, una manifestazione della vo-
lonta, per essere valida, deve pervenire nella sfera d’influenza del destinatario.
E per contro senza importanza che il destinatario prenda effettivamente cono-
scenza della dichiarazione. Il rischio inerente alla trasmissione ¢ di conseguenza
a carico dello speditore che ha scelto il mezzo di comunicazione. Il destinatario
da parte sua sopporta il rischio legato alla presa di conoscenza della dichiara-
zione.

La Convenzione di Vienna, per contro, prevede che una manifestazione di vo-
lonta ¢ valida con la spedizione: il rischio della trasmissione ¢ della presa di co-
noscenza ¢ a carico del destinatario. La prescrizione secondo la quale la comu-
nicazione dev’essere fatta con un mezzo adeguato alle circostanze garantisce
tuttavia una protezione minima del destinatario e obbliga lo speditore a usare
un mezzo di comunicazione appropriato. Mancando accordo tra le parti, il
mezzo adeguato alle circostanze ¢ determinato dalle abitudini che si sono in-
staurate tra le parti o, se del caso, secondo gli usi del ramo commerciale consi-
derato. Circostanze speciali pbssono rendere inadeguato un mezzo di comuni-
cazione in sé appropriato. Se sono possibili pili mezzi di comunicazione, lo spe-
ditore € libero di scegliere. L’articolo 27 & quindi sufficientemente flessibile per
permettere di tenere conto delle esigenze del commercio internazionale.

Il momento in cui una dichiarazione verbale produce effetti non ¢é esplicita-
mente regolato dalla Convenzione. Poiché in casi del genere dichiarazione e ri-
cevuta sono simultanee non dovrebbero normalmente sorgere difficoltd. Tutta-
via occorre esaminare brevemente in quale misura siano applicabili le teorie
della spedizione e della ricevuta. Con riferimento al principio della spedizione
previsto per le dichiarazioni materializzate, si pud affermare che la dichiara-
zione verbale non deve necessariamente essere compresa dal destinatario; ba-
sta, per dare avvio all’efficacia, la dichiarazione stessa. Certo & che anche in
questo caso il dichiarante deve scegliere un mezzo adatto alle circostanze. Se
conosce 0 avrebbe dovuto conoscere circostanze particolari che fanno in modo
che il destinatario non & in grado di prendere conoscenza della dichiarazione
(ad es. sordita totale o parziale, non conoscenza della lingua utilizzata), la di-
chiarazione non ¢ valevole. Il risultato & quindi in definitiva analogo a una teo-
ria dell’espressione affievolita.

In introduzione era stato rilevato che ’articolo 27 prevede il principio della spe-
dizione, a meno che la Convenzione non preveda esplicitamente altrimenti. Sif-
fatte disposizioni contrarie valgono per il termine supplementare impartito al
venditore (art. 47 cpv. 2), per le notificazioni fatte dal venditore in caso di ese-
cuzione tardiva (art. 48 cpv. 4), per I’avviso del compratore di non voler adem-
piere gli obblighi entro il termine suppletivo (art. 63 cpv. 2), per la specifica-
zione (art. 65) e per la notificazione dell’impedimento di adempiere (art. 79
cpv. 4). Tutte queste comunicazioni sottostanno a ricevuta.

Se lo si interpreta letteralmente, 1’articolo 27 si applica soltanto alle comunica-
zioni che sono fatte «conformemente alla presente parte», vale a dire confor-
memente alla terza parte della Convenzione. Non sarebbero dunque incluse le
dichiarazioni che non sono disciplinate dal diritto materiale della vendita, quali
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i richiami, le ingiunzioni a ritirare la cosa, I’esercizio di un diritto contrattuale
di risoluzione o di scelta. Occorre quindi domandarsi se sia possibile ricorrere
all’articolo 27 per tali comunicazioni o se convenga regolare la questione per
analogia con le dichiarazioni di volonta soggette a ricevuta secondo I’articolo
24. La questione d’interpretazione dev’essere risolta giusta I’articolo 7.

L’insieme delle disposizioni della Convenzione di Vienna che trattano la vali-
dita di dichiarazioni si presenta come segue: la seconda parte sulla conclusione
dei contratti (art. 14-24) parte dal principio che esse sono soggette a ricevuta.
Tuttavia esistono alcune eccezioni esplicite prevedenti che le dichiarazioni de-
vono soltanto essere spedite per essere efficaci (cfr. art. 19, 21). La terza parte
sul diritto materiale della vendita (art. 25-88), per contro, parte dal principio
della spedizione e riserva le dichiarazioni esplicitamente soggette a ricevuta
(art. 27). In considerazione di questa situazione di fatto non si pud privilegiare
uno dei principi per colmare le lacune. Occorrera al contrario analizzare ogni
caso particolare per poter dire quali dichiarazioni siano soggette a ricevuta e
quali no {(cfr. a questo proposito € a proposito di quanto segue, Noussias Kon-
stantinos, Die Zugangsbediirftigkeit von Mitteilungen nach den Einheitlichen
Haager Kaufgesetzen und nach dem UN-Kaufgesetzt, Heidelberg 1982).

Se le disposizioni citate permettono di dedurre principi generali, questi possono
allora essere applicati alle dichiarazioni che non sono disciplinate; il giudice
adito dovrebbe altrimenti ricorrere al diritto materiale designato dalle proprie
norme di DIP.

Le disposizioni sulla conclusione del contratto partono dal principio che una
comunicazione é soggetta a ricevuta. Occorre quindi ammettere che tutte le di-
chiarazioni giuridicamente importanti per la conclusione di un contratto sotto-
stanno a ricevuta. A questo principio fanno eccezione le comunicazioni fatte
dalla parte che rispetta il contratto per reagire al comportamento dell’altra
parte che deroga alla procedura normale. Basta quindi che I’autore dell’offerta
spedisca la dichiarazione con la quale rifiuta di concludere il contratto alle con-
dizioni modificate proposte nell’accettazione (art. 19 cpv. 2). Parimenti la spe-
dizione basta quando ’autore dell’offerta intende rendere efficace un’accetta-
zione tardiva (art. 21 ¢pv. 1) o quando vuole rifiutare un’accettazione spedita
in tempo che gli & giunta tardiva (art. 21 cpv. 3). Da queste disposizioni pos-
sono essere desunti i principi seguenti: le dichiarazioni che concernono la con-
clusione del contratto e che non sono menzionate esplicitamente nella seconda
parte sottostanno in principio a ricevuta, a meno che non si tratti di una rispo-
sta della parte rispettosa del contratto al comportamento della controparte.
Una lettera di conferma commerciale autorizzata dovrebbe essere considerata
soggiacente a ricevuta, mentre I’opposizione alla lettera di conferma - analoga-
mente all’opposizione a un’accettazione modificata - sarebbe sottoposta unica-
mente a spedizione. La terza parte sancisce il principio della spedizione. Le ec-
cezioni previste concernono le dichiarazioni che provocano la scadenza di un
obbligo contrattuale. La specificazione e la determinazione di un termine di
fornitura sono ad esempio soggette a spedizione. Altre eccezioni sono previste
per le comunicazioni fatte dalla parte che non si ¢ conformata al contratto (per
es. rifiuto d’adempimento), mentre per le comunicazioni della parte lesa (per
es. denuncia dei vizi) basta in principio la spedizione.
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Da questa interazione tra principio ed eccezione possono risultare elementi con-
creti sufficienti che permettono di colmare le lacune senza dover ricorrere per
questo al diritto nazionale. L’esercizio di una scelta convenuto per contratto
sara quindi senz’altro soggetto a ricevuta, poiché provoca ['esigibilita dell’ob-
bligo contrattuale di prestazione del venditore. Le comunicazioni concernenti
perturbamenti nell’esecuzione del contratto dovranno essere classificate in due
gruppi, a seconda che esse provengano dalla parte rispettosa del contratto o
dalla parte inadempiente. Soltanto per il primo gruppo di comunicazioni do-
vrebbe bastare la spedizione.

231.4 Azione d’esecuzione

Giusta I’articolo 28 un tribunale é tenuto a ordinare I’esecuzione in natura
soltanto se lo fa in virtu del proprio diritto per contratti di vendita dello
stesso genere. Questa disposizione tiene conto della particolarita del diritto
anglo-americano che non conosce in principio nessuna azione d’esecuzione,
ma soltanto prestazioni di risarcimento. L’Uniform Commercial Code (UCC)
ad esempio, applicato con certe differenze in tutti gli Stati federali degli Stati
Uniti, riconosce al compratore il diritto di agire in esecuzione soltanto nel
caso si tratti di un «unique good»: esso precisa inoltre che un diritto di agire
in esecuzione esiste «in other proper circumstances» (cfr. sec. 2 - 716 (1)
UCCQ).

L’articolo 28 ¢ un corpo estraneo nella Convenzione di Vienna poiché inter-
viene nel diritto procedurale degli Stati contraenti: ’intervento & perd necessa-
rio. Si pud in effetti dubitare che in materia di commercio internazionale un
compratore abbia spesso a insistere per ottenere ’esecuzione del diritto all’a-
dempimento, poiché tale procedura é vincolata a una perdita importante di
tempo. Ma, per oggetti specifici insostituibili o difficilmente ottenibili, il com-
pratore ha interesse evidente all’esecuzione in natura. Si é quindi imposta una
regolamentazione che sembrava accettabile anche per i Paesi anglo-americani.

L’articolo 28 ¢ di conseguenza formulato in modo ampio: il tribunale adito pud
senz’altro ammettere un’azione in esecuzione anche se la tradizione giuridica
nazionale non lo permette, ma non vi ¢ obbligato e pud anche respingere 1’a-
zione d’esecuzione. Poiché I’articolo 28 ¢ una disposizione di procedura, le
parti non vi possono validamente derogare. Il giudice adito non sarebbe in ef-
fetti vincolato da una clausola in questo senso esistente tra le parti.

L’applicazione dell’articolo 28 presuppone ’esistenza di una pretesa all’esecu-
zione in materia. Questa pud risultare dalla Convenzione stessa o dal contratto
tra le parti. Per quanto concerne la Convenzione di Vienna occorre considerare
che tutti gli obblighi del venditore volti alla fornitura, fornitura tardiva o forni-
tura sostitutiva, ma anche ’obbligo di rimettere documenti sono esigibili in na-
tura. Per contro non € chiaro se il prezzo - in particolare se € stato convenuto
che dev’essere pagato in una determinata moneta - costituisca una pretesa che
dev’essere eseguita in natura. Tale questione era gia controversa nel diritto uni-
forme dell’Aia sulla compravendita (cfr. Délle H., op. cit., N. 27 e 28 ad art.
16 LUCI).
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In considerazione della ridotta importanza pratica di tale questione, non oc-
corre entrare nel merito della stessa. Un venditore, effettivamente, soltanto in
casi eccezionali insisterd sul pagamento del prezzo in natura.

231.5 Modificazione e disdetta del contratto

L’articolo 29 capoverso | della convenzione fissa il principio ¢he un contratto
pud essere modificato o disdetto senza esigenza formale di sorta con accordo
amichevole tra le parti. Questo principio ¢ stato adottato soprattutto in consi-
derazione del diritto anglo-americano. In opposizione alla tradizione giuridica
romana, il common Law ammette modificazion: del contratto soltanto nei ¢asi
nei quali & previsto un «contrappeso». Un siffatto contrappeso non sarebbe
dato in occasione di modificazioni tecniche non accompagnate da modifica-
zioni simultanee del prezzo.

i1 principio della libera forma della modificazione o disdetta del contratio non
vale se le parti hanno convenuto di utilizzare la forma scritta. Se una parte ha
la stabile organizzazione in uno Stato che prevede la forma scritta obbligatoria
e che ha fatto la pertinente riserva secondo I'articolo 96, modificazione e di-
sdetta del contratto devono rispettare tale forma (cir. art. 12), D’altro canto
viene ammessa 'eccezione del dolo contro una parte che fa valere una tale di-
sposizione € che ha avuto un comportamento particolare sul quale si ¢ basata
Ialtra parte. In contropartita, quest’ultima non pud sollevare Ueccezione della
forma scritta.

232 Obblighi del venditore
{art. 30-52)

Il secondo capitolo inizia con la descrizione degli obblighi del venditore (art.
30) e si divide in seguito in tre sezioni. La prima sezione (art. 31-34), dal titolo
«Fornitura delle merci ¢ consegna dei documenti», conticne le disposizioni
sulla fornitura, in particolare sul Tuogo ¢ momento della stessa. La seconda se-
zione (art. 35-44), dal titolo «Conformita delle merci e diritti o pretese di
terzi», descrive la responsabilitd del venditore per eventuali vizi di merito o giu-
ridici della cosa. La terza sezione, infine (art. 45-52), tratta la questione dei di-
ritti che il compratore pud far valere in caso di violazione del contratto da
parie del venditore.

232.1  Obblighi del venditore in generale

All'inizio de] secondo capitolo sono enumerati gli obblighi principali del vendi-
tore. Al termini dell’articolo 30, il venditore deve fornire la merce, consegnare
i documenti relativi e trasferire al compratore la proprietd delle merci. Que-
st’ultimo obbligo & esepuito se il venditore procede agli atti necessari affinché
la proprieta della merce passi al compratore. Le condizioni alle quali il trasferi-
mento della proprietd s realizza sono determinate invece giusta "articolo 4 let-
tera b dal diritto nazionale designato dalle norme di conflitto.
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Gli obblighi principali del venditore corrispondono nefl’insieme al diritto sviz-
zero sulla compravendita. Occorre tuttavia rilevare le divergenze seguenti: la
Convenzione di Vienna menziona esplicitamente I’obbligo di consegnare i do-
cumenti refativi alle merci, mentre nel Codice delle obbligazioni tale obblige
consegue a quello di fornire la merce. La Convenzione parla inoltre della forni-
tura (fr. livraison, ted. Lieferung), mentre il testo tedesco del Codice delle ob-
bligazioni utilizza il termine di «{Ubergabe». Questa differenza nella terminolo-
gia non ha perd importanza pratica di rilievo. Per il testo italiano della Con-
venzione proponiamo fornitura {per la merce) € consegna (per i documenti),

232.2  Fornitura delle merci e consegna dei documenti

L’articolo 31 disciplina il luogo della fornitura, I'articolo 32 enumera gli obbli-
ghi legati alla spedizione, I’articolo 33 tratta del momento della fornitura ¢ I’ar-
ticolo 34 concerne la consegna dei documenti.

232.3  Luogo della fornitura

La Convenzione di Vienna prevede diverse soluzioni per i casi in cui le parti
non abbiano previsto alcunché in merito al luogo della fornitura. Essa distin-
gue tra 1 contratti che implicano un trasporto di merci e gh altri contratti di
compravendita. Se il contratto di compravendita implica il trasporto delle
merci, il venditore adempie I’obbligo di fornire rimettendo le merci al primo
trasportatore {art. 31 lett. a). Se le parti hanno concluso un ¢ontratto che non
implica trasporti di sorta, il venditore deve in principio mettere le merci a di-
sposizione del compratore nel luogo in cui il venditore aveva stabile organizza-
zione al momento della conclusione del contratto {art. 31 lett. ¢,

Se il contratto concerne una merce determinata o una merce prelevata da una
massa determinata e se le parti conoscevano, al momento della conclusione del
contratto, il luogo in cui si trovava la merce, il venditore deve metterla in tale
luogo a disposizione del compratore (art. 31 lett. b). Questo significa che il ven-
ditore deve procedere a tutti gli atti necessari perché il compratore possa pren-
dere possesso della merce. Questo modo d’agire corrisponde alle concezioni del
diritto svizzero.

La delimitazione tra compravendite che implicano un trasporto e contratti per
i quali il compratore si occupa «volontariamentes del trasporto della merce &
di grande importanza per la questione del trasferimento dei rischi. Occorre
quindi chiarire ogni volta se ¢i si trovi in presenza di una compravendita che
implica un trasporto ai sensi della Convenzione. Questa formula designa, nella
Convenzione, le compravendite per le quali € stato convenuto che la merce sard
trasportata da un terzo in un luogo diverso da quello dell’esecuzione. Non si
tratta invece di una compravendita che implichi un trasporto se il venditore
spedisce la merce passando per un trasportatore che fa parte della sua azienda,
poiché in effetti [a consegna al primo trasportatore pud avvenire solianto se Ia
merce esce dalla sfera d’influenza del venditore. La nozione di compravendita
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che implica un trasporto corrisponde quindi a quella della vendita a distanza
usata dalla dottrina svizzera.

232.22 Obblighi legati alla spedizione

L’articolo 32 definisce alcuni obblighi che incombono al venditore allorquando
la compravendita implica un trasporto della merce. Il capoverso 1 impone al
venditore di comunicare la spedizione al compratore designando singolarmente
le merci nel caso queste non siano chiaramente identificate ai fini del contratto.
Giusta il capoverso 2, il venditore ¢ obbligato a concludere i contratti necessari
affinché le merci siano trasportate con mezzi appropriati e secondo le condi-
zioni usuali. Se il venditore non ¢ obbligato a sottoscrivere personalmente
un’assicurazione di trasporto, ha perlomeno 1’obbligo, giusta il capoverso 3, di
rilasciare al venditore le informazioni necessarie per concludere una siffatta as-
sicurazione.

Tutti gli obblighi in relazione a una compravendita che implica un trasporto
corrispondono a quelli fissati dal diritto svizzero. Anche nel caso di compra-
vendita a distanza la consegna della merce al trasportatore non libera ancora
il venditore. Secondo il diritto svizzero egli deve anche prendere tutte le mi-
sure necessarie affinché la merce giunga in buono stato nel luogo di destina-
zione.

232.23 Momento della fornitura

L’articolo 33 distingue tre casi: il contratto a termine fisso, la pattuizione di
un certo periodo per il termine della fornitura'e il momento non fissato per la
fornitura. Se la data per la fornitura é fissata per contratto o & determinabile
in base al contratto (art. 33 lett. a), la fornitura & conforme al contratto sol-
tanto se il venditore fornisce la merce per tale data. Se fornisce in ritardo, il
compratore pud fare ricorso ai mezzi che gli sono riconosciuti in caso di vizio
di fornitura. Il compratore non ¢é tenuto d’altro canto ad accettare una forni-
tura anteriore al termine convenuto (cfr. art. 52 cpv. 1). Se lo fa, la fornitura
anticipata & considerata in principio come esecuzione conforme al contratto.

Se il contratto fissa un periodo di tempo entro il quale il venditore deve fornire,
oppure se un tale periodo é determinabile con riferimento a tale contratto, il
venditore pud fornire in un momento qualsiasi nel corso di questo periodo (art.
33 lett. b) e pud anche migliorare una fornitura carente (cfr. art. 37). Fanno
evidentemente eccezione i casi nei quali dalle circostanze risulti che spetta al
compratore scegliere la data esatta della fornitura entro il periodo fissato.

Se non vi é convenzione alcuna a proposito del momento della fornitura, il ven-
ditore deve fornire entro un termine ragionevole (art. 33 lett. ¢). L’adeguatezza
¢ retta dalle circostanze concrete; occorre in tale contesto tenere conto degli in-
teressi delle parti, quali risultano dalle trattative preliminari.
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232.24 Consegna dei documenti

La disposizione sottolinea fatti gia evidenti, allorquando recita che il venditore
deve consegnare i documenti nel momento, nel luogo ¢ nella forma previsti dal
contratto (art. 34). In caso di consegna anticipata, la correzione dei documenti
viziati da errori ¢ possibile fino alla scadenza del termine contrattuale, a condi-
zione che Iesercizio di questo diritto non causi al compratore inconvenienti
sproporzionati.

Il compratore, inoltre, conserva il diritto di chiedere risarcimento. Stessa disci-
plina & prevista dall’articolo 37 in caso di consegna anticipata delle merci.

232.3 Conformita delle merci e diritti o pretese di terzi

La sezione sulla conformita delle merci contiene le norme sulla garanzia per i
vizi della cosa (art. 35-40) alle quali fanno seguito quelle sulla garanzia in caso
di vizi giuridici (art. 41-43). Per quanto concerne la garanzia per evizione, la
Convenzione di Vienna introduce una disposizione sui vizi giuridici (art. 41) e
un’ulteriore sui pregiudizi dovuti a diritti basati sulla proprieta industriale o in-
tellettuale (art. 42). Le norme sulla garanzia per i vizi della cosa iniziano con
una definizione (art. 35) e fissano inoltre il momento nel quale ['inadempienza
contrattuale dev’essere attuata (art. 36).

L’articolo 37 disciplina la possibilita, gia menzionata, di migliorare i difetti in
caso di fornitura anticipata. L’articolo 38 fissa il dovere del compratore di con-
trollare la merce. L’articolo 39 disciplina la conseguenza del ritardo nel conte-
stare i vizi. L’articolo 43 contiene una disposizione parallela concernente la ga-
ranzia contro ’evizione. Il venditore non pud tuttavia prevalersi del fatto che
il controllo e la denuncia dei difetti siano stati omessi se egli conosceva o
avrebbe dovuto conoscere tali vizi (art. 40).

L’articolo 44, infine, contiene una norma importante sia per la garanzia contro
le carenze della cosa sia per la garanzia contro ’evizione: le conseguenze dell’o-
missione di denuncia dei vizi sono cancellate se il compratore aveva un motivo
ragionevole per non fare denuncia.

232.31 Garanzia per difetti della cosa

a. In generale

In diritto svizzero, la responsabilta per difetti della cosa obbliga il venditore a
rispondere verso il compratore sia per ['utilita e la conformita della cosa ven-
duta, sia per la carenza di determinate qualita o per la presenza di certi difetti
(cfr. art. 197 CO; Guhl/Merz/Kummer, op. cit., pag. 342).

Giusta I’articolo 35 capoverso 1 della Convenzione di Vienna, il venditore deve
fornire merce di tipo tale che quantita, qualita e genere nonché imballaggio o
condizionamento corrispondano a quanto previsto dal contratto. Se il con-
tratto nulla prevede, occorre ricorrere ai criteri fissati dall’articolo 35 capo-
verso 2: in primo luogo le merci devono essere adatte agli usi ai quali servireb-
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bero abitualmente merci dello stesso tipo (art. 35 cpv. 2 lett. a). Se sono desti-
nate a un uso speciale portato esplicitamente o tacitamente a conoscenza del
venditore al momento della conclusione del contratto, esse devono essere
adatte a tale uso speciale (lett. b). Se si tratta di compravendita su campione,
le merci devono possedere la qualita del campione (lett. ¢). La lettera d rileva
che le merci devono essere imballate o condizionate secondo il modo abituale
0 in maniera adeguata per conservare € proteggere le merci.

Mentre il diritto svizzero distingue tra qualitd previste e qualitd promesse, la
Convenzione di Vienna distingue, all’articolo 35 capoverso 3, tra uso abituale
e uso speciale. Le qualita che il compratore svizzero pud aspettarsi di trovare
corrispondono alle qualita di un oggetto atto all’uso abituale. Per quanto con-
cerne le qualita previste e ’uso abituale non si devono quindi attendere inter-
pretazioni divergenti. Diversa ¢ la situazione per quanto concerne le qualita
promesse, rispettivamente [’uso speciale. La formula usata dalla Convenzione
di Vienna permette di dedurre che ’'uso speciale atteso non deve necessaria-
mente essere una componente esplicita del contratto. Basta che il venditore sa-
pesse o avesse dovuto sapere che il compratore destinava la merce ad uso spe-
ciale. Il compratore, tuttavia, pud appellarsi a tale circostanza «a meno che
non risulti dalle circostanze che il compratore si sia rimesso alla competenza
o alla valutazione del venditore o se non era ragionevole farlo da parte sua»
(art. 35 cpv. 2 lett. b). Questa condizione corrisponde alle condizioni severe che
il diritto svizzero pone alla serieta di una qualitd assicurata. In questa misura
si pud quindi parlare di un parallelismo dei due ordinamenti giuridici. Occorre
tuttavia osservare che soltanto le promesse che concernono ’uso speciale pos-
sono fondare la responsabilita del venditore ai termini della Convenzione di
Vienna. Secondo il Codice delle obbligazioni ¢ invece determinante sapere se
i dati fossero abbastanza seri da influire sulla decisione del compratore. Se tale
¢ il caso, il venditore &, secondo il diritto svizzero, vincolato dall’obbligo di ga-
ranzia anche se I’assenza della qualita promessa non pregiudica in nulla lutilita
o il valore della cosa venduta. E unicamente determinante il vincolo di causalita
tra la promessa e la decisione di acquistare del compratore. Nell’applicazione
pratica, il Codice delle obbligazioni e la Convenzione di Vienna dovrebbero,
nella maggior parte dei casi, giungere alle medesime conclusioni. E tuttavia pit
facile partire dalla premessa di un nesso di causalita tra promessa e decisione
di comprare se la qualita promessa della cosa deve essere in relazione con 1’uti-
lita o il valore della cosa. Il giudice svizzero presumera quindi I’esistenza del
nesso di causalita adeguato quando sara di fronte a promessa che, giusta I’espe-
rienza della vita, ¢ adatta a convincere il compratore. Il venditore pud fornire
la prova del contrario. Se si tratta di una promessa che, oggettivamente, in ge-
nerale non ha influsso sul compratore, I’onere della prova incombe al compra-
tore. In questo contesto occorre ancora rilevare che la Convenzione di Vienna
tace a proposito dell’onere della prova in ragione delle troppo grandi differenze
esistenti tra i sistemi giuridici.

L’articolo 35 capoverso 3 contiene la norma, familiare al diritto svizzero, giu-
sta la quale il venditore non risponde di un difetto che il compratore conosceva
0 non poteva ignorare (cfr. art. 200 cpv. 1 CO). La Convenzione dice inoltre
che la responsabilita del venditore & indipendente dal momento nel quale il di-
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fetto é apparso, in occasione della fornitura o soltanto in seguito. Basta che
il difetto sia presente al momento del trasferimento dei rischi al compratore
(art. 36 cpv. 1). Quanto a sapere se una garanzia per la persistenza di una qua-
lita possa essere estesa agli eventi dopo il trasferimento dei rischi, la conferenza
si & messa d’accordo su una norma formulata in modo tale che il venditore
deve rispondere, in determinate circostanze, del fatto che le merci abbiano a
restare adatte all’uso durante un certo tempo. Dal tenore del capoverso 2 con-
segue che tale garanzia pud anche essere basata su una promessa tacita.

Difficolta d’interpretazione a tale proposito non sono escluse. Il testo della
Convenzione recita che la garanzia del venditore per 1’uso delle merci si estende
su un certo periodo. Questa formulazione lascia aperta la questione se le parti
debbano almeno fissare la durata di tale periodo nel loro contratto, oppure se
il giudice adito debba determinarla secondo le circostanze. Nell’interesse del-
I’applicazione precisa di questo articolo, occorre esigere che le parti fissino in
precedenza il periodo durante il quale il venditore risponde della qualita della
merce.

b. Dovere d’esame del compratore

Giusta Particolo 201 CO, il compratore deve esaminare lo stato della cosa rice-
vuta, tosto che ordinario andamento degli affari lo consenta, e, se vi scopre
difetti, darne subito notizia al venditore. Se si tratta di difetti nascosti, la noti-
zia dev’essere data subito dopo la scoperta dei medesimi.

Anche la Convenzione di Vienna sancisce ’obbligo del compratore di esami-
nare la merce entro il termine piu breve possibile, come permesso dalle circo-
stanze. La questione se questo breve termine decorrera prima dell’esigibilita,
nel caso il compratore abbia accettato una fornitura anticipata, non ¢ risolta.
Secondo il diritto uniforme dell’Aia che prevede pure ’obbligo dell’acquirente
di esaminare le cose entro un breve termine (art. 38 LUCI), I’opinione domi-
nante risolve tale questione dicendo di no (cfr. Délle H., op. cit. N 1 ad art.
38). Si pud ammettere che la questione sia risolta analogamente anche dalla
Convenzione di Vienna. Il termine di verificazione inizia quindi a decorrere sol-
tanto una volta trascorso il termine previsto per la fornitura, anche se questa
¢ avvenuta anticipatamente. Per fissare il termine durante il quale occorre pro-
cedere a tale esame é determinante sapere se il contratto di vendita implica un
trasporto delle merci. L’articolo 38 capoverso 2 permette al compratore - ove
il contratto implichi un trasporto - di differire I’esame fino all’arrivo delle
merci alla nuova destinazione. Il capoverso 3 permette una proroga ancora pil
estesa nel caso il compratore rispedisca le merci senza che abbia avuto suffi-
ciente possibilita di esaminarle e se il venditore conosceva o doveva conoscere
la possibilita di tale rispedizione. L’esame & allora differito fino all’arrivo delle
merci alla nuova destinazione: L’inizio del termine per il controllo non & quindi
disciplinato in maniera uniforme. Per quanto concerne la durata di tale ter-
mine, la Convenzione di Vienna si fonda su criteri oggettivi.

Per stabilire la lunghezza del periodo d’esame occorre tenere conto delle circo-
stanze del caso singolo. Gli elementi soggettivi dati nella persona stessa del
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compratore (quali assenza per vacanze, mancanza di personale, esperienza ca-
rente) non hanno influenza alcuna sulla lunghezza di tale periodo.

L’ampiezza dell’esame ¢ determinata anche in base alle circostanze particolari
di ogni caso. Da un canto, il compratore ha il dovere di procedere a un esame
approfondito al fine di farsi un’opinione sullo stato delle merci. D’altro canto
egli deve anche procedere all’esame entro un termine il piu breve possibile.
Spetta al giudice adito dire se il compratore ha proceduto in maniera corretta:
egli si basera, in tale contesto, sulle circostanze del caso concreto e sugli usi in-
ternazionali in materia. Contrariamente a quanto prevede il diritto uniforme
dell’Aia (art. 36 cpv. 4 LUCI), la Convenzione di Vienna non contiene una di-
sposizione giusta la quale ’esame deve avvenire secondo le modalita previste
dal diritto del luogo nel quale é effettuato. Spesso sara tuttavia data una con-
venzione tacita tra le parti, secondo la quale per le modalita é determinante il
diritto del luogo nel quale si procede all’esame.

11 diritto del giudice adito dira in quale misura un esame per campione possa
influire sull’onere della prova concernente lo stato di merci fornite in grande
quantita. Il compratore deve assumere le spese dell’esame. Se pero la merce é
difettosa e se il venditore & stato informato, il compratore pud¢ domandare a
quest’ultimo il rimborso delle spese d’esame. In relazione alla denuncia dei di-
fetti & anche stato regolato in quale misura il compratore possa fare valere di-
fetti nascosti.

¢. Denuncia dei difetti

Secondo il diritto svizzero, la denuncia dei difetti ¢ una dichiarazione di vo-
lonta che sottosta a ricevuta. [l compratore deve farla entro un certo termine
se non vuole perdere le pretese che pud fare valere in ragione della garanzia
per i difetti della cosa. Il compratore € quindi tenuto in principio a enumerare
tutti i difetti, in modo che il venditore possa farsi un’idea del genere e dell’im-
portanza del difetto e riconoscere I’estensione della contestazione. La denuncia
dei vizi non sottosta a forma speciale: essa non pud tuttavia essere fatta valere
soltanto tacitamente. Secondo il testo legale essa deve avvenire immediata-
mente, vale a dire senza esitazioni da imputare a colpa. Il periodo entro il quale
occorre procedere alla denuncia dei vizi ¢ determinato in funzione dell’ordina-
rio andamento degli affari e delle abitudini del ramo considerato. La giurispru-
denza & molto tollerante per quanto concerne le esigenze della denuncia imme-
diata. Se si tratta di difetti nascosti, il compratore deve darne notizia al vendi-
tore subito dopo la scoperta. L’azione di garanzia per difetti della cosa si pre-
scrive col decorso di un anno dalla consegna della cosa (art. 210 CO), in modo
che difetti scoperti piu tardi sono irrilevanti. Trascorso il termine di un anno
per agire, il compratore conserva la possibilita di far valere i difetti per mezzo
di un’eccezione, sempre che li abbia denunciati entro i termini.

Secondo la Convenzione di Vienna, la denuncia dei vizi non soggiace a rice-
vuta, ma soltanto a spedizione. L’articolo 39 non contiene eccezioni alla norma
generale dell’articolo 27. Consistenza o perdita delle pretese in garanzia che
pud fare valere il compratore sono in stretta relazione con la denuncia dei di-
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fetti. Se il compratore omette di fare denuncia dei difetti entro un certo ter-
mine, perde allora il diritto di prevalersi dell’inadempienza contrattuale della
merce. Il termine ragionevole ¢ definito secondo le abitudini e I’ordinario anda-
mento degli affari del settore considerato. Si pud anche pensare a termini fis-
sati dagli usi commerciali ai sensi dell’articolo 9. Nonostante le diverse formu-
lazioni del CO e della Convenzione di Vienna non dovrebbero in fin dei conti
esserci divergenze essenziali per quanto concerne il termine. Il termine per la
denuncia decorre con la conclusione dell’esame delle merci.

L’articolo 39 capoverso 1 obbliga il compratore a precisare la natura del vizio.
Anche la Convenzione di Vienna esclude quindi una contestazione generica dei
difetti. Da questa premessa non € tuttavia possibile dedurre - come non € possi-
bile neppure in diritto svizzero - che il compratore abbia, insieme alla denuncia
dei difetti, a dover dichiarare anche quali pretese intende far valere.

La Convenzione non contiene norma alcuna sulla forma della denuncia dei di-
fetti. Ne consegue che la stessa non sottosta a forma alcuna. Questa conclu-
sione ¢é valida anche se una parte ha stabile organizzazione in uno Stato con-
traente che ha fatto uso della riserva secondo I’articolo 96 ¢ il cui diritto nazio-
nale conosce prescrizioni speciali quanto alla forma della denuncia dei difetti.
Secondo P’articolo 27, il compratore € obbligato a procedere alla denuncia dei
difetti con un mezzo adeguato alle circostanze. Come in diritto svizzero, la de-
nuncia dei difetti non pud avvenire tacitamente.

Se un difetto nascosto & scoperto soltanto dopo I’esame, il compratore deve in-
formare il venditore entro un termine ragionevole. Il compratore perde tuttavia
il diritto di prevalersi di un difetto di conformita se non lo denuncia entro il
termine di due anni a partire dalla data della fornitura della merce (art. 39 cpv.
2). Questo termine di prescrizione & pari al doppio di quello del CO. La situa-
zione pud risultare insoddisfacente per il compratore che intenda agire in ga-
ranzia davanti ai tribunali svizzeri. Nonostante che secondo la Convenzione di
Vienna possa far valere i difetti nascosti ancora durante due anni, egli non po-
trebbe far valere le proprie pretese nel caso sia gia trascorso il termine di un
anno per [’azione prevista dall’articolo 210 CO. Nel caso del CO e della Con-
venzione di Vienna si tratta di termini di diritto dispositivo. Essi possono
quindi essere modificati con convenzione tra le parti. Appare indicato, visti i
termini di prescrizione diversi per la denuncia dei difetti e per I’azione in garan-
zia, adattare contrattualmente tali due termini.

Occorre a tale proposito rilevare quanto segue: secondo il diritto svizzero, biso-
gna esaminare con cura gli accordi con i quali le parti fissano i termini detti
di garanzia. Il venditore accetta spesso, in questo modo, una garanzia limitata
per la conformita della metrce al contratto. In generale si tratta di promettere
una determinata qualita; tuttavia dalla convenzione di un siffatto termine di
garanzia puo essere dedotto un termine modificato applicabile alla denuncia
dei difetti soltanto se questo risulta in maniera chiara dal contenuto del con-
tratto (cfr. Giger Hans, Berner Kommentar, vol. VII, N 89 ad art. 201 CQ).
Visto che la Convenzione di Vienna parla di «termine di garanzia», non ¢é
escluso che possano sorgere malintesi.
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Il venditore non pud prevalersi dell’omissione della denuncia dei vizi - che tale
denuncia sia stata omessa entro il termine legale o convenuto - se il difetto di
conformitd concerne fatti che egli conosceva o non poteva ignorare e che egli
non ha rivelato al compratore (art. 40). Questa norma é formulata in misura
pit ampia di guella dell’articolo 203 CO il quale esige che il venditore abbia
ingannato intenzionalmente il compratore. Secondo il parere dominante, questa
norma dev'esser interpretata secondo i criteri che la giurisprudenza ha svilup-
pato in relazione alla dissimulazione dolosa conformemente all’articolo 199 CO,
[I venditore deve quindi avere conoscenza certa del difetto o aver contato seria-
mente sulla sua presenza. Inoltre deve trattarsi di un difetto di cui il venditore
doveva informare il compratore. Infine il venditore deve avere omesso intenzio-
nalmente di parlarne al compratore. La negligenza grave non basta perché il
compratore conservi le pretese in garanzia nonostante abbia omesso di fare de-
nuncia dei difetti. Le due prime condizioni si applicano anche per la Conven-
zione di Vienna. L’articolo 40, invece, non esige la dissimulazione intenzionale
o dolosa dei difetti. Una dissimulazione per negligenza grave basta perché il
venditore non possa piu prevalersi dell’omissione della denuncia dei difetti.

La Convenzione non dice in quale momento il venditore avrebbe dovuto cono-
scere © non avrebbe potuto ignorare il difetto di conformita. Poiché I’articolo
40 fa riferimento agli articoli 38 ¢ 39 che a loro volta si fondano sul momento
della fornitura, tale momente é determinante anche per [articolo 40, Per
quanto concerne la garanzia per ’evizione, la stessa soluzione & esplicitamente
prevista (cfr. art. 42). Se si tratta di un difetto detla cosa che il venditore, dopo
fornitura della merce, conosceva ¢ avrebbe dovuto conoscere, 1'articolo 40 non
& applicabile.

232.32 Garanzia in caso d’evizione

a. In generale

La garanzia in caso d’evizione protegge il compratore nei ¢casl in cui un terzo
rivendica ’oggetto acquistato o fa valere un diritto soggettivo che causa una
diminuzione dei diritti risultanti dalla proprieta. Secondo il diritto svizzero vi
& garanzia soltanto se i diritti det terzo esistevano gid al momento della conclu-
sione del contratto; il terzo deve avere fatto valere il proprio diritto, il compra-
tore deve essersi opposto alle pretese del terzi. Secondo il tenore dell’articolo
192 capoverso 2 CO, il venditore & liberato.dalla garanzia soltanto se il compra-
tore conosceva il pericolo dell’evizione al momento della conclusione del con-
tratto. Questa norma non dice se il venditore ¢ liberato allorquando il compra-
tore avrebbe dovuto conoscere i rischi d’evizione in base alle circostanze, Se-
condo certe opinioni, l'interpretazione teleclogica dell’articolo 192 capoverso
2 CO porta alla conclusione che il compratore perde la sua pretesa se avesse
dovuto conoscere il pericolo dell’evizione, ma che questo caso pud intervenire
soltanto se il compratore si é sottratto in modo deloso alla conoscenza dei vizi
giuridici (¢fr. Giger H., op. cit., N 54 ad art. 192 CO),

Secondo il diritto svizzero incombe inoltre al compratore di denunciare la lite
al venditore nel caso un terzo faccia valere pretese sulla cosa (cfr. art. 193

43 Foglic federale, 72° anmo. Vol. 649


http://dodis.ch/65967

dodis.ch/65967
¢ 194 CO). 1l CO prevede conseguenze diverse per i casi d’evizione totale e per
quelli in cul 'evizione & parziale (art. 195 e 196 CO).

La Convenzione di Vienna contiene due regole sulla garanzia contro ’evizione,
una per i vizi giuridici {art. 41), 'altra per i pregiudizi dovuti a diritti della pro-
prieta industriale o intellettuale (art. 42). Nei due casi vi & garanzia soltanto s¢
il vizio, vale a dire la pretesa del terzo, era gid dato al momento della conglu-
sione del contratto. Come in diritto svizzero, anche qui la responsabilitd del
venditore & data soltanto se il terzo abbia fatto valere i propri diritti. La Con-
venzione non permette di dire in quale misura spetti al compratore o al vendi-
tore assicurare la difesa contro il terzo in caso di litigio, Per risolvere tale que-
stione occorrerd senza dubbio fare riferimento al diritto nazionale.

b. Vizi giuridici

Giusta I'articolo 41 il venditore deve fornire le merci libere da ogni diritto o
pretesa di terzi, a meno che il compratore non accetti di prendere le merci gra-
vate da una simile pretesa. Cosi, contrariaments al CO, il venditore non é libe-
rato nel caso il compratore conoscesse o dovesse conoscere il rischio d’evizione,
Tuttavia occorre esaminare in ogni singolo caso se il compratore che accetta
le merci non acceiti nello stesso tempo tacitamente il rischio d’evizione.

c. Pregiudizi dovuti a diritti basati sulla proprietd industriale
o intelletivale '

La responsabilita del venditore & limitata per pit d’un verso quando i diritti e
le pretese di terzi si fondano sulla proprietd industriale o su un’altra proprieta
intellettuale. In primo luogo egli & responsabile soltante nella misura in cui co-
nosceva o non poteva ignorare ’esistenza di tali dirirti al momento della con-
clusione del contratto. D'altra parte egli risponde soltanto dei diritti fondati
sulla legge detlo Stato nel quale il compratore ha stabile organizzazione (art.
42 cpv, 1 lett. a e b). Quest’ultima restrizione & giustificata nei rapporti interna-
zionali poiché non si pud esigere che il venditore esamini i diritti della proprieta
intellettuale di tutti i Paesi.

Il venditore, inoltre, non risponde dell’obbligo di garanzia se il compratore co-
nOSCEVA O nON poteva ignorare ['esistenza del diritto o della pretesa al momento
della conclusione del contratto (art. 42 cpv. 2 lett. a). L’articolo 42 capoverso
2 lettera b disciplina il caso particolare nel quale il venditore si & conformato
ai piani tecnici, disegni, formule o altri dati analoghi forniti dal compratore.
In questo caso il venditore & pure liberato dall’obbligo di garanzia.

d. Denuncia dei difetti

Giusta I'articolo 43 il compratore perde il diritto di prevalersi della garanzia
contro I’evizione se non denuncia al venditore, entro un termine ragionevole,
it diritto o la pretesa del terzo (art. 43 ¢pv. 1). Anche in questo caso la denuncia
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dei difetti dev’essere dettagliata nel senso che il compratore € obbligato a preci-

sare la natura del diritto o della pretesa del terzo.

L’articolo 43 capoverso 2 corrisponde all’articolo 40. Le pretese di garanzia del
compratore sono quindi mantenute nel caso il venditore conoscesse il diritto o
la pretesa del terzo. Contrariamente a quanto previsto per la garanzia contro
i difetti, non basta in questo caso il fatto che il venditore avrebbe dovuto cono-
scere il diritto del terzo.

232.33 Disposizione comune alle garanzie contro i difetti
e contro I’evizione

L’articolo 44 della Convenzione costituisce un’importante estensione del diritto
di garanzia. Il compratore pud far valere le sue pretese anche dopo trascorso
il termine di due anni, se ha un motivo ragionevole per non avere proceduto
alla denuncia richiesta. Questa disposizione risale a un compromesso risultante
da discussioni accanite tra gli Stati industrializzati e gli Stati emergenti. Le pre-
tese che il compratore pud far valere anche tardivamente si limitano tuttavia
alla riduzione del prezzo e al risarcimento, escluso il lucro cessante.

232.34 Esclusione convenzionale della garanzia

La Convenzione di Vienna non contiene alcuna norma simile agli articoli 192
capoverso 2 e 199 CO. Secondo I’articolo 6 le parti possono tuttavia escludere
totalmente o parzialmente la garanzia del venditore. Spetta al giudice adito de-
cidere se la convenzione sull’esclusione o sulla restrizione dell’obbligo di garan-
zia sia valida in caso di comportamento doloso. 11 giudice si serve a tale scopo
del diritto designato dalle regole di conflitto.

232.4 Diritti del compratore in caso di violazione del contratto
da parte del venditore

232.41 Osservazione preliminare

Il sistema dei mezzi di cui dispone il compratore & chiaro e piu semplice per
rapporto al diritto svizzero. La Convenzione parte unicamente dalla nozione
della violazione del contratto. Essa non contiene disposizioni speciali, come fa
invece il CO, in materia di esecuzione imperfetta, mora, difetti della cosa ed
evizione. La nozione unica di violazione del contratto comprende tutte le rot-
ture di contratto di natura qualitativa, quantitativa e temporale. Non sorgono
quindi problemi di delimitazione e di concorrenza analoghi a quelli che conosce
il diritto svizzero.

In principio il compratore pud usare tutti i mezzi che sono a sua disposizione,
a meno che si escludano a vicenda. Egli pud quindi domandare 1’adempimento
(art. 46 cpv. 1), la fornitura sostitutiva (art. 46 cpv. 2) o I’eliminazione del vizio
(art. 46 cpv. 3). Ha inoltre la possibilita di dichiarare lo scioglimento del con-
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tratto (art. 49 cpv. 1) o di esigere la riduzione del prezzo (art. 50). Oltre a questi
diritti & data anche una pretesa al risarcimento. Giusta il diritto svizzero vi-
gente, il compratore ha la scelta tra risoluzione, riduzione e fornitura sostitu-
tiva o, se del caso, eliminazione del difetto. Secondo I’opinione che ci sembra
esatta, tale diritto d’opzione non & un diritto costitutivo del compratore, ma
poggia bensi sulla volonta concorde delle parti di eliminare i difetti per via
extra-giudiziale. Il compratore esercita quindi il diritto d’opzione per mezzo di
una dichiarazione soggetta a ricevuta. Se il venditore non intende accettare
I’offerta del compratore e se la contestazione sfocia in una valutazione giudi-
ziale, il giudice emana una sentenza costitutiva. La questione della natura del
diritto d’opzione non & senza rilievo. Oltre alla forma menzionata, nella quale
il compratore esercita il diritto d’opzione, anche lo svolgimento ulteriore del
diritto d’opzione dipende dalla natura di questo istituto. A titolo d’esempio,
in diritto svizzero I’'importanza del danno da risarcire in caso di risoluzione del
contratto € determinato secondo la natura giuridica del diritto d’opzione.

La questione della natura giuridica del diritto d’opzione non ha rilievo partico-
lare nella Convenzione di Vienna. I motivi saranno esposti piu oltre. Occorre
dapprima rilevare che la Convenzione sulla compravendita internazionale pre-
vede un diritto d’opzione libero da costrizioni e esercitabile tramite una dichia-
razione che sottosta a spedizione.

L’articolo 45 capoverso 1 autorizza il compratore a esercitare i diritti previsti
dalle disposizioni seguenti (lett. a) e a chiedere risarcimento (lett. b). Il capo-
verso 2 precisa che il compratore non perde il diritto di chiedere risarcimento
se, giusta il capoverso 1, esercita il diritto di ricorrere ad altri mezzi. Vi & quindi
gia una prima differenza per rapporto al diritto svizzero che sara trattata piu
oltre in modo dettagliato.

11 capoverso 3 esclude le disposizioni nazionali che permettono al giudice di ac-
cordare un «termine di grazia» al venditore che ha violato il contratto. Questo
termine dev’essere distinto dal termine suppletivo previsto dall’articolo 47 che
pud essere impartito dal compratore. Nonostante 1’articolo 45 non lo dica
esplicitamente, € pure esclusa ’applicazione di altri diritti offerti al compratore
da un diritto nazionale.

232.42 Adempimento

11 diritto svizzero sulla compravendita non prevede in principio alcun diritto al-
I’adempimento risultante dal diritto alla garanzia, ma comprende unicamente
una disposizione divergente dalle norme generali sulla mora. L’articolo 190 CO
concerne ¢ vero soltanto le vendite commerciali e prevede che il compratore é
presunto aver rinunciato all’adempimento del contratto di compravendita. Se
non intende rinunciarvi, deve comunicarlo immediatamente al venditore. Per
le vendite ordinarie, si applicano le norme generali sulla mora secondo gli arti-
coli 107 segg. CO. Tuttavia il compratore esige in generale I’adempimento del
contratto soltanto quando il venditore non rispetta gli obblighi d’ordine tempo-
rale, vale a dire quando & in mora. A prima vista ¢ quindi senza importanza

652


http://dodis.ch/65967

dodis.ch/65967
che il diritto svizzero permetta di agire in adempimento soltanto in virtl delle

norme sulla mora e non di quelle sulla garanzia.

Secondo articolo 46 capoverso 1 della Convenzione di Vienna, per contro, il
compratore pud esigere dal venditore |'esecuzione dei suoi obblighi, a meno
che non abbia esercitato un diritto incompatibile con tale esigenza. Vi € per
esempio incompatibilitd nel caso di risoluzione e di riduzione. In vista dell’arti-
colo 28, occorre osservare che la pretesa d’adempimento ¢ lirnitata nella misura
in cui gli Stati che non conoscono una sentenza d’adempimento non sono ob-
bligati a dar seguito a una tale istanza.

Le disposizioni generali del CO sulla mora del debitore esigono che il compra-
tore o le autoritd competenti fissino un congruo termine al venditore, affinché
questi adempia tardivamente le obbligazioni. Questo termine suppletivo pud es-
sere omesso soltanto in caso di circostanze particolari. Tale & il caso quando
dal contegno del debitore risulti che un termine suppletivo sarebbe inutile (cfr.
art. 108 n. 1 CQ). La Convenzione di Vienna contiene una norma simile: ["arti-
colo 47 capoverso 1 permette al compratore d*impartire al venditore un termine
suppletivo di durata ragionevole perché questi adempia i suoi obblighi. A meno
che non abbia ricevuto dal venditore una notifica che ’informi che quest’ul-
timo non adempira gli obblighi entro il termine impartito, il compratore non
pud, prima che sia trascorso tale termine, esercitare alcuno dei mezzi di cui di-
spone (cpv. 2). Si osservi che, in deroga alla regola generale, tale notifica sotto-
std a ricevuta. L'articolo 47 capoverso 2 precisa inoltre che il compratore non
perde il diritto di chiedere risarcimento per adempimento tardivo.

Riassumendo rileviamo quanto segue a proposito della pretesa d’adempimento
del compratore. La Convenzione di Vienna riconosce al compratore, nel caso
di violazione del contratto, che sia essenziale 0 meno, che sia di natura tempo-
rale o altra, una pretesa d’adempimento. Questo diritto & escluso dall’esercizio
di un altro diritto incompatibile con la pretesa d’adempimento. Il compratore
ha inoltre la possibilitd d'impartire un termine suppletivo per 1'adempimento,
ma non ne ha Pobbligo. La fissazione di un termine suppletivo provoca in prin-
cipio una sospensione dei suoi altri diritti. Per rapporto al diritto svizzero, la
pretesa d*adempimento secondo la Convenzione risulta quindi piu ampia. Il
nostro ordinamento giuridico riconosce una pretesa all’adempimento soltanto
in caso di mora del venditore. Questo diritto & limitato nella misura in cui,
nella vendita tra commercianti, esso contraddice alla presunzione legale: oc-
corre quindi, contrariamente a quanto prevedono le regole generali, che il com-
pratore lo faccia valere immediatamente. Nella vendita ordinaria, il compra-
tore deve attenersi invece alle conseguenze generali della mora per far valere
le sue pretese d’adempimento. Egli viene quindi a trovarsi in una posizione pii
sfavorevole di quando si appella alla garanzia del venditore per i difetti.

232,43 Fornitura di sostituzione

In diritto svizzero si pud chiedere una fornitura di sostituzione soltanto nella
misura in cui questa sia possibile; articolo 206 CO parla guindi di cose fungi-
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bili. Secondo la dottrina dominante, questa nozione ¢ tuttavia troppo restrit-
tiva; bisognerebbe piuttosto parlare di cose determinate soltanto per genere. Le
parti hanno inoltre la possibilita di descrivere secondao il genere le cose che, og-
gettivamente, non sono fungibili e fondare quindi il diritto del compratore di
domandare una fornitura di sostituzione. Le parti possono perd anche conside-
rare la vendita di una cosa di un certo genere come fosse quella di una cosa
determinata: una pretesa di sostituzione non sarebbe quindi piti accolta.

Secondo la Convenzione di Vienna sulla compravendita il compratore pud ¢si-
gere dal venditore la consegna di merci di sostituzione soltanto se il difetto di
conformitd costituisce una violazione essenziale del contratto secondo I’arti-
colo 25 (art. 46 cpv. 2). Il dovere di fornire merci sostitutive costituisce di re-
gola un onere molto importante per un venditore nel commercio internazio-
nale. L'articolo 46 capoverso 2 esige inoltre che questa fornitura di sostituzione
sia chiesta nel momento della denuncia del vizio di conformita o entre un ter-
mine ragionevole da tale denuncia. E cosi possibile evitare speculazioni del
compratore a sfavore del venditore. Per quanto concerne la fornitura di sosti-
tuzione, la Convenzione di Vienna €, per rapporto al diritto gvizzero, per un
VErso concepita pill stretta e per un altro pit ampia. La pretesa diretta alla for-
nitura di sostituzione & accordata soltanto in caso di violazione essenziale del
contratto e, secondo il suo tenore, non £ limitata alle cose fungibili. La prassi
indicherd tuttavia in quale misura si possa otienere una fornitura di sostitu-
zione per cose non genuinamente specifiche. E tuttavia certo che non vi & mai
fornitura di sostituzione quando si tratta realinente di compravendita di cosa
definita.

232,44 Riparazione

Secondo 1a dottrina svizzera é controverso se il compratore abbia diritto a otte-
nere la riparazione o il venditore abbia il diritto di procedere alla riparazione.
Occorre in principio attenersi alle circostanze concrete di ogni singolo caso.
Nella misura in cui la riparazione permetta di eliminare i difetti della cosa, la
riparazione ¢ assimilabile alla fornitura di sostituzione. Questa circostanza si
attua spesso nella compravendita di cose ben definite, in modo che [a ripara-
zione costituisce I’equivalente della formitura di sostituzione per le cose fungi-
bili,

La Convenzione di Vienna vincola la pretesa di riparazione a due condizioni.
Da un canto essa pud essere richiesta soltanto se, tenuto conto di tutte le circo-
stanze, appare ragionevole. Dall’altro, la riparazione dev’essere chiesta al mo-
mento dellz denuncia del difetto di conformita o entro un termine ragionevole
a contare da tale denuncia (art. 46 cpv. 3).

L*articolo 48 riconosce quindi al venditore un diritto di procedere alla ripara-
zione. L’esercizio di tale diritto non deve tuttavia causare al compratore un ri-
tardo irragionevole, Inoltre non deve causare al compratore inconvenienti irra-
gionevoli o incertezza quanto al rimborso delle spese. 1l compratore conserva
inoltre il diritto di chiedere risarcimento per il ritardo, anche se il venditore
adempie in seguito tutti gli obblighi risultanti dal contratto (cpv. 1).
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Il diritto del venditore di procedere alla riparazione non esclude di per sé la
possibilitd che il compratore ottenga dapprima ’annullamento del contratto,
nella misura in cui siano date le condizioni necessarie. L’articolo 48 capoverso
2 permette quindi al venditore di farsi un’idea a proposito della possibilita di
procedere a una riparazione. Egli pud domandare al compratore di esprimersi
sulla proposta di riparare i difetti e indicargli entro quali termini intende adem-
piere gli obblighi contrattuali. Con tale comunicazione che per essere giuridica-
mente efficace deve pervenire al compratore (cpv. 4), gli altri diritti del com-
pratore, nella misura in cui siano incompatibili con la riparazione, sono sospesi
durante tutto il termine indicato. Se il compratore non risponde entro un ter-
mine ragionevole, il venditore pud adempiere gli obblighi entro il termine indi-
cato nella domanda. L’esercizio del diritto di procedere alla riparazione esige
che il venditore dia prova di comportamento minuzioso. L’articolo 48 capo-
verso 2 contiene di conseguenza un certo alleviamento a suo favore. Se questi
comunica al compratore soltanto ’intenzione di adempiere gli obblighi entro
un certo termine, si presume che questa comunicazione contenga una richiesta
ai sensi del capoverso 2. 1l fatto che il venditore ometta di chiedere al compra-
tore di fargli sapere se accetta non deve avere automaticamente ’effetto di pri-
varlo del suo diritto di procedere alla riparazione. Il venditore deve tuttavia in
ogni caso indicare il termine entro il quale intende adempiere. Se manca I’indi-
cazione del termine, la comunicazione non ha valore alcuno. Se il compratore
non reagisce dopo aver ricevuto una siffatta comunicazione, il venditore non
& autorizzato a procedere alla riparazione. Questa severita & giustificata dal
fatto che la comunicazione provoca la sospensione di tutti gli altri diritti del
compratore.

232.45 Risoluzione del contratto

Nel diritto svizzero la risoluzione del contratto ¢ esclusa se 1’oggetto della com-
pravendita sia perito per colpa del compratore o se quest’ultimo 1’ha rivenduto
o trasformato pur conoscendone il difetto. La risoluzione & inoltre esclusa se
il compratore ha bisogno della merce, nella misura in cui tale bisogno costitui-
sca rinuncia alla risoluzione. Inoltre il giudice ha la possibilita di aggiudicare
soltanto I’indennita per il minor valore della cosa se le circostanze non giustifi-
cano la risoluzione del contratto (art. 205 cpv. 2, art. 207 CO).

La Convenzione di Vienna prevede due restrizioni alla risoluzione del con-
tratto. Da una parte, perché le parti possano far valere questo diritto ¢ necessa-
ria una violazione essenziale del contratto (art. 25). Dall’altra, la Convenzione
pone limiti temporali per la risoluzione del contratto. L’articolo 49 capoverso
1 lettera a permette la risoluzione soltanto in caso di violazione essenziale del
contratto. L’articolo 49 capoverso 1 lettera b permette al compratore di dichia-
rare sciolto il contratto in caso di mancata fornitura, se il venditore non forni-
sce le merci entro il termine suppletivo che gli & stato impartito o se dichiara
che non le fornira entro il termine impartito. La possibilita di fare di una viola-
zione del contratto una violazione essenziale, impartendo un termine suppletivo
al venditore, esiste quindi soltanto se quest’ultimo non ¢ in grado di eseguire
una fornitura di sostituzione, vale a dire se & in mora. Se il venditore ha for-
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nito merce di cattiva qualita o diversa da quella convenuta, il compratore pud
sciogliere il contratto soltanto se tale fornitura costituisce una violazione essen-
ziale del contratto.

I limiti temporali del diritto di risoluzione del contratto sono fissati dall’arti-
colo 49 capoverso 2. Il compratore perde il diritto di dichiarare sciolto il con-
tratto se non lo fa entro un termine ragionevole a partire dal momento nel
quale ha saputo che la fornitura tardiva & avvenuta (cpv. 2 lett. a). La condi-
zione & che la fornitura tardiva costituisca una violazione essenziale del con-
tratto. In caso di perturbamento non temporale della prestazione, il compra-
tore deve pure dichiarare sciolto il contratto entro un termine ragionevoele, a
partire dal momento in cui ha avuto conoscenza di tale viplazione, che si tratti
di un caso di riparazione eseguita dal venditore (cpv. 1 lett. b) o di un altro
caso {cfr. cpv. 2 lett. i, it, iii).

I limiti posti al diritto di risoluzione del contratto sono adattati alfe necessitd
del commercio internazionale. Il diritto di risoluzione costituisce un grave
onere per il venditore, soprattutto in caso di fornitura difettosa, poiché la riso-
luzione implica necessariamente il ritire della merce difettosa. Di conseguenza,
le condizioni per 1'esercizio di tale diritto seno molto severe,

In diritto svizzero, la risoluzione sottosta pure a diverse limitazioni. In generale
si tratta di una concretizzazione del principio della buona fede con la quale si
impedisce alla parte lesa di far valere 1 propri diritti in abuso di diritto {cfr.
art. 205 cpv. 2 CO).

232.46 Riduzione

In diritto svizzero, il compratore pud chiedere 1a riduzione del prezzo di ven-
dita se fa valere difetti, a meno che 'indennita per la diminuzione di valore non
uguagli I'ammoantare del prezzo di vendita {cfr. art. 205 cpv. 3 CO). Un'altra
limitazione della pretesa di riduzione risulta dall’articole 2 CC. Il compratore
non pud esigere riduzione se, nel caso si tratti di difetti facilmente eliminabili,
il venditore gli offra una riparazione immediata ¢ non ne risultino pregiudizi
per il compratore. Secondo la dottrina dominante, I’ammontare della riduzione
¢ fissato sulla base del metodo detto del calcolo relativo. Questo significa che
il prezzo di vendita é ridotto nella proporzione esistente tra il valore oggettivo
della cosa senza difetti ¢ il valore ogpettivo della stessa cosa, ma difettosa. Si
tratta di un metodo di calcolo che permette di tenere conto del prezzo conve-
nuto tra le parti e che non deve necessariamente corrispondere al prezzo ogget-
tivo, Il momento della conclusione del contratto & determinante per la valuta-
zione del prezzo dell’oggetto venduto: se i rischi sono trasferiti al compratore
a una data ulteriore, ¢ determinante quest’ultima data (cfr. DTF <5 11 60).

La Convenzione di Vienna permette al compratore di chiedere la riduxione del
prezzo, senza che vi debba essere una violazione grave del contratto (art. 30).
Egli pud dichiarare di voler procedere a una riduzione con una comunicazione
che non sottostd a ricevuta.

Tale diritto di riduzione & escluso se il venditore elimina in seguito ogni vizio
d'adempimento, sia in caso di fornitura anticipata (art. 37), sia nell'ambito del
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diritto di riparazione ammesso (art. 48). Secondo il tenore della norma, il di-
ritto alla riduzione ¢ dato soltanto per i difetti di conformitd delle merci. Si
pone quindi la questione, irrisolta dalla Conferenza, se il compratore abbia o
no diritto a una riduzione nel caso faccia valere un vizio giuridico. Se si am-
mette che Particolo 50 concerne soltanto la garanzia per i difetti della merce,
esiste allora una lacuna per quanto concerne la garanzia contro l’evizione e
questa lacuna dev’essere colmata ricorrendo all’articolo 7 capoverso 2. B
escluso il ricorso al diritto nazionale poiché si tratta di una questione che fa
parte del campo d’applicazione della Convenzione. I principi generali della
Convenzione non permettono di giungere alla conclusione che il diritto alla ri-
duzione sia escluso per i vizi giuridici. Di conseguenza, bisogna riferirsi ai prin-
cipi generali che sono alla base del diritto alla riduzione. L’applicazione analo-
gica dell’articolo 50 s’impone quindi in modo naturale.

Il metodo previsto dalla Convenzione per il calcolo dell’ammontare della ridu-
zione & molto diverso da quello usato in diritto svizzero. E determinante la dif-
ferenza tra il valore della merce difettosa e quello della merce conforme al con-
tratto e non la proporzione tra i due valori. Il diritto svizzero tiene inoltre
conto del momento della fornitura e non di quello della conclusione del con-
tratto. La soluzione adottata dalla Convenzione ha per conseguenza che il com-
pratore rispettoso del contratto potrebbe eventualmente perdere i vantaggi di
un buon affare. Essa non tiene inoltre conto degli accordi tra parti su prezzi
che, per motivi speciali, potrebbero divergere considerevolmente dai prezzi
usuali praticati sul mercato.

232.47 Risarcimento

Oltre ai rimedi di diritto sin qui menzionati, il compratore ha sempre la possibi-
lita di chiedere risarcimento. A questo proposito vi ¢ una differenza per rap-
porto al CO che, nel caso della riduzione di prezzo, non menziona il risarci-
mento del compratore. Nella dottrina é controversa la questione se sia possibile
esigere risarcimento in base all’articolo 97 CO.

Secondo la Convenzione di Vienna, ciascuna delle parti pud aver diritto a risar-
cimento. La questione relativa non € quindi trattata nella sezione sui mezzi di
cui dispone il compratore in caso di violazione del contratto, ma nell’ultimo
capitolo concernente le disposizioni comuni (art. 74-77; cfr. n. 235.2).

232.48 Violazione del contratto in caso di adempimento
parziale

L’articolo 51 limita i diritti del compratore alla parte difettosa della fornitura
(cpv. 1). Il compratore pud dichiarare la risoluzione dell’intero contratto sol-
tanto se la prestazione parziale costituisce una violazione essenziale del con-
tratto (cpv. 2).

657


http://dodis.ch/65967

dodis.ch/65967
232.49 Fornitura anticipata

Come gia rilevato (cfr. n, 232.23 lett. ¢), il compratore ¢ libero di accettare una
merce fornita prima della data fissata. Se lo fa, la fornitura anticipata € consi-
derata in principio conforme al contratto (art. 52 cpv. 1).

Giusta I’articolo 52 capoverso 2, il compratore puo accettare o rifiutare la for-
nitura di una quantita eccessiva fornita dal venditore, ma se I’accetta deve pa-
gare un prezzo corrispondentemente piu elevato. Il compratore pud farsi rim-
borsare dal venditore le spese supplementari risultanti dall’accettazione di una
fornitura anticipata. Sono esclusi i casi in cui il compratore, accettando la for-
nitura, accetta un’offerta del venditore che modifica il contratto. Per decidere
se vi sia stata modificazione del contratto o se ci si trovi in presenza di un caso
d’applicazione dell’articolo 52, occorre tenere conto di tutte le circostanze ¢ ap-
plicare le norme d’interpretazione dell’articolo 8 (cfr. n. 212.1).

233 Obblighi del compratore
(art. 53-65)

Il terzo capitolo delle disposizioni materiali de! diritto di compravendita (art.
53-65) & costruito sulla stessa trafila del precedente capitolo sugli obblighi del
venditore. Come fa I’articolo 30 per il venditore, ’articolo 53 elenca gli obbli-
ghi principali del compratore; questi son precisati nelle sezioni che seguono. La
sezione 1 (art. 54-59), intitolata «Pagamento del prezzo d’acquisto» tratta le
modalita del pagamento. La sezione 2 (art. 60) concerne ’accettazione. L’ul-
tima sezione (art. 61-65), infine, descrive i diritti del venditore in caso di viola-
zione del contratto da parte del compratore.

233.1 Obblighi del compratore in generale

Giusta ’articolo 53, il compratore deve pagare il prezzo e accettare la merce.
La Convenzione di Vienna, contrariamente al CO, non considera I’accettazione
come partecipazione del compratore all’adempimento (cfr. von Thut/Siegwart,
Allg. Teil des schweizerischen Obligationenrechts, vol. II, pag. 508), ma come
obbligo principale del compratore. Benché non risulti esplicitamente dal tenore
dell’articolo 53 della Convenzione, le parti possono prevedere altri obblighi per
il compratore, quali I’obbligo di fornire garanzia, ’obbligo di richiedere la
merce nel caso di contratti con forniture successive, I’obbligo di dare indica-
zioni per la spedizione o I’obbligo di rispettare disposizioni di distribuzione.
Questa possibilita risulta sia dal carattere dispositivo della Convenzione, sia dal
tenore dell’articolo 61 capoverso 1. Occorre quindi chiedersi se - oltre ai due
obblighi principali del compratore (art. 53) - gli obblighi supplementari conve-
nuti dalle parti e concernenti il contenuto e le modalitd della vendita sotto-
stiano alla Convenzione oppure se debbano essere analizzate tali questioni nel-
I’ottica del diritto designato dalle norme di conflitto. Tale problema dev’essere
risolto alla luce dell’articolo 7 capoverso 2. Giusta tale disposto occorre in
primo luogo esaminare se gli obblighi contrattuali del compratore rientrino nel
campo d’applicazione della Convenzione, senza pero essere disciplinati esplici-
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tamente dalla stessa. Nel caso affermativo, bisogna risolvere i problemi posti
riferendosi ai principi generali della Convenzione. Se non esistono principi ge-
nerali o se la questione non entra nel campo .d’applicazione della Convenzione,
la soluzione dev’essere ricercata nel diritto materiale designato dalle norme del
diritto internazionale privato. La validita degli obblighi del compratore & espli-
citamente esclusa dal campo d’applicazione della Convenzione in virtit dell’ar-
ticolo 4 capoverso 2; in questo contesto & quindi determinante il diritto nazio-
nale designato dalle norme di conflitto. Resta da chiarire in quale misura conte-
nuto e modalitd degli obblighi convenzionali supplementari siano retti dalla
Convenzione. Dalla definizione del campo d’applicazione materiale (art. 4) ri-
sulta che la Convenzione ingloba in principio tutti gli obblighi che incombono
al compratore. Non ¢ possibile dire in astratto se, per tutti i compiti, debbano
essere dedotti principi della Convenzione, oppure se per singoli compiti la solu-
zione possa essere ritrovata nel diritto materiale. Occorrera in ogni singolo caso
esaminare se le disposizioni esistenti bastino per trovare una soluzione soddi-
sfacente per mezzo dei principi generali. Nella dottrina ¢ gia stato sostenuto che
gli obblighi convenzionali supplementari del compratore non entrano nel
campo d’applicazione della Convenzione (cfr. Schlechtriem P., op. cit., pag.
72 nota 317).

233.2 Pagamento del prezzo d’acquisto

La prima sezione fissa dapprima I’obbligo del compratore di pagare il prezzo
d’acquisto (art. 54) e prevede poi una soluzione per il caso in cui nessun prezzo
sia stato pattuito (art. 55). Questa sezione contiene inoltre norme d’interpreta-
zione per fissare il prezzo secondo il peso della merce (art. 56), nonché disposi-
zioni su luogo (art. 57), tempo (art. 58) e esigibilitd del pagamento (art. 59).

233.21 1In generale

L’obbligo di pagare il prezzo (art. 54) comprende anche quello di prendere
tutte le misure necessarie per rendere possibile il pagamento. E compreso ad
esempio ’obbligo del compratore di aprire un credito, di trovare una garanzia
bancaria o di ottenere un’autorizzazione in materia di divisa. L’inadempimento
di un simile obbligo significa in ogni caso inadempienza del contratto, con le
conseguenze giusta gli articoli 62 e seguenti.

Anche per quanto concerne I’articolo 54, occorre esaminare attentamente la de-
limitazione tra gli obblighi necessariamente legati a quello di pagare il prezzo
e le altre misure in relazione all’obbligo di pagamento. Mentre gli obblighi ne-
cessari sono retti dall’articolo 54, in merito alle altre misure bisogna di caso in
caso esaminare se sia applicabile la Convenzione.

233.22 Disposizioni sul’ammontare del prezzo

Rileviamo in partenza che la Convenzione nulla dice esplicitamente in merito
alla moneta di pagamento. Si pud considerare che essa sia parte integrante della
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fissazione del prezzo e che debba per principio essere almeno determinabile.
Identico ragionamento vale per eventuali clausole di valore o di indicizzazione,
fatta riserva delle norme di diritto imperative che possono vietare tali clausole.
Due articoli della Convenzione (art. 55 e 56) servono alla definizione piu pre-
cisa del prezzo. L’articolo 55 dev’essere letto in relazione all’articolo 14. Men-
tre articolo 14 per un’offerta valida esige un prezzo determinato o determina-
bile, I’articolo 55 disciplina il caso in cui le parti non abbiano convenuto un
prezzo, né esplicitamente né tacitamente, e neppure stabilito elementi che ne
permettano la fissazione. Come rilevato al numero 222.4, P’articolo S5 ¢ appli-
cabile soltanto se non lo & ’articolo 14. Si presume allora che le parti si siano
tacitamente riferite al prezzo abitualmente praticato per le stesse merci conside-
rate in circostanze analoghe. L’articolo 55, come I’articolo 212 capoverso 2
CO, presuppone quindi che la merce abbia un prezzo corrente. Si intende per
prezzo corrente il prezzo pagato per la stessa merce in circostanze comparabili
del ramo considerato, ma non necessariamente nello stesso luogo. Il prezzo
deve essere determinabile in maniera oggettiva. Chi intende riferirsi ali’articolo
55 deve di conseguenza provare I’esistenza di un prezzo corrente € I’ammontare
dello stesso.

L’articolo 56 contiene una norma d’interpretazione: se il prezzo & fissato se-
condo il peso delle merci, in caso di dubbio é determinante il peso netto. Il Co-
dice delle obbligazioni prevede la stessa soluzione all’articolo 212 capoverso 2.
Occorre dedurre il peso dell’imballaggio (tara). In merito al significato di peso
netto ai sensi della Convenzione si puo fare riferimento alla dottrina svizzera
concernente I’articolo 212 capoverso 2 CO. In particolare é possibile fissare la
delimitazione tra imballaggio e merce basandosi sulla nozione di rapporto che
supera il vincolo funzionale e che conferisce all’«imballaggio» carattere d’ac-
cessorio.

L’articolo 56 tratta soltanto del peso. Il termine pud senza esitazioni essere in-
teso in maniera estensiva includendovi tutte le unitad di misura. Non vi é alcuna
indicazione che permetta di dire se il compratore possa conservare 'imballag-
gio. La risposta a tale questione ¢ in generale affermativa. Il contrario pud tut-
tavia risultare dal contratto, dagli usi commerciali o dalle abitudini stabilite tra
le parti. La Convenzione non rileva neppure se il venditore possa fatturare le
spese d’imballaggio oppure se le stesse facciano parte del prezzo di vendita, Tra
le disposizioni sugli obblighi del venditore, I’articolo 35 capoverso 2 lettera d
precisa che la merce & conforme al contratto soltanto se ¢ imballata secondo
il modo abituale per le merci dello stesso tipo o secondo la maniera atta a con-
servarle e a proteggerle. Da tale disposizione si pud dedurre che le spese d’im-
ballaggio sono di regola comprese nel prezzo d’acquisto; sono riservati anche
in questo caso gli usi commerciali e le abitudini stabilitesi tra le parti.

Il Codice delle obbligazioni contiene per contro una norma esplicita sulle spese
d’imballaggio. Queste fanno parte delle spese della consegna e sono a carico
del venditore, salvo patto o convenzione contrario (art. 188 CO).
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233.23 Luogo del pagamento

Se il luogo del pagamento non ¢ state convenuto in modo esplicito o impli-
cito, il compratore & obbligato a pagare il venditore nel Juogo della sua stabile
organizzazione (art. 57 cpv. 1 lett. a). Come il Codice delle obbligazioni, la
Convenzione di Vienna si basa quindi sul principio che il prezzo é un debito
portabile. Le spese legate alla consegna del prezzo sono a carico del compra-
tore che assume anche i rischi relativi. Se il venditore ha pia stabili organizza-
zioni, occorre ritenere guella che ha la relazione pin stretta con il contratto.
Se il venditore non ha stabile organizzazione, ¢ determinante la residenza abi-
tuale (cfr. art. 10). Il contratto, gli usi commerciali o le abitudini possono im-
porre un altro luogo di pagamento. Le condizioni necessarie perché si possa
parlare di abitudine stabilitasi tra le parti sono in questo contesto altrettanto
severe di quelle vigenti negli altri casi. Se il venditore indica ad esempio una
relazione bancaria, si ammette dapprima soltanto la disponibilita del venditore
a prendere in consegna il pagamento in tale luogo. Il compratore ha tuttavia
sempre la possibilitd di adempiere al luogo della stabile organizzazione del
venditore. Soltanto se il compratore ha effettuato i pagamenti a riprese succes-
sive pagsando per tale relazione bancaria si potra parlare di un’abitudine che
si ¢ stabilita, [1 compratore ¢ allora obbligato a passare attraverso questa rela-
zione bancaria.

Se il pagamento dev’essere effettuato contro consegna della merce o dei docu-
menti, il luogo di tale consegna costituisce il luogo del pagamento (art. 57 cpv.
1 lett. b). Il capoverso 2 contiene una norma di protezione a favore del compra-
tore. Il venditore deve sopportare gli aumenti di spese accessorie al pagamento
risuttanti dal cambiamento della sua stabile organizzazione, avvenuto dopo la
conclusione del contratto.

Occorre esaminare alla luce dell’articolo 57 e delle altre norme della Conven-
zione se il fatto di pagare il prezzo in un luogo non valevole costituisca una
violazione del contratto € se guesta sia essenziale. Se¢ ad esempio le parti hanno
convenuto il pagamento «cassa contro documento» al luogo di stabile organiz-
zazione del venditore e se questo scambio & ritardato, si potra ritenere che it
compratore ha commesso una violazione del contratto. Se il luogo della conse-
gna non si trova in quello della stabile organizzazione del venditore e se in se-
guito sorge un ritardo nel trasferimento del prezzo dal luogo di consegna a
quello della stabile organizzazione, il compratore non deve sopportare le conse-
guenze di tale ritardo. La Convenzione non dice se it compratore commette una
violazione del contratto nel caso il venditore non gli indichi in tempo il cambia-
mento della stabile organizzazione e il pagamento giunga tardivo in questo
luogo. Si tratta di chiarire se¢ la comunicazione del cambiamento del luogo della
stabile organizzazione sottostia a ricevuta o meno. Visto quanto rilevato a pro-
posito dell’articolo 27 {cfr. n. 231.3), bisogna ammettere che questa comunica-
zione soggiace a ricevuta. Con questo il venditore dovra sopportare le conse-
guenze di un ritardo della comunicazione. Se il compratore ha nel frattempo
eseguito la prestazione nel luogo della stabile organizzazione originale, il vendi-
tore non potra dedurre una violazione del contratto. Se il ritardo non risulta
invece dalla trasmissione della comunicazione, bensi dal trasferimento del de-

661


http://dodis.ch/65967

dodis.ch/65967
naro dalla vecchia alla nuova stabile organizzazione, il compratore ¢ allora re-
sponsabile di una violazione del contratto. Gli resta tuttavia la possibilita di li-
berarsi in applicazione dell’articolo 79.

233.24 Momento del pagamento ed esigibilita

L’articolo 58 capoverso 1 fissa il principio dell’adempimento simultaneo. Que-
sta relazione sinallagmatica tra ’obbligo di fornire e quello di pagare corri-
sponde all’articolo 184 capoverso 2 CO. Salvo convenzione contraria, il com-
pratore deve pagare il prezzo allorquando il venditore mette a sua disposizione
sia le merci, sia 1 documenti rappresentativi delle merci (art. 58 cpv. 1 primo
periodo). Il secondo periodo del capoverso 1 precisa inoltre che il venditore
pud fare del pagamento una condizione della consegna delle merci o dei docu-
menti. La Convenzione esclude quindi ogni obbligo di una o dell’altra parte di
fornire una prestazione preliminare.

L’indicazione esplicita che questa regolamentazione ¢ applicabile soltanto in
presenza di un accordo tra le parti dimostra che, per quanto concerne le moda-
lita di pagamento, il contratto contiene spesso indicazioni sufficienti. In questo
settore, gli usi commerciali e le abitudini nonché gli accordi sulle clausole di
fornitura unificate (Incoterms) sono molto frequenti. I documenti rappresenta-
tivi delle merci comprendono tutti i documenti che permettono di riconoscere
al portatore il diritto di disporre delle merci. Occorre interpretare tali docu-
menti in maniera funzionale, indipendentemente dalla loro denominazione.

Il principio del capoverso 1 & modificato per i contratti che implicano un tra-
sporto delle merci. Il venditore puo fare la spedizione delle merci riservandosi
il potere di disporne fino a che il compratore non abbia effettuato il paga-
mento. Questo avviene in pratica utilizzando spesso la clausola «merce contro
documenti».

11 capoverso 3 prevede inoltre che il compratore deve avere avuto I’occasione
d’esaminare la merce. Sono riservate le modalita di fornitura o di pagamento
che non gli accordino tale possibilitd. La facoita del venditore di rimettere la
merce o i documenti soltanto contro il pagamento e quella del compratore di
esaminare la merce possono essere perfettamente compatibili tra di loro.

L’articolo 59 tratta ’esigibilita. Il compratore deve pagare alla data fissata nel
contratto, senza che sia necessario un atto suppletivo quale un richiamo da parte
del venditore. Se il contratto non contiene nulla in proposito, I’esigibilita inter-
viene entro un termine ragionevole a partire dalla fornitura. Ma se il compratore
puo prevedere in maniera sicura il momento della fornitura (contratto a termine
fisso), I’esigibilita subentra in quel momento. Se il pagamento non é effettuato
entro i termini, il venditore pud esercitare i diritti secondo gli articoli 61-65.

233.3  Accettazione della- merce

La seconda sezione del capitolo sui doveri del compratore tratta nell’articolo
60 lettera a gli atti preparatori e, alla lettera b, I’accettazione della merce vera
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e propria. L’accettazione della merce €, giusta la Convenzione di Vienna, un

obbligo principale del compratore, mentre giusta il Codice delle obbligazioni
¢ una facolta o, eccezionalmente soltanto, un obbligo principale (cfr. Giger H.,
op. cit., N 4 seg. ad art. 211 CO). La doppia funzione dell’accettazione giusta
la Convenzione comprende da un canto tutti gli atti necessari affinché il vendi-
tore possa fornire la merce e, dall’altro, tutti gli atti affinché il compratore
possa prendere possesso della merce. Gli atti preparatori comprendono quindi
anche la specificazione nel caso il contratto di compravendita lo preveda, come
pure I’obbligo di ordinare la consegna per i contratti di vendita a consegna suc-
cessiva.

Poiché la Convenzione non tocca la questione del trasferimento del possesso
e della proprieta, 1’accettazione dev’essere qualificata un atto di fatto senza re-
lazione con gli effetti reali che dispiega.

L’articolo 60 tace a proposito del momento in cui deve avvenire ’accettazione.
Si pud tuttavia dedurre un indizio dall’articolo 69, giusta il quale i rischi sono
trasferiti al compratore a partire dal momento in cui le merci sono messe a di-
sposizione ed egli «commette una violazione del contratto non accettando la
fornitura». Parallelamente all’articolo 59 occorre quindi riconoscere al com-
pratore un termine adeguato per I’accettazione, a meno che le circostanze non
giustifichino I’obbligo dell’accettazione immediata. Anche in questo caso oc-
corre tenere conto degli usi commerciali e delle abitudini sorte tra le parti.

233.4  Diritti del venditore in caso di violazione del contratto
da parte del compratore

233.41 In generale

11 sistema dei diritti del venditore in caso di violazione del contratto da parte
del compratore € pill semplice € chiaro (art. 61-65) di quello dei diritti del com-
pratore (art. 45-52), poiché i rimedi di diritto di cui dispone il venditore sono
piu ristretti, considerata la natura stessa della compravendita. Anche in questo
caso la concezione parte dalla nozione di violazione del contratto e rende possi-
bile un sistema sinallagmatico dei diritti delle due parti.

Il venditore puod in principio far valere simultaneamente tutti i diritti, nella mi-
sura in cui questi non si escludano a vicenda. Egli pu0 esigere il pagamento del
prezzo (art. 62) oppure, invece di giungere all’adempimento, decidere la risolu-
zione del contratto (art. 62). Egli ha inoltre la possibilita di procedere alla spe-
cificazione necessaria in luogo e vece del compratore (art. 65). In tutti i casi
al venditore & garantito il diritto al risarcimento.

233.42 Principio

Giusta ’articolo 61 capoverso 1 il venditore & autorizzato a esercitare i diritti
previsti dagli articoli 62-65 (lett. a) e a chiedere risarcimento (lett. b). Per ana-
logia con i diritti del compratore in caso di violazione del contratto da parte
del venditore, 1’articolo 61 capoverso 2 precisa che il venditore non perde il di-
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ritto di esigere risarcimento allorquando esercita gli altri diritti. Pure parallela-
mente all’articolo 45 capoverso 2, il giudice non puo accordare un «termine di
grazia» al compratore inadempiente (art. 61 cpv. 3). L’articolo 61 esclude in-
fine, tacitamente, [’applicazione di altri rimedi di diritto che il diritto nazionale
del giudice adito potrebbe prevedere - come fa ’articolo 45 per il compratore
(cfr. n. 232.41 in fine) - in favore del venditore.

233.43 Adempimento

La Convenzione di Vienna accorda al venditore il diritto di esigere ’adempi-
mento del contratto, indipendentemente dalla gravita della violazione del con-
tratto (art. 62). Questo diritto & limitato soltanto nella misura in cui fosse in-
compatibile con un altro mezzo, ad esempio la risoluzione del contratto. Tutta-
via nei casi nei quali non si tratta di pagamento del prezzo propriamente detto,
il diritto all’adempimento che spetta al venditore puo essere impedito dall’arti-
colo 28. In effetti, gli Stati che non conoscono azione d’adempimento in natura
non sono obbligati a dar seguito a una simile richiesta (cfr. n. 231.4).

Giusta ’articolo 63 il venditore puo fissare al compratore un termine supple-
tivo per ’adempimento del contratto (cpv. 1). Mentre corre tale termine, il ven-
ditore non pud fare uso di alcun altro diritto, a meno che il compratore non
gli comunichi che non adempira entro tale termine. Questa comunicazione, in
deroga al principio generale della terza parte della Convezione e in corrispon-
denza alle prescrizioni parallele emanate per i diritti del compratore (art. 47
cpv. 2), sottosta a ricevuta. Il venditore, tuttavia, non perde il diritto di esigere
risarcimento per adempimento tardivo (art. 63 cpv. 2).

233.44 Risoluzione del contratto

Oltre al diritto di chiedere ’adempimento, il venditore possiede in diritto sviz-
zero anche il diritto di recedere dal contratto. Le condizioni sono disciplinate
differentemente a seconda dei bisogni d’ordine giuridico: si distinguono la ven-
dita con pagamento anticipato, la vendita a pronti contanti ¢ la vendita a cre-
dito. In quest’ultimo caso, il venditore pud recedere dal contratto soltanto se
si é espressamente riservato tale diritto (art. 214 cpv. 3 CO). Nel caso della ven-
dita a pronti contanti il diritto di recesso pud essere esercitato soltanto nel mo-
mento previsto per lo scambio delle prestazioni. Quando la cosa venduta sia
da consegnarsi previo pagamento del prezzo, il venditore che intenda fare uso
del suo diritto di recesso deve darne immediato avviso al compratore. Se non
lo fa, ’articolo 107 CO lo obbliga a fissare un congruo termine per ’adempi-
mento.

Neppure secondo la Convenzione di Vienna la risoluzione del contratto pud es-
sere richiesta in ogni caso. La condizione é che il compratore abbia commesso
una violazione essenziale del contratto (art. 64 cpv. 1 lett. a), oppure che il
compratore non adempia ’obbligo di pagare entro il termine suppletivo che gli
¢ stato fissato (art. 64 cpv. 1 lett. b). L’articolo 25 definisce che cosa si debba
intendere per violazione essenziale del contratto che permette al venditore di re-
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cedere immediatamente dal contratto. Occorre percid esaminare in ogni caso
particolare, sulla base delle circostanze concrete, quali violazioni del contratto
commesse dal compratore siano da considerare essenziali. E quindi immagina-
bile che il compratore che non paghi entro il termine convenuto il prezzo della
merce il cui prezzo corrente sottosta a forti variazioni di mercato commetta una
violazione essenziale del contratto. Il diritto del venditore di sciogliere il con-
tratto € pero limitato in seguito per pitt d’un aspetto. Secondo I’articolo 64 capo-
verso 2, in caso d’adempimento tardivo - in caso di mora cioé - 1o scioglimento
del contratto pud essere dichiarato soltanto se il venditore non ha conosciuto
I’adempimento tardivo (lett. a). Negli altri casi di violazione del contratto, il
venditore perde il diritto di dichiarare sciolto il contratto se non I’ha fatto entro
un termine ragionevole a partire dal momento in cui ha avuto conoscenza della
violazione; basta a tale proposito che il venditore avrebbe potuto avere cono-
scenza della violazione (art. 64 cpv. 2 lett. b n. 1). Il venditore perde infine il
diritto di dichiarare sciolto il contratto se non ne ha fatto uso entro un termine
ragionevole dopo la scadenza del termine suppletivo fissato al compratore (art.
64 cpv. 2 lett. b n. ii). Queste limitazioni - formulate in modo relativamente
complicato - dovrebbero costringere il venditore a decidere rapidamente.

Le dichiarazioni di risoluzione rispondono, secondo i principi generali di que-
sta parte della Convenzione, soltanto all’esigenza della spedizione.

233.45 Specificazione da parte del venditore

L’articolo 65 regola il caso speciale della vendita con specificazione. Se il com-
pratore non procede alla specificazione necessaria, il venditore puo specificare
in sua vece la merce. Tale possibilita & data alla condizione che il compratore
non esegua la specificazione entro la data convenuta, oppure se, mancando una
specifica pattuizione, egli non agisca entro un termine ragionevole a contare
dalla ricevuta di una domanda del venditore che lo inviti ad agire in confor-
mita. In deroga al principio generale, la domanda del venditore sottosta a rice-
vuta. Inoltre il compratore dispone di un termine ragionevole per reagire.

Il venditore deve effettuare la specificazione in funzione dei bisogni del com-
pratore, nella misura in cui pud averne conoscenza (cpv. 1). Il venditore deve
in seguito avvisare il compratore della specificazione avvenuta e fissargli un ter-
mine ragionevole. Questo avviso € pure soggetto a ricevuta. Se il compratore
non procede a una specificazione divergente entro il termine fissato, diventa
vincolante quella del venditore (cpv. 2).

Il tenore dell’articolo 65 capoverso 2 non permette di rilevare se la comunica-
zione del compratore che informa il venditore su una specificazione diversa sia
soggetta soltanto a spedizione, oppure se sia anche soggetta a ricevuta. Occorre
cosi domandarsi se il fatto che due dichiarazioni menzionate nell’articolo 65
siano eccezionalmente soggette a ricevuta sia valevole anche per la terza, oppure
se quest’ultima risponda nuovamente al principio della spedizione, fissato dal-
I’articolo 27. A nostro avviso, tutte le dichiarzioni e gli inviti enumerati nell’arti-
colo 65 sono soggetti a ricevuta. A prescindere dal fatto che sarebbe difficile mo-
tivare 'applicazione di due principi opposti nello stesso articolo, 'interpreta-
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zione sostenuta pin sopra corrispende anche ai principi generali sull’efficacia
delle dichiarazioni, Come gia rilevato, per la terza parte della Convenzione vale
in generale il principio della spedizione. I casiin cui e dichiarazioni sono eccezio-
nalmente sottoposte a ricevuta sono quelli nei quali esse provocano Pesigibilita
di obblighi contrattuali e quelli in cui le dichiarazioni emanano dalla parte che
ha cammesso una violazione del contratto, ad esempio il rifivto di adempiere.
Nel caso presente sj tratta del compratore moroso che, non d*accordo con la spe-
cificazione proposta dal venditore, glielo comunica. Egli si trova quindi nella po-
sizione della parte che non si & comportata conformemente al contratto e che
deve di conseguenza sopportare i rischi legati all’efficacia della dichiarazione.

234 Trasferimento dei rischi
(art. 66-70)

234.1 In generale

Nella pratica & essenzialmente la parte che sopporta il rischio del prezzo a es-
sere interessata al problema del trasferimento dei rischi. E nella natura delle
cose che il rischio del prezzo pud concretizzarsi soltanto entro i limiti di uno
spazio temporale relativamente breve, vale a dire tra il momento della conclu-
sione del contratto e la consegna della cosa. Prima della conclusione del con-
tratto il rischio del prezzo & sempre a carico del venditore, mentre dopo la con-
segna della cosa il rischio dev’essere assunto dal compratore. Entro i limiti del
breve spazio temporale sono tuttavia immaginabili numerosi sistemi a propo-
sito dei rischi. I disciplinamenti nella Convenzione di Vienna sono quindi stati
oggetto di lunghe, dettagliate discussioni; esse costituiscono un Compromesso,
risultato di ponderazione degli inieressi delle due parti, Nell'ottica del diritto
svizzero risulta in guesto capitolo una divergenza importante. Il Codice delle
obbligazioni regola il trasferimento dei rischi a favore del venditore nel senso
che il rischio passa al compratore con la conclusione del contratto (art. 185
cpv. 1 CO). Va tuttavia rilevaio che la concezione del Codice della obbligazioni
& poco diffusa negli altri ordinamenti giuridici. Anche il sistema del trasferi-
mento dei rischi intredotto dalla Convenzione di Vienna non sara presumibil-
mente molto applicato in pratica poiché le parti possono convenire una regola-
mentazione divergente, soprattutto con riferimento agli Incoterms. La solu-
zione prevista dalla Convenzione di Vienna non dovrebbe quindi praticamente
apportare modificazioni rilevanti per i contraenti svizzeri.

L'articolo 65 della Convenzione disciplina i rischi, gli articoli 67-69 si occu-
pano del momento in cui avviene il passaggio dei rischi e 1'articolo 70 tratta
della relazione esistente tra il rischio e la violazione del contratto. E da sottoli-
neare che, in applicazione deil’articolo 6, le parti possono derogare alle disposi-
zioni di guesto capitolo.

234.2  Principio

L'articolo 66 sancisce che la questione del rischio ¢concerne unicamente il ri-
schio del prezzo. La perdita o il danneggiamneto delle merci avvenuti dopo il
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passaggio del rischio non libera il compratore dall’obbligo di pagare il prezzo.
Ma il compratore conserva le pretese risultanti da un atto o da un’omissione
del venditore di cui questi ¢ responsabile. Citiamo ad esempio il deterioramento
della merce gia fornita quando il venditore viene a ritirare i contenitori nel
quali si trovava la merce. Secondo I’opinione dominante & senza rilievo, perché
il trasferimento dei rischi non abbia luogo, che il venditore abbia, con il suo
comportamento, commesso una violazione del contratto. Nell’esempio fatto
dinanzi, se le parti hanno convenuto una clausola FOB (free on board), il dete-
rioramento della merce dovuto al venditore non puo essere considerato in quel
momento una violazione del contratto, bensi eventualmente un atto illecito. 11
compratore non sarebbe obbligato a pagare il prezzo e potrebbe inoltre chie-
dere risarcimento in base alla responsabilita extracontrattuale del venditore.

Nella maggior parte dei casi, un comportamento del venditore che provoca la
perdita o il deterioramento della merce costituisce nel contempo una violazione
essenziale del contratto. L’articolo 70 chiarisce che le norme sul trasferimento
dei rischi nel caso di violazione essenziale del contratto non influiscono sui di-
ritti del compratore risultanti da tale violazione. Il compratore ha quindi la pos-
sibilitd, nonostante il trasferimento dei rischi, di dichiarare lo scioglimento del
contratto e di rendere cosi caduco I’obbligo di pagare il prezzo. Egli conserva
altresi la possibilita di chiedere una fornitura di sostituzione, sempre che siano
date le premesse (art. 46 cpv. 2). Con la consegna delle merci al compratore o
al primo trasportatore, i rischi passano in principio al compratore (art. 67-69).
Ma in caso di risoluzione giustificata del contratto o di richiesta della fornitura
di sostituzione, I rischi sono trasferiti con effetto retroattivo al venditore.

234.3 Momento del trasferimento dei rischi
234.31 In generale

Poiché la Convenzione di Vienna non tratta degli effetti della compravendita
sul trasferimento di proprieta (art. 4 lett. b), anche il momento del passaggio
dei rischi non ha potuto essere vincolato al trasferimento della proprieta. An-
che la CNUDCI ha rinunciato a legare il trasferimento dei rischi alla nozione
giuridica della fornitura, come lo faceva invece il diritto uniforme dell’Aia. 1
rischi sono anzi trasferiti al momento della consegna effettiva della merce al
compratore (art. 69 cpv. 1).

La Convenzione ¢ costruita in funzione di rapporti internazionali e disciplina
dapprima la vendita a distanza (art. 67) nonché la compravendita di merci in
corso di trasporto (art. 68). Il principio testé menzionato dell’articolo 69 capo-
verso 1, giusta il quale il rischio passa al compratore con la consegna della
merce, ha quindi funzione soltanto sussidiaria. Questa gerarchia delle norme
tiene conto della situazione reale nelle vendite internazionali.

234.32 Vendita a distanza

Giusta I’articolo 67 capoverso 1, se il contratto implica un trasporto di merci
¢ se mancano le indicazioni a proposito del luogo nel quale il venditore & tenuto
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a rimetterle, i rischi passano al compratore a partire dalla consegna delle merci
al primo trasportatore. Se le merci devono essere consegnate in un luogo deter-
minato, il passaggio dei rischi avviene con la consegna in tal luogo. Il fatto che
il venditore sia autorizzato a trattenere i documenti di trasporto ¢ irrilevante
per il trasferimento dei rischi (art. 67 cpv. 1).

Questa regolamentazione corrisponde anche alla prescrizione del Codice delle
obbligazioni sulla compravendita a distanza (art. 185 cpv. 2 CO). In accordo
con il diritto svizzero, per la Convenzione di Vienna una compravendita a di-
stanza ¢ data se, giusta il contratto, la merce dev’essere trasportata da un terzo
in un luogo diverso da quello dell’adempimento (art. 31 lett. a; n. 232.2).
Come gia rilevato, non si tratta di una compravendita a distanza se il venditore
assicura il trasporto passando per uno speditore che fa parte della sua azienda.
In effetti la consegna della merce a un terzo perché ne curi il trasporto implica
che la merce lasci la sfera d’influenza del venditore. Parallelamente, non vi
deve essere identita fra trasportatore e compratore o uno dei suoi aiutanti.
Questa delimitazione & perd meno importante poiché il compratore deve in am-
bedue i casi sopportare i rischi a partire dallo stesso momento. Il fatto che la
merce debba essere rimessa, per il trasporto, a uno speditore indipendente pud
condurre a delicati problemi di delimitazione. La questione dipendera anche
spesso dall’organizzazione legale del venditore. In un gruppo, la societd madre
che ha concluso il contratto di compravendita & responsabile del comporta-
mento della filiale incaricata del trasporto? Quest’ultima dev’essere considerata
un trasportatore indipendente oppure ritenuta ancora partecipe della sfera d’in-
fluenza del venditore? Nella prima ipotesi, i rischi sarebbero trasferiti prima
del trasporto al compratore, nella seconda no. Non € possibile trovare una ri-
sposta generale a tale questione e ad altre analoghe. E tuttavia possibile evitare
soluzioni troppo ingiuste per il venditore applicando la possibilita della prova
liberatoria prevista dall’articolo 79 (cfr. n. 235.4).

L’articolo 67 capoverso 2 esige, per il trasferimento dei rischi in caso di cose
fungibili, che le merci possano essere chiaramente identificate ai fini del con-
tratto, «con ’apposizione di un segno distintivo sulle merci, con documenti di
trasporto, con una comunicazione fatta pervenire al compratore o con qualsiasi
altro mezzo». Tale avviso sottostd soltanto all’obbligo della spedizione. La
Convenzione di Vienna non permette di sostenere I’opinione rappresentata an-
che tra la dottrina svizzera sulla vendita a distanza e secondo la quale si pud
rinunciare all’esigenza legale della separazione delle merci se lo speditore pro-
cede a un carico o trasporto in gruppo. Anche secondo il diritto svizzero la ri-
nuncia alla separazione delle cose fungibili puod avvenire soltanto se il compra-
tore & informato e se ha dato il proprio accordo. Un simile accordo puo facil-
mente essere presunto, tanto piu che il trasporto di gruppo ha regolarmente in-
cidenze sui costi del trasporto che sono a carico del compratore. La rinuncia
alla separazione delle cose fungibili esige tuttavia I’accordo, anche solo tacito,
del compratore. Alle stesse condizioni, la Convenzione di Vienna permette una
deroga alle esigenze dell’articolo 67 capoverso 2.
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234.33 Merci in corso di trasporto

La regola eccezionale per il trasferimento dei rischi per quanto concerne le
merci in corso di trasporto ¢ il risultato di lunghe discussioni. L’articolo 68 pre-
senta tutti gli elementi del compromesso. Giusta tale articolo, i rischi passano
al compratore a partire dal momento della conclusione del contratto.

Se pero le circostanze lo esigono, i rischi possono essere messi a carico del com-
pratore gia a partire dall’istante in cui la merce & stata affidata al trasportatore.
Se il venditore, al momento della conclusione del contratto, sapeva o avrebbe
dovuto sapere che la merce era perduta o era stata deteriorata, la perdita o il
deterioramento vanno a suo carico. Da questa formula di compromesso deri-
vano diverse difficolta. L’eccezione secondo la quale il passaggio dei rischi &
anticipato al momento della spedizione della merce «se le circostanze lo esi-
gono» non ¢ certo di facile interpretazione. Si € ritenuto una circostanza di
questo tipo I’esistenza di un’assicurazione del trasporto che copra i rischi del
venditore. In casi del genere, nessun’altra norma sui rischi puo effettivamente
entrare in linea di conto, visto che I’assicurazione del trasporto copre i rischi
durante tutto il trasporto. Permangono tuttavia alcune insicurezze. L’assicura-
zione del trasporto deve ad esempio entrare in considerazione per ’anticipo
temporale del passaggio dei rischi soltanto quando al compratore siano rimessi
anche i documenti assicurativi? Vi son oltre all’assicurazione del trasporto an-
che altre circostanze che possono provocare un’eccezione? Si aggiungono poi
anche questioni d’ordine dogmatico.

Mentre nell’ottica svizzera € nullo un contratto di compravendita su merci in
corso di trasporto gia perdute o deteriorate al momento della conclusione del
contratto, la Convenzione non intende decidere tale questione (art. 4 lett. a).
L'articolo 68 presuppone tuttavia implicitamente che un contratto su una
merce gid perduta é valido. Questo fatto risulta dall’ultimo periodo dell’arti-
colo 68 giusta il quale perdita o deterioramento della merce sono a carico del
venditore se questi al momento della conclusione del contratto lo sapeva o lo
avrebbe dovuto sapere.

Soltanto la prassi mostrera se sia possibile trovare una via di mezzo tra articolo
4 ¢ articolo 68.

Concludendo, occorre rilevare ancora, a proposito dell’ultimo periodo dell’ar-
ticolo 68, che la Convenzione di Vienna non si pronuncia sulla ripartizione del-
I’onere della prova. Manca in particolare un principio generale sulla presun-
zione della buona fede. E perd possibile ritenere che incomba al compratore
I’onere della prova della malafede del venditore; questa prova ¢ tuttavia diffi-
cile da apportare.

234.34 Regolamentazione sussidiaria

Come gia rilevato in partenza, ’articolo 69 capoverso 1 contiene il principio
che permette di determinare il momento del passaggio dei rischi al compratore.
Tale principio é perd applicabile soltanto se non vi ¢ né vendita a distanza (art.
67) né compravendita di merci in corso di trasporto (art. 68). In caso di vendita
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sul posto, i rischi passano al compratore nel momento della consegna effettiva
delle merci. Se egli non adempie I’obbligo di accettazione, i rischi passano
ugualmente a suo carico: ¢ determinante il punto nel quale, non accettando
la merce, il compratore commette una violazione del contratto. Anche la fissa-
zione di un termine suppletivo da parte del venditore (art. 63 cpv. 1) non im-
pedisce il passaggio dei rischi. Appare non chiarita la questione se ’articolo
69 capoverso 1 valga soltanto in caso di mora del compratore oppure se si ap-
plichi anche, nonostante il tenore restrittivo, a tutti gli altri casi di violazione
contrattuale da parte del compratore. A nostro avviso dovrebbe trattarsi di
una lacuna che dev’essere colmata applicando ’articolo 7. Si tratta senza dub-
bio di una questione che entra nel campo d’applicazione della Convenzione.
Ove si faccia astrazione dalla norma eccezionale per la merce in corso di tra-
sporto, dagli articoli esistenti pud essere dedotto il principio seguente: il vendi-
tore sopporta i rischi del prezzo fintanto che non ha abbandonato il potere
di fatto sulla merce. I rischi passeranno quindi al compratore nel momento in
cui questi ottenga il potere di fatto sulla merce oppure impedisca tale passag-
gio con un comportamento contrario al contratto. Di conseguenza se egli
omette di fornire un credito convenuto contrattualmente, il rischio del prezzo
passa ugualmente a suo carico.

L’articolo 69 capoverso 2 tratta del contratto a distanza. In questo caso il ri-
schio passa al compratore il pill presto nel momento in cui guesti pud prendere
in consegna la merce. Si suppone quindi che la fornitura ¢ dovuta e il compra-
tore sa che la merce é a sua disposizione. Se la merce € stata fornita in anticipo
e il compratore lo sa ¢ accetta la fornitura, il trasferimento del rischio & allora
pure anticipato.

L’ultimo capoverso dell’articolo 69 vale sia per la vendita sul posto (cpv. 1) sia
per la vendita a distanza (cpv. 2). Esso contiene una norma parallela all’arti-
colo 65 capoverso 2: le merci fungibili, risp. non ancora individualizzate val-
gono come messe a disposizione del compratore soltanto dopo che siano chia-
ramente identificate ai fini del contratto.

235 Disposizioni comuni agli obblighi del venditore
e del compratore
(art. 71-88)

L’ultimo capitolo delle disposizioni sul diritto materiale della compravendita
(art. 71-88) serve alla definizione piu precisa dei diritti e degli obblighi comuni
alle due parti. Questo capitolo & suddiviso in sei sezioni. La prima sezione
tratta i casi della rottura anticipata, compreso il contratto a forniture succes-
sive (art. 71-73), la seconda il risarcimento (art. 74-77) e la terza gli interessi
(art. 78). La quarta sezione concerne ’importante materia della liberazione
(art. 79 e 80), la quinta gli effetti dello scioglimento (art. 81-84) e ’ultima se-
zione, la conservazione delle merci (art. 85-88).
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235.1 Violazione anticipata del contratio e contratti a forniture
successive

I tre articoli di questa sezione (art. 71-79) concernono i casi in cui "adempi-
mento del contratto non pud piu essere richiesto a una delle parti, in ragione
di circostanze particolari. L’articolo 71 tratta 'eccezione dell’aggravamento,
'articolo 72 lo scioglimento del contratto a causa di una violazione dei con-
tratto immanente essenziale e |'articolo 73 la violazione anticipata in caso di
contratto a forniture successive.

235.11 Eccezione dell’aggravamento

Analogamente al diritto svizzero (art. 83 cpv. 1 CO), una parte puo differire
Padempimento degh obblighi contrattuali ove si riveli che, dopo la conclusione
del contratto, 1a controparte non adempira una porzione essenziale degli obbli-
ghi che le incombono. L’articolo 71 capoverso 1 elenca le ragioni di un non
adempimento presumibile, vale a dire un’insufficienza grave della parte «in
torto» nella sua capacitd d’adempimento del contratto, sia per insolvibilita
(lett. a), sia per il comportamento nell’adempimento del contratto o nella pre-
parazione dell'adempimento (lett. b).

L. articolo 71 capoverso | & importante soprattutto 12 dove una parte che ha
il dovere di fornire una prestazione preliminare non [’ha ancora fornita. Se
sono ate circostanze particolari essa pud trattenere tale prestazione anticipata.
Questo ¢ il caso ove risulti evidente che la controparte non adempira una por-
zione essenziale dei suoi obblighi. Occorre chiarire con maggiore precisione se
vi debba essere pericolo reale di una violazione essenziale del contratto ai sensi
del’articolo 23, La Convenzione dell’ Aia sul diritto uniforme ha previsto espli-
citamente il pericolo di una violazione essenziale del contratto come condizione
per potere far valere I'eccezione dell’aggravamento (art, 73 LUCI). In occa-
sione delle trattative CNUDCI fu avanzata una proposta in tal senso che fu
perd infine respinta. Si & auspicato che ["articolo 71 c¢he prevede 1a sanzione re-
lativamente mite della ritenzione possa essere applicato anche nei casi nei quah
non si debba ancora temere una violazione essenziale del contratto. In pratica,
Ia distinzione tra violazione essenziale imminente, da un canto, e inadempi-
mento incombente di una porzione essenziale degli obblighi contrattuali dali’al-
tro, sarcbbe a malapena attuabile.

L’articolo 71 capoverso 1 descrive, dal punto di vista sia soggettivo che ogget-
tivo, i motivi che liberano una parte dal fornire una prestazione anticipata. La
Convenzione prevede come ragione oggettiva ’aggravamento della situazione
economica € finanziana della controparte {lett. a), In effetti i pericolo che la
controparte non sard in grado di adempiere il contratto in ragione di un vizio
grave si configura come peggioramento della sua situazione economica. Si pud
anche immaginare che la controparte, nonesiante si trovi in una buona situa-
zione finanziaria, sia perd minacciata da limitazioni delle esportazioni o da uno
sciopero che impedira la fornitura tempestiva. Non & necessario che sia com-
messa una colpa perché si possa far valere I'eccezione dell’aggravamento. La
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constatazione oggettiva che la solvibilita & peggiorata non dovrebbe di regola
presentare difficolta di sorta. Basta a tal proposito la domanda d’apertura di
fallimento o trattative in vista della conclusione di un concordato.

Il capoverso 1 lettera b concerne il comportamento soggettivo di una parte:
questo deve lasciar trasparire dubbi seri in merito all’intenzione di adempiere
il contratto. Anche in questo aspetto non occorre si configuri una colpa perché
si possa far valere I’eccezione dell’aggravamento.

In ogni caso i motivi invocati devono essere atti a far riconoscere I'incapacitd
d’adempimento. Per poterla valutare, occorre riferirsi al giudizio che una per-
sona ragionevole, posta nelle stesse circostanze, darebbe delia situazione. E de-
terminante che Uincapacita d’adempiere non deve essere intervenuta per forza
dopo la conclusione del contratto. L’eccezione € ammessa anche se le circo-
stanze negative esistevano gid prima della conclusione del contratto, ma sono
state riconoscibili soltanto in seguito. Nuovamente determinante & la valuta-
Zione che darebbe della situazione una persona ragionevole. 1l creditore che,
usando la necessaria cautela, avrebbe dovuto rendersi conto che la controparte
si trovava in difficoltd non puo in seguito far valere I'eccezione dell’aggrava-
mento. Questa regolamentazione fu molto controversa in seno alla Conferenza.

In tale contesto si pone anche la questione della relazione tra le norme nazio-
nali sulle contestazioni fondate sull'errore, da un canto, e I'eccezione dell’ag-
gravamento prevista dalla Convenzione di Vienna, d’altro canto. Occorre chie-
dersi se una parte possa fondarsi soltanto sull*articolo 71 capoverso 1, oppure
in parti tempo appellarsi anche alle norme sull’errore del diritto nazionale, In
principio, la contestazione del contratto per causa d’errore porta, in diritto
svizzero almene, alla sua nullitd, Tocchiame con questo una questione che non
entra certo nel campo d’applicazione della Convenzione. La Convenzione pre-
vede per contro una norma esplicita nel caso in cui una parte, alla conclusione
del contratto, si sia trovata in errore a proposito della capacita d’adempimento
dell’altra parte. La sanzione prevista dalla Convenzione consiste dapprima sol-
tanto in un diritto di ritenzione, nel caso la parte in errore fosse obbligata a
fornire una prestazione anticipata. Bisogna concludere che nel caso d’errore
sulla capacita d’adempimento della controparte non & possibile far valere anche
rimedi di diritto nazionale. Altri vizi che possono portare alla contestazione del
contratto, ad esempio dolo o timore fondato, sottostanno invece al diritto na-
zionale.

L’articolo 71 capoverso 2 tratta in particolare il caso del venditore che, obbli-
gato a fornire una prestazione anticipata, ha eseguito la spedizione della merce
prima che 1 motivi evocati al capoverso 1 gli siano stati noti. Il venditore pud
allora opporsi alla consegna della merce al compratore, anche se quest’ultimo
¢ gia in possesso di un documento che lo autorizza a disporre delle merci. Il
diritto del venditore di bloccare la fornitura presuppone necessariamente che
il compratore non abbia ancora accettato la merce, Il diritto di bloccare la
merce, costruito sull’immagine del «right to stoppage in transitu» del diritto
anglo-americano, ha effetti soltanto tra il compratore e il venditore. Eventuali
pretese che il compratore potrebbe far valere contro il trasportatore basandosi
sul contratto di trasporto non song pregiudicate dal diritto di bloccare.
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L'ultimo capoverso dell’articolo 71 tratta delle conseguenze del diritto di riten-
zione, La parte che trattiene la merce deve notificarlo all’altra parte. La rela-
tiva comunicazione sottostd al principio della spedizione, Se I'altra parte offre
sufficienti garanzie d’adempimento degii obblighi, il diritto di ritenzione de-
cade. Dal rapporto del segretariatec CNUDCI (op. cit.; pag. 57, N 13) risulta
che le garanzie devono vertere sia sull’esecuzione propriamente defta del con-
tratto, sia sulle pretese di risarcimento del creditore in caso d’inadempienza. Di
difficile soluzione ¢ la questione a sapere se la parte che esercita il diritto di
ritenzione possa trattenere soltanto la propria prestazione anticipata oppure se
possa attendere anche per effettuare gli obblighi preparatori. Se si facesse rife-
rimento allo scopo dell’eccezione dell’aggravamento, bispgnerebbe concludere
che pud essere trattenuta soltanto la prestazione anticipata, ma che gli altri ob-
blighi contrattuali dovrebbero essere eseguiti onde permettere un adempimento
conforme al contratto. Il rapporto del segretariato CNUDCI (op. cit., pag. 56,
N 8) rileva esplicitamente che la parte autorizzata non soltanto ha il diritto di
trattenere la prestazione a titolo di garanzia, ma deve anche essere alleviata del
rischio di esborsi inutili per [a preparazione della prestazione.

Il diritto di ritenzione ha per effetto che decade I'obbligo del creditore (ad es.
il venditore) di fornire una prestazione anticipata. Alla controparte (il compra-
tore) non spetta quindi pretesa alcuna per inadempienza. Se il debitore (ad es.
il compratore) fornisce in seguito le assicurazioni necessarie ponende cosi fine
allo stato di sospensione, rinasce allora I’obbligo del creditore (il venditore) di
fornire la prestazione. Il ritardo e il sorpasso dei termini di scadenza risultanti
dalla ritenzione non autorizzano 'altra parte a chiedere al creditore risarci-
mento in ragione del ritardo. Si ammette al contrario che il termine di scadenza
& prorogato di una durata equivalente al tempo durante il quale & stato eserci-
tato il diritto di ritenzione.

Se il debitore non ¢ in grado di fornire garanzia sufficiente per Padempimento
clei suoi obblighi, allo scadere di un termine ragionevole & data una violazione
anticipata del contratto (art. 72): il creditore & di conseguenza autorizzato a
sciogliere il contratto, Tale dovrebbe anche essere il caso se I'incapacita d’a-
dempiere concerne una porzione essenziale degli obblighi contrattuali, senza
che sia data contemporaneamente una viclazione essenziale del contratto. La
necessita di distinguere fra queste due premesse diviene di conseguenza caduca
una volia scacuto un termine ragionevole.

Concludendo resta da menzionare che il creditore esercita il diritto di ritenzione
a proprio rischio e pericolo. II debitore pud esigere la prestazione anticipata e
pud esercitare i diritti che gli competono, Soltanto dopo che questo ¢ avvenuto,
il creditore pud giudicare se la ritenzione era giustificata ai sensi dell’articolo
71.

235.12 Violazione anticipata del contratio

Analogamente a quanto avviene in diritto svizzero, la Convenzione permette al
creditore di recedere dal contratto a determinate condizioni. La Convenzione
esige che sia manifesto che I’altra parte commettera una violazione essenziale
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del contratto (art. 72 cpv. 1). Non ¢ necessario che la parte trattenga dapprima
la propria prestazione.

A proposito di questa disposizione sono necessarie tre osservazioni:

In primo luogo constatiamo che il recesso dal contratto ¢ indipendente dal di-
ritto di ritenzione. Diversa € la situazione in diritto svizzero: ’articolo 83 CO
prevede un’interazione stretta tra ritenzione (cpv. 1) e recesso dal contratto
(cpv. 2), quest’ultimo come conseguenza della mancata prestazione della garan-
zia in seguito alla ritenzione della prestazione. Come gia rilevato, secondo la
Convenzione il contratto pud essere sciolto anche se la parte che intende rece-
dere dal contratto non ha prima esercitato il diritto di trattenere la propria pre-
stazione. In pratica perd sara utilizzata in molti casi la sanzione pitt mite della
ritenzione in modo che anche secondo la Convenzione risulterd un’analoga
stretta connessione tra eccezione d’aggravamento ¢ diritto di risoluzione.

In secondo luogo si osserva che la risoluzione ai sensi dell’articolo 72, in con-
trapposizione al diritto di ritenzione dell’articolo 71, esige una violazione essen-
ziale del contratto e richiede che I’'incapacita d’adempimento risponda alle esi-
genze dell’articolo 25. Come gia rilevato (cfr. n. 235.11), la distinzione tra vio-
lazione essenziale e imminente del contratto (art. 72) e violazione imminente di
una porzione essenziale degli obblighi contrattuali (art. 71) sara difficilmente
attuabile. .

La Convenzione definisce infine la prevedibilita di una violazione del contratto
in maniera diversa per ’articolo 71 e I’articolo 72. Mentre che, giusta [’articolo
71, l'incapacita d’adempimento «risulta», Particolo 72 esige che questa sia
«evidente». Numerosi autori, tuttavia, ritengono che queste due diverse formu-
lazioni non implichino una rilevante differenza sostanziale (cfr. ad. es.,
Schlechtriem P., op. cit., pag. 89).

Si rileva quindi che ’applicazione della Convenzione non dovrebbe creare dif-
ferenze d’applicazione notevoli per rapporto al Codice delle obbligazioni, no-
nostante le distinzioni che la stessa fa tra ritenzione e risoluzione.

I capoversi 2 e 3 dell’articolo 72 disciplinano le due forme nelle quali si pre-
senta la violazione anticipata del contratto, vale a dire il caso in cui le circo-
stanze lascino trasparire evidente I’imminenza delle violazione del contratto
(cpv. 2) e il caso in cui la controparte dichiari esplicitamente che non intende
adempiere (cpv. 3).

Mentre il rifiuto di una parte di adempiere il contratto (cpv. 3) da alla contro-
parte il diritto istantaneo di recedere dal contratto, negli altri casi & necessaria
una comunicazione che sottostd a ricevuta. Tuttavia [a controparte non deve
in ogni caso notificare che intende recedere dal contratto. Essa vi ¢ obbligata
se «dispone del tempo necessario». La notificazione permette all’altra parte di
fornire le garanzie sufficienti d’adempimento degli obblighi. La garanzia non
puo di conseguenza concernere unicamente la prestazione effettiva, bensi anche
le pretese del creditore in caso d’inadempienza del contratto.

L’articolo 72 non dice se la parte che recede dal contratto possa far valere pre-
tese di risarcimento. A nostro avviso bisognerebbe ammettere tale possibilitd
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almeno nel caso siano date le condizioni deghi articoli 74-77. 11 solo fatto di
sciogliere il contratto non crea tuttavia ancora Uobbligo di prestare risarci-
mento.

235.13 Contratti a forniture successive

L’articolo 73 tiene conto della situazione particolare che si presenta nel caso
di una violazione anticipata commessa in un contratto a forniture successive.
Queste disposizioni eccezionali sono seltanto applicabili ai contratti a forniture
successive genuini. Occorre quindi che siano state convenute diverse forniture
a scadenze temporali, in modo tale che sia possibile distinguere tra prestazione
" attuale e prestazioni future. Le singole forniture deveno inoeltre essere indipen-
denti dal contratto globale. [l momento di ogni fornitura parziale dev’essere
fissato in precedenza o lasciato alla volonta di una parte (fornitura dietro ri-
chiesta). Risulta quindi evidente che i contratti di vendita rateale non sono in-
clusi nella nozione di contraiti a forniture successive.

L’articolo 73 capoverse [ corrobora il principio risultante dall’articolo 72, Se
una parte, per inadempienza di una fornitura parziale, commette una viola-
zione essenziale del contratto, ['altra parte pud dichiarare sciolto il contratto
per quanto concerne tale fornitura parziale. La risoluzione sottosta al principio
della spedizione. Secondo le circostanze, il mancato adempimento di una forni-
tura parziale pud anche auterizzare la parte lesa a sciogliere il contratto per
tuite le forniture future, eventualmente anche a sciogliere ex tunc 'intero con-
tratto. I capoversi 2 ¢ 3 disciplinano le rispettive condizioni.

La risoluzione del contratto per le future forniture presuppone che la viola-
zione di un obbligo per quanto concerne una fornitura parziale dia all’altra
parte «serie ragioni di pensare» che vi sara violazione essenziale del contratto
anche per le forniture future. Con questo si pone nuovamente la guestione se
I'imminenza di una violazione essenziale del contratto sia la stessa per I'articolo
73 ¢ articolo 72. L'eccezione d’aggravamento {art. 71} presuppone che dopo
la conclusione del contratto «risulti» il non adempimento di una parte essen-
ziale degli obblighi contrattuali - che, notabene, non deve causare una rottura
essenziale del contratto giusta ’articolo 25 - mentre per quanto concerne il di-
ritto di risoluzione occorre che sia «evidente» che una parte commetterd una
violazione essenziale del contratto. Le «serie ragioni di pensare» significano
guindi una diminuzione di quanto risulia per rapporto a quanto & evidente?
Come rilevato in precedenza, gid la formulazione differenziata degli articoli 71
€ 72 non dovrebbe causare una diversificazione del grado di evidenza. Ne con-
segue perd che a maggior ragione tale non dev’essere il caso nel rapporto tra
articolo 72 e 73. L'eccezione d’aggravamento causa soltanto una sospensione
nello svolgimento del contratto, mentre sia articolo 72 sia I’articolo 73 por-
tano alla risoluzione del contratto. Sarebbe quindi urtante se per i contratti a
forniture successive dovesse bastare una valutazione meno chiara ¢ sicura della
situazione per poter annullare il contratto per I'avvenire. Per tale ragione oc-
corre partire dal presupposto che [a valutazione della situazione da parte di una
persona ragionevole, posta in circostanze analoghe, debba servire da criterio
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per tutte e tre le disposizioni. La risoluzione del contratto per Pavvenire pre-
suppone inoltre che la parte che fa uso del proprio diritto ne informi ’altra
parte entro un termine ragionevole.

Giusta Particolo 73 capoverso 3, il compratore pud anche dichiarare sciolto il
contratto con effetto retroattivo se, in ragione delle implicazioni reciproche, le
forniture ricevute non possono essere utilizzate per gli scopi previsti. I testo
parla degli scopi «previsti dalle parti al momento della conclusione del con-
tratto». Bisogna dedurre che il venditore doveva o avrebbe dovuto conoscere
la connessione tra le singole forniture gia al momento della conclusione del
contratto. E anche incontestato che dovrebbe spettare al compratore I’onere di
provare che il venditore conosceva o avrebbe dovuto conoscere tali fatti.

Nonostante che il capoverso 3 taccia in proposito, il compratore deve proce-
dere alla risoluzione ex tunc del contratto per mezzo di un avviso spedito entro
un termine ragionevole.

235.2 Risarcimento

Le quattro disposizioni sul risarcimento trattano il principio ¢ le premesse del
medesimo (art. 74), i tipi di calcolo in caso di scioglimento del contratto (at.
75, 76) e ’obbligo di limitare la perdita (art. 77).

235.21 ° Principio

L’articolo 74 obbliga la parte che commette una violazione del contratto a rim-
borsare all’altra la perdita subita nonché il lucro cessante. Come gia nel diritto
uniforme dell’Aia sulla compravendita, la Convenzione parte dal principio che
il rimborso avviene in denaro. La breve formula che utilizza risponde soltanto
indirettamente a molte domande. Si osserva in primo luogo che P’obbligo di
versare risarcimento & sancito indipendentemente dalla natura ¢ dalla gravita
della violazione del contratto: non vi & alcuna regolamentazione differenziata.
La condizione del risarcimento e il modo di calcolare il danno sono le stesse,
che la violazione risulti dall’inadempimento del contratto, dal cattivo adempi-
mento dello stesso o ancora dalla mora. Questa costruzione unificata sempli-
fica di molto I’applicazione della Convenzione. Quest’ultima non definisce la
nozione di danno e non fissa le singole condizioni per fare valere le pretese:
le risposte a tali questioni possono tuttavia essere desunte dal testo della Con-
venzione. Poiché la Convenzione intende far risarcire non soltanto la perdita
subita bensi anche il lucro cessante, la nozione di danno puo essere definita
come una grandezza differenziata. Come tale occorre quindi intendere le per-
dite subite da un soggetto di diritto nel suo patrimonio effettivamente esistente
al momento del calcolo e nel patrimonio che lo stesso avrebbe avuto se non
fosse intervenuto 1’avvenimento che ha causato il danno. Per fare valere una
pretesa di risarcimento vi deve essere un vincolo tra rottura del contratto da
un canto e obbligo di risarcire il danno dall’altro. Dev’esservi di conseguenza
violazione di un obbligo contrattuale che risulti o dal contratto stesso o dalla
Convenzione. Inoltre tra la violazione del contratto ¢ il danno fatto valere
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deve esistere un nesso causale, vale a dire che la violazione dev’essere la condi-
zione sine qua non del danno. Giurisprudenza e prassi non riconoscono tutti
i nessi di causalita per costituire I’obbligo di risarcimento. 1l tenore dell’arti-
colo 74 primo periodo si riferisce a un vincolo di causalita ordinario; la limita-
zione necessaria, nel senso di un nesso causale adeguato, é introdotta dall’esi-
genza di un danno prevedibile (art. 74 secondo periodo). Questa sezione non
contiene alcuna norma sulla colpa e sulla prova liberatoria della persona alla
quale incombe I’obbligo del risarcimento. Sono questioni rette dalla quarta se-
zione (art. 79 e 80).

235.22 Calcolo dell’ammontare del danno

Il diritto svizzero, partendo dall’ipotesi della differenza, distingue in materia di
risarcimento contrattuale tra interesse positivo e interesse negativo. Mentre il
primo metodo si riferisce all’ammontare che il patrimonio della persona lesa
raggiungerebbe se il contratto fosse stato adempiuto correttamente, il secondo
metodo cerca di stabilire quale sarebbe il patrimonio della persona lesa se il con-
tratto in questione non fosse mai stato concluso. In principio il danno & calco-
lato in funzione dell’interesse positivo al contratto. I1 pagamento secondo I’inte-
resse negativo € possibile soltanto in alcuni casi eccezionali, allorquando la rela-
zione contrattuale non deve o non deve piu essere svolta (ad es., in caso di culpa
in contrahendo oppure quando un contratto € stato concluso da un rappresen-
tante senza procura). L’interesse negativo al contratto permette di far valere le
spese risultanti dalla conclusione del contratto, gli investimenti in vista dello
svolgimento del contratto e i danni subiti in occasione dell’adempimento della
prestazione o dell’accettazione della prestazione dell’altra parte. L’interesse po-
sitivo al contratto comprende sia il danno realmente subito (damnum emer-
gens), sia anche il profitto mancato (lucrum cessans). Soltanto il profitto che la
parte lesa avrebbe ottenuto in maniera prevedibile lecita, secondo il corso ordi-
nario delle cose, puo essere considerato un profitto mancato. Tra commercianti,
la parte lesa pud inoltré calcolare il danno secondo il metodo seguente: come
compratore, pud procedere a un acquisto di sostituzione; come venditore, puod
fare una vendita di copertura. In seguito puo esigere la differenza che c’¢é tra il
prezzo pagato, rispettivamente ottenuto e il prezzo convenuto nel contratto (cal-
colo concreto). Se la merce ha un prezzo di borsa o un prezzo di mercato, non
¢ necessario procedere a un acquisto di sostituzione o a una vendita di coper-
tura. In luogo e vece di un calcolo concreto pud in questi casi prendere posto un
calcolo astratto (cfr. art. 191 cpv. 2 e 3 CO). A nostro avviso queste due possibi-
lita possono essere applicate per analogia anche ai contratti conclusi da persone
che non siano commercianti.

L’articolo 74 primo periodo della Convenzione si riferisce alla perdita subita,
compreso il lucro cessante, per calcolare il danno. Occorre concludere che la
Convenzione prende come punto di partenza linteresse positivo al contratto.
Non dovrebbe invece essere possibile, visto il tenore dell’articolo 74 primo pe-
riodo, esigere I’interesse negativo al contratto. La parte lesa viene cosi a tro-
varsi in una posizione meno buona di quella secondo il diritto svizzero.
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Il secondo periodo dell’articolo 74 contiene una limitazione significativa. In ef-
fefti esso prevede che dev’essere riparato soltanto il danno che la parte inadem-
piente aveva previsto o avrebbe dovuto prevedere al momento della conclu-
sipne del contratto. Questa limitazione era necessariaz poiché fa Convenzione si
accontenta in principio di un nesso di causalita ordinario per rilevare ’esistenza
di un obbligo di risarcimento.

Questa soluzione € stata ripresa dal diritto uniforme dell’Aia dove ha fornito
buone prove (cfr. art. 82 LUCI). Occorre di conseguenza indennizzare [a parte
lesa del danno intero che ha patito a causa della rottura del contratto. La parte
che ha causato il danno non é tuttavia responsabile di tutte le conseguenze ne-
gative che possono conseguire dalla sua violazione del contratto. Il limite tra
il danno che pud essere riparato e quello che non occorre piilt riparare si situa
la dove la parte lesa non ha piu il diritto di fare sopportare la perdita interve-
nuta alla persona che & all’origine del danno. Come misura di tale limite, tanto
secondo il diritto uniforme dell’ Aia quanto secondo la Convenzione di Vienna,
serve la prevedibilita del danno. Resta da esaminare dal punto di vista di quale
parte sia da valutare la previdibilita, a quali punti debba riferirsi e in quale mo-
mento debba esistere. Giusia il testo della Convenzione, € la parte inadem-
piente oppure una persona ragionevole, posta nella stessa situazione, che
avrebbe dovuto prevedere il danno. La prevedibilitd nell’ottica della parte lesa
pud aiutare a interpretare le previsioni della parte inadempiente, ma essa non
potrebbe puramente e semplicemente sostituirla. La previsione deve vertere sul
danno o, pill precisamente, sugli elementi che influiscono sulPammontare dej
danno. A nostro avviso essa deve comprendere anche il nesso di causalita tra
i diversi avvenimenti che creano il danno e infiuiscone sul suo ammontare. Mo-
mento determinante della prevedibilita é la conclusione del contratto e nen il
momento della violazione del contratto. Questa concezione pud in determinate
circostanze provocare casi di rigore. Ma, nell’interesse di una norma chiara, &
indispensabile attenersi a una noziene uniforme. L'uso che & stato fatto dell'ar-
ticolo 82 della legge uniforme dell’Aia potra servire per 'interpretazione del-
’articolo 74 della Convenzione. In particolare si potra fare riferimento alle ca-
tegorie di responsabilitd del venditore che sono state create in tale quadro sulla
base dei lavori di Ernst Rabel (cfr. Dolle H., op. cit., intr. ad art. 82-89, N.
61 segg.).

Occorre in seguito dire che Pobbligo di risarcimento non concerne soltanto il
danno diretto bensi anche it danno indiretto e, in certa misura, il danno conse-
guente ai difetti. In questo contesto bisogna tuttavia attirare l'attenzione sul-
I'articolo 5 secondo il quale la Convenzione non si applica alla responsabilita
del venditore per morte o lesioni corporali causate a una persona dalla merce
(responsabilita di fatto del prodotto).

L’obbligo del risarcimento cessa quando si tratta di danni che la parte che ha
causato il danno non poteva prevedere, al momento della conclusione del con-
tratto, nemmeno tenendo conto di tutte le circostanze. Si confronti questo ri-
sultato con la definizione di nesso causale adeguato ai sensi della dottrina sviz-
zera. Secondo tale definizione, si pud considerare che una lesione sia conse-
guenza di un avvenimento e che 'avvenimento sia causa della lesione soitanto
se tale avvenimento & generalmente atto a provocare una siffatta lesione e se
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un terzo avrebbe dovuto prevedere la possibilitd di un danno tenendo conto di
tutte le circostanze e dell’esperienza generale della vita (Guhl/Merz/Kummer,
op. cit., pag. 62). Nonostante i due sistemi giuridici disciplining in modo di-
verso la ripartizione dei rischi - [a Convenzione chiedendo la prevedibilita del
danno e il Codice delle obbligazioni I’adeguatezza del nesso causale —, il risul-
tato finalmente ottenuto dall’applicazione delle norme della Convenzione do-
vrebbe a nostro avviso essere simile a quello ottenuto dalla giurisprudenza del
Tribunale federale.

235.23 Calcolo del danno in caso di risoluzione del contratto

GH articoli 75 € 76 concernono il calcolo del danno nel caso il contratto sia
sciolto. L’articolo 75 contiene la definizione del metodo concreto di calcolo,
I"articolo 76 quello astratto. Per quanto concerne questi meiodi si pud fare del
tutto riferimento alla dottrina svizzera. In merito all’articole 75 devono essere
menzionati due punti: da una parte & esplicitamente rilevato che oltre alla diffe-
renza tra il prezzo attuato rispettivamente pagato e il prezzo contrattualmente
convenuto pud essere chiesto il risarcimento di tutti gli altri danni giusta arti-
colo 74, D'altra parte, il momento della compera di sostituzione o della vendita
di copertura ¢ preso in considerazione per il calcolo del danno a condizione che
la transazione avvenga «in modo ragionevole € entro un termine ragionevoles,

L’articolo 76 permette 'utilizzazione del metodo astratto di caleolo, ma sol-
tanto se non vi & effettivamente stato né acquisto di sostituzione, né vendita
compensatoria, Anche in gquesto caso, oltre alla differenza calcolata in modo
astratto & possibile chiedere risarcimento di tutti gli altri danni giusta I*articolo
74. Per quanto concerne la regolamentazione del momento determinante per il
calcolo, si osservi che, mentre il Codice delle obbligazioni prevede che per cal-
colare il prezzo corrente occorre in generale riferirsi al momento fissato dal
contratto per I'esecuzione, vale, nella Convenzione, il momento della dichiara-
zione di risoluzione. Per il caso tuttavia che il contratto venga sciolto soltanto
dopo la consegna della merce, & determinante il momento di tale consegna.

L articolo 76 capoverso 2 definisce il prezzo corrente e non presenta divergenze
rilevanti per rapporto al diritto svizzero.

235.24 Dovere di limitare il danno

In diritto svizzero, il risarcimento pud essere ridotto o soppresso se circostanze
per le quali il danneggiato & responsabile hanno contribuito a cagionare o ad
aggravare il danno o a peggiorare altrimenti la posizione dell’obbligato (art. 99
¢cpv. 3, in relazione con I’art. 44 cpv. 1 CO). La Convenzione contiene una
norma analoga. La parte lesa deve prendere misure adeguate alle circostanze
onde limitare la perdita (art. 77). Se essa non lo fa, la parte autrice del danno
pud chiedere una riduzione adeguata del risarcimento, Nonostante non risulti
dal testo, il dovere del danneggiato di limitare il danno comprende anche queilo
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di evitarlo. Se la parte lesa non osserva 'obbligo di limitare il danno, la parte
inadempiente pud chiedere Ia riduzione de! risarcimento. Ne consegue che ’ob-
bligato al risarcimento non ha il diritto di esigere che il dannepgiato rispetti
I'obbligo di limitare il danno. Ha soltanto la possibilita di fare valere una ridu-
zione equivalente della propria colpa. La violazione dell’obbligo di limitare il
danno dev’essere valutata secondo le circostanze al momento della violazione
del contratto.

235.3  Interessi

Per interessi si intende il corrispettivo che occorre versare per la messa a dispo-
sizione o la ritenzione di una somma di denaro, di un capitale, a condizione
che tale corrispettivo sia calcolato in funzione del tempo ¢ come quota dei ca-
pitale. Nel dubbio, il tempo di riferimento é un anno (¢fr. Guhl/Merz/Kumer,
op. cit., pag. 81). Dal punto di vista svizzero, I'obbligo di versare interessi
deve in principio essere fondato su un accordo contrattuale. Soltanto in certi
casi il Codice delle obbligazioni fa nascere I’obbligo di versare interessi indi-
pendentemente dalla volonta delle parti. Nel diritto sulla compravendita ha im-
portanza soltanto l’interesse moratorio. L'articolo 73 CO prevede che nella mi-
sura in cul non sia stabilito un uso contrario, sono dovuti intergssi in ragione
del cinque per cento. L’interesse & considerato una prestazione secondaria ¢,
quindi, un diritto accessorio. Di conseguenza, le pretese volte al pagamento de-
gli interessi devono essere fatte valere contemporaneamente alle pretese concer-
nenti il capitale. In principio il diritto agli interessi si estingue con la pretesa
sul capitale.

In occasione della Conferenza di Vienna, le norme sull’obbligo di versare inte-
ressi furono oggetto di grandi controversie. Le riserve contro un disciplina-
mento andavano dal rifiuto di principio all’obiezione che gli interessi, conside-
rati come perdita dell’uso di un capitale, potevano essere chiesti a titolo di ri-
sarcimento. Fu finalmente possibile stabilire un accordo sul principio dell’ob-
bligo di versare interessi, senza tuttavia, nell’articolo 78, fornire precisazioni.
L articolo 78 ha per effetto che gli interessi sono dovuti senza pregiudizio di
una eventuale pretesa di risarcimento; quindi tale obblige esiste anche se la
parte autrice del danno pud discolparsi in applicazione dell’articolo 79. Per
quanto concerne il tasso d*interesse e tutti gli altri dettagli del pagamento degli
interessi, occorre riferirsi al diritto del gindice adito, poiché la Convenzione
nulla prevede a questo proposito. La situazione non & soddisfacente. Occorre
consigliare alle parti di regolare tali questioni nei lore contratti. Nel caso non
vi sia motivo di liberazione ai sensi dell’articolo 79, la parte lesa pud chiedere
I’interesse fondandosi sulle norme concernenti il risarcimento. Essa pud quindi
riferirsi al danno effettivamente subito per fissare il tasso d’interesse. Me con-
segue che tale tasso é retto dal diritto del luogo nel quale la parte lesa avrebbe
dovuto ricevere il capitale esigibile, Se perd vi & motivo di liberazione, le resta
unicamente la via indicata dal diritto nazionale desighato dalle norme di di-
ritto internazionale privato.
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235.4 Liberazione

235.41 Principio

L’articolo 79 riunisce in una clausola generale tutte le possibilita del debitore
di liberarsi in tutti i casi di turbativa in materia di prestazioni. Esso prende av-
vio dall’inadempienza di un obbligo ¢ indica a quali condizioni una parte ne
¢ responsabile. Pu¢ trattarsi di obbligazioni principali o accessorie o anche sol-
tanto di oneri, poco importa se derivino direttamente dal contratto stesso o
dalla Convenzione. L’inadempienza puo essere il risultato di un’impossibilita
iniziale o susseguente di effettuare una prestazione, di un cattivo adempimento
o della mora. In tutti i casi nei quali non gli riesce di rispettare gli obblighi con-
trattuali, in maniera definitiva o provvisoria, il debitore pud ricorrere alla libe-
razone ai sensi dell’articolo 79.

La liberazione ¢ ammessa se I’incapacita del debitore poggia su un impedi-
mento indipendente dalla sua volonta. Il debitore deve fornire non soltanto
questa prova, bensi deve contemporaneamente anche provare che non si poteva
ragionevolmente pretendere da lui che avesse a prendere in considerazione il
motivo d’impedimento al momento della conclusione del contratto, oppure che
lo avesse a prevenire o0 a superare al momento del suo insorgere.

Saranno sviluppati di seguito i tre elementi della liberazione: inadempienza di
un obbligo, motivo d’impedimento ¢ onere della prova.

a. Inadempienza di un obbligo

Come gia rilevato, la Convenzione parte, per quanto concerne gli ostacoli ai
quali si urta un contratto, unicamente dalla nozione di violazione del contratto.
Contrariamente al diritto svizzero, essa non distingue tra adempimento non
adeguato, mora, difetti della cosa ed evizione (cfr. n. 232.4). La rottura del
contratto comprende di conseguenza tutte le violazioni del contratto d’ordine
qualitativo, quantitativo e temporale.

Per analogia con la nozione unica di violazione del contratto, anche la libera-
zione si riferisce soltanto al non adempimento di un dovere, sottintendendo sia
il mancato adempimento sia I’adempimento carente di un obbligo contrattuale
o di altro obbligo che risulti direttamente dalla Convenzione. La nozione di ob-
bligo comprende tutti i doveri del debitore ¢ anche i doveri d’informazione,
sorveglianza e diligenza.

Ogni difetto di conformita della merce ai sensi dell’articolo 35 della Conven-
zione, ogni divergenza concernente il luogo e il momento dell’adempimento del
contratto basta a fondare la responsabilita di una parte e, di conseguneza, a
conferirle una possibilita liberatoria.

Da queste definizioni completive di obbligo contrattuale, non adempimento e
liberazione risultano alcuni delicati problemi di delimitazione. Occorre ad
esempio ammettere che ’articolo 79 tratta in ugual maniera I’impossibilita ini-
ziale e I’impossibilita susseguente di effettuare le prestazioni. In caso d’impos-
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sibilita iniziale, occorre esaminare con cura s¢ il debitore non abbia rilasciato
tacitamente garanzia di ovviare ai motivi che gli impediscono 'adempimento.
Se tale & il caso, i} dovere di fornire la merce fa parte dei suoi obblighi contrat-
tuali nonostante gli impedimenti esistenti e il debitore non potra allora libe-
rarsi, Una garanzia del genere dovrebbe essere data quando il debitore avrebbe
dovuto conoscere, alla conclusione del contratto, i motivi che gli hanno impe-
dito di fornire la prestazione, :

L’applicazione della Convenzione provochera difficoltd per quanto concerne
I'inadempienza degli obblighi inizialmente impossibili quando si tratta di
un’impossibilita iniziale oggettiva, Secondo il diritto svizzero (art. 20 CQO), ma
anche secondo numerosi altri ordinamenti giuridici, contratti del genere sono
nulli. La Convenzione neppure dice se sia possibile concludere un contratto va-
levole su una prestazione obiettivamente impossibile sin dall’inizio. La Conven-
zione disciplina unicamente le condizioni alle quali il debitore pud liberarsi
dalla responsabilita. Occorre quindi chiedersi se un debitore svizzero c¢he non
riesca a fornire la prova liberatoria secondo I’articolo 79 possa fondarsi sulla
nullita del contratto giusta l'articlo 20 CO. Secondo I'articolo 4, la Conven-
zione pon concerne la validita dei contratti, «salve disposizione contraria espli-
cita». Tuttavia, pur con un’interpretazione estensiva, nell’articelo 79 non pud
essere rilevata una norma contraria esplicita. Si pud perd argomentare che con
fa riserva della validita si intendono unicamente le norme imperative che, per
ragioni di ordine pubblico interno, impediscono al contratto di esplicare effetti.
Un contratto sottoposto alla Convenzione potrebbe di conseguenza essere di-
chiarato nullo soltanto se i motivi di nullita fatti valere ai sensi dell’articolo 20
CO avevano carattere di «ordre public». Per quanto ci consta, il Tribunale fe-
derale non st € mail pronunciato sulla questione a sapere se la causa di nullita
dell'impossibilita oggettiva iniziale di adempiere il contratto ai sensi dell’arti-
colo 20 CO abbia carattere di «ordre publics.

Si potrebbe anche ammettere che ’articolo 20 CQ costituisce una regola d’in-
terpretazione zlla quale si potrebbe fare riferimento soltanto quando le parti
non avessero convenuto alirimenti. Saremmo quindi in presenza di un tale ac-
cordo tacito contrario ogni volta che fossero soddisfatte le condizioni d’appli-
cazione dellta Convenzione di Vienna.

b. Motivi d’impedimento

La Convenzione si astiene dal descrivere i motivi d’impedimento in maniera
precisa. Essa si contenta di indicare la localizzazione deil’impedimento, che
deve trovarsi fuori della sfera d'influenza del debitore. Anche se tale ¢ il caso,
I’articolo 79 capoverso 1 vieta tuttavia al debitore di prevalersi della possibilita
di liberazione in due situazioni. Queste sono realizzate se il debitore aveva co-
noscenza dell’impedimento oppure se si poteva ragionevolmente pretendere che
egli o prendesse in considerazione al momento della conclusione del contratto,
da una parte e, dall’altra, se si poteva attendere che il debitore superasse o evi-
tasse I'impedimento o le rispettive conseguenze. La difficolta consiste nel deli-
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mitare, in ogni singolo caso, la sfera d’influenza del debitore. Questo dipende

dall’assetto contrattuale, in particolare dalle garanzie contrattuali fornite dal
debitore. Spesso la volonta esplicita o tacita di una parte non sara in grado
di fornire sufficienti punti di riferimento per poter delimitare sufficientemente
la sfera di responsabilita del debitore. Si potra allora trovare una scappatoia
tenendo conto di quanto una persona ragionevole, posta in una situazione
analoga, avrebbe fornito come garanzie. Possono essere dedotte alcune diret-
tive:

- Occorre dapprima precisare che ogni violazione colpevole di un obbligo con-
trattuale ¢ compresa nella sfera d’influenza del debitore.

- Inoltre, ogni avvenimento che il debitore pud dominare con la propria vo-
lonta entra in principio nella sua sfera d’influenza, che questi commetta
colpa o meno. Tale conclusione deriva dall’idea che il debitore deve proce-
dere a tutti i controlli che gli possono ragionevolmente essere richiesti. Egli
pud in questo modo prevenire certi impedimenti. In determinati casi limite,
per esempio sciopero nell’azienda del debitore, sara indispensabile procedere
a indagini precise sulle circostanze concrete. A seconda che lo sciopero tocchi
soltanto questa azienda oppure sia espressione di una contestazione globale
del settore interessato, 'impedimento sara ritenuto situato entro la sfera
d’influenza del debitore o al di fuori di questa.

- Il carattere generale del contratto pud anche servire come punto di riferi-
mento. Sara quindi piu facile ammettere la presenza di garanzia se il con-
tratto € stato concluso tra commercianti piuttosto che tra privati. Gli impedi-
menti che toccano la persona stessa del debitore (malattia, infortunio, inca-
pacita di discernimento, morte) sono presunti fare parte dei rischi superabili
per quanto concerne i commercianti: il commerciante organizza la propria
azienda in modo tale che gli avvenimenti non abbiano a impedire lo svolgi-
mento degli affari correnti. Diversa ¢ la situazione dei privati, dai quali non
si pud in principio attendere che abbiano ad adottare misure di prevenzione
per tali casi d’impedimento.

- Gli avvenimenti che possono essere fronteggiati comprendono anche gli im-
pedimenti che si verificano nelle persone per le quali risponde il debitore,
quali impiegati o0 rappresentanti autorizzati. Precisiamo piu oltre (n. 235.42)
in quale misura collaboratori o terze persone al quale il debitore fa ricorso
per Padempimento del contratto entrino in questa categoria.

- Un’altra indicazione emana dalla natura della merce venduta. Il rischio che
accetta il venditore per quanto concerne la fornitura é diverso secondo la na-
tura del debito (cose fungibili o oggetti specifici). La vendita di cose fungibili
comprende in principio una garanzia illimitata per la fornitura. Il venditore
¢ per principio obbligato a fornire fintanto che la merce promessa per con-
tratto esiste ancora; egli pud liberarsi soltanto a partire dal momento in cui
la merce promessa per contratto non € piu ottenibile sul mercato «ordinario»
¢ se egli non poteva prevedere questa circostanza. Nel corso della Conferenza
di Vienna, si & esaminato se il fatto che le circostanze abbiano reso «esorbi-
tante» il prezzo di una merce debba permettere la liberazione ai sensi dell’ar-
ticolo 79. La questione pud essere risolta soltanto di caso in caso. Come lo
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faceva gia il diritto uniforme dell’Aia (Délle H., op. cit., N. 88 seg. ad art.
74), dovrebbe essere possibile ammettere ['esorbitanza del prezzo come causa
liberatoria. Per quanto concerne gli oggetti specifici, il venditore é presunto
garantire soltanto che prendera tutte le misure adeguate per procurarsi l'og-
getto in questione. Se, in seguito, 'oggetto va perduto in ragione di caso for-
tuito o per colpa di un terzo, si ammette tratiarsi di circostanze indipendenti
dalla volontd del venditore. Se la vendita verte su cose fungibili esistenti in
quantitd soltanto limitata, il venditore garantisce in principio la fornitura
fintanto che € ancora data una certa riserva di tali cose.

- La responsabilita del compratore per la sua capacita di pagamento costitui-
sce la controparte della garanzia del venditore per la fornitura. La limita-
zione di questa garanzia contrattuale caratteristica del compratore dipende
fortemente dalla sua persona. Da un commerciante si pu¢ attendere una ca-
pacita di previsione maggiore di quella di un privato. Di conseguenza il falli-
mento di una banca con la quale il compratore collabora fa parte del suo ri-
schio nel primo caso, ma non nel secondo.

c. Onere della prova

Le questioni relative all’onere della prova devono essere trattate in relazione ai
singoli obblighi di prestazioni contrattuali. L’articolo 70 capoverso 1 parte uni-
camente dal principio che spetta al debitore fornire le prove della sua libera-
zione in caso di litigio.

235.42 Motivi d’impedimento nella persona di un terzo

L’articolo 79 capoverso 2 tratta le possibilita liberatorie del debitore nel caso
I’inadempienza sia a carico di un terzo. Premessa della liberazione é che il debi-
tore non potesse prevenire 0 superare la mancanza del terzo (lett. a) e che il
terzo stesso sia liberato ove gli fossero applicate le premesse della liberazione
secondo Il capoverso 1 (lett. b). Queste condizioni apportang un inasprimento
importante della responsabilita per i fatti di un terzo. B allora cruciale sapere
quali persone entrino nella sfera d’influenza del debitore. In principio occor-
rerd considerare i fornitori come terze persone.

235.43 Ulteriori prescrizioni

Giusta I'articolo 79 capoverso 3 la liberazione produce effetti soltanto per la
durata dell’impedimento.

Giusta il capoverso 4, la parte che non adempie deve avvertire dell’impedi-
mento la controparte, con una comunicazione che sottosta a ricevuta. La viola-
zione di questo obbligo d’informazione causa I’obblige di risarcimento. Il ca-
poverso 5 limita gli effetti della liberazione alle esigenze di risarcimento. Que-
sta disposizione non dovrebbe essere di facile applicazione in pratica, conside-
rato che I’'obbligo di adempiere che incombe al debitore in principic continua a
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sussistere. Un certo limite € tuttavia tracciato per il fatto che il creditore che
persiste nel chiedere 1'adempimento di una prestazione divenuta impossibile
non trovera udienza presso il giudice svizzero in ragione di interesse giuridico
carente. Il problema, inoltre, non si pone nei Paesi che non conoscono la sen-
tenza volta a ottenere "adempimento di una prestazione (cfr. art. 28).

Occorre esaminare pit da vicino se la liberazione dall’obbligo di versare risarci-
mento implichi anche la liberazione dall’obbligo di fornire il risarcimento fis-
sato nel contratto € le pene convenzionali. Questi strumenti sono diritti e doveri
che sorgono dal contratto ed entrano quindi, in principio, nel campo d'applica-
zione della Convenzione {cfr. art. 41). Manca perd una disposizione esplicita
e mancano anche sufficienti punti di riferimento che permettanc di stabilire
principi generali ai sensi dell’articolo 7 della Convenzione,

L’articolo 80 libera il debitore anche se il motivo d’impedimento & stato provo-
cato dal creditore. Di conseguenza quest’ultimo non potra, contrariamente a
quanto avviene per 'articolo 79, fondarsi sull’obbligo d’adempimento del debi-
tore. La misura in cui il debitore puo essere liberato dipende dalla responsabi-
lita del creditore concernente le cause dell’impedimento.

235.5 Effeiti della risoluzione

Nella quinta sezione del quinto capitolo concernente gli effetti dello sciogli-
mento del contratto, la Convenzione disciplina anche la fornitura sostitutiva e
la riduzione, Sarebbe quindi pil giusto parlare dello svolgimento a ritroso del
contratto. L’articolo 81 contiene il principic, I’articolo 82 tratta i casi nei quali
decade 1! diritto di sciogliere il contratto nonché le eccezioni relative, I'articolo
81 si occupa delle conseguenze della perdita di un diritto e articolo 84 obbliga
le parti a restituirsi i profitti tracti dalla merce,

235.51 Principio

L’articolo 81 capoverso 1 osserva che lo scioglimento del contratto libera le due
parti dai loro obblighi, fatta riserva degli obblighi di risarcimento. Le disposi-
zioni contrattuali relative alla conseguenza dello scioglimento del contratto o
alla composizione delle controversie (ad es. clausole d’arbitrato) non sono pre-
giudicate dallo scioglimento, Con questa formulazione, la Convenzione di
Vienna stabilisce che lo scioglimento del contratto esplica effetti soltanto ex
nunc. E quindi data Ia concordanza con il diritto svizzero.

Secondo il capoverso 2 ogni parte deve restituire all’altra quanto ha ricevuto.
La restituzione deve avvenire simultaneamente.

235.52 Perdita del diritto di sciogliere il contratto;
eccezioni ¢ conseguenze

Lo scioglimento & possibile soltanto se il compratore € in grado di restituire la
merce in stato «essenzialmente identico» a quello nel guale I’ha ricevuta (art.
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82 cpv. 1). Divergenze soltanto irrilevanti di qualitd della merce non dovreb-
bero essere prese in considerazione. Se pero la merce non & pill in stato sensibil-
mente identico, il compratore non pud chiedere né lo scioglimento del con-
tratto né una fornitura sostitutiva; egli ha soltanto gli aitri diritti, quali risarci-
mento ¢ riduzione (cfr. art. 83). L'articolo 82 capoverso 2 enumera le tre ecce-
zioni che permettono al compratore di ricorrere a tutti i rimedi di diritto,
compresa riscluzione o riduzione, malgrado la sua incapacita di restituire la
merce. Questi casi eccezionali si presentano se il compratore non & responsabile
della merce (lett. a), se la merce & perduta o deteriorata in conseguenza dell’e-
same prescritto (leit. b) o se il compratore ha venduto, consumato o trasfor-
mato la merce in buona fede (lett. ¢).

La lettera a comprende sia i casi nei quali 1a merce & distrutta in ragione del
difetto, sia quelli nei quali il deterioramento o la scomparsa della merce sono
dovuti a case fortuito, ma anche casi nei quali il compratore ha potuto liberarsi
giusta 'articolo 79. Questa soluzione corrisponde a quella del Codice delle ob-
bligazioni (cfr. art. 207; Giger H., op. cit., pag. 542 segg.) e la ritroviamo an-
che nel diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita (cfr. art. 79 cpv. 2 lett.
b LUCI). Secondo il tenore della lettera a, il compratore sopporta ’onere della
prova per quanto concerne ’assenza di colpa per il deterioramento della merce.
La lettera b non necessita di particolari spiegazioni; occorre soitanto rilevare
che le modalitd d’esame della merce devono rispettare in primo luogo il ¢o-
tratto ed, eventualmente, gli usi commerciali. La lettera ¢ pone il compratore
in una migliore posizione rispetto al diritto svizzero. In effetti in caso di riven-
dita della cosa, ["articolo 207 capoverso 3 CO gli permette unicamente di chie-
dere il risarcimento del minor valore. Ma, se pud domandare [a restituzione
della cosa venduta, il Codice delle obbligaziom fa rinascere la pretesa di risolu-
zione, poiché vincola il divieto di scioglimento del contratto soltanto all’impos-
sibilita di restituzione della merce. Per contro, secondo la Convenzione di
Vienna, il compratore pud esigere lo scioglimeno del contratto anche quando
la merce ¢ stata rivenduta nel quadro di un’operazione commerciale normale
¢ s¢ in quel momento non conosceva o non avrebbe dovuto conoscere il difetto.
Le conseguenze di questo diritto di scioglimento si faranno sentire in relazione
alle modalita dello svolgimento a ritroso del contratto. Se il compratore do-
manda il risarcimento, il venditore che chiede in contropartita [a restituzione
dei profitti (art. 84) deve in ultima analisi provare se e in quale misura il com-
pratore abbia effetfivamente subite un danno. In questo modo il compratore,
nel caso delle vendite di merci sottoposte a forti fluttuazioni di prezzo, pud far
sopportare il rischio al venditore.

Come gia rilevato, il compratore che perde il diritto di dichiarare sciolto il con-
tratto secondo ’articolo 82 capoverso 1 conserva il diritto di prevalersi, in ap-
plicazione deli’articolo 83, di tutti gli altri diritti.

235.53 Restituzione dei profitti

L’articolo 84 obbliga le parti a restituire i profitti risultanti dalle prestazioni
contrattuali effettuate. Il capoverso 1 prescrive al venditore di pagare gli inte-
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ressi sull’lammontare del prezzo di vendita a contare dal giorno del pagamento.
Giusta il capoverso 2 il compratore deve da un canto restituire al venditore tutti
i profitti che ha tratto dalle merci, poco importa se deve effettivamente resti-
tuire la merce (lett. a) o se la restituzione & impossibile (lett. b). 11 tenore del-
I’articolo 84 capoverso 2 non permette di dire se il compratore debba al vendi-
tore anche i vantaggi che ha omesso di trarre dalla merce. La questione deve
quindi trovare risposta applicando ’articolo 7 capoverso 2 poiché si tratta di
un punto che entra nel campo d’applicazione della Convenzione. Tenendo
conto del senso e dello scopo dell’articolo 84, occorre rispondere affermativa-
mente a tale questione. Parlando dell’equivalente dei profitti, I’articolo 84 con-
cerne in primo luogo i frutti naturali che in quanto tali - € non il loro contro-
valore - devono essere restituiti. La restituzione in questa forma assoluta vale
unicamente per i Paesi il cui ordinamento giuridico conosce ’azione d’adempi-
mento in natura (cfr. art. 28). Se i frutti naturali sono stati consumati o riven-
duti, subentra loro una pretesa di sostituzione. Se ne pud dedurre che anche
per i frutti non raccolti ¢ data una pretesa di sostituzione. La prestazione di
sostituzione dev’essere calcolata secondo le norme sul risarcimento (d’altro pa-
rere Schlechtriem P., op. cit., pag. 109).

235.6 Conservazione della merce

La sesta sezione del quinto capitolo tratta degli obblighi accessori relativi alla
conservazione della merce. Sono compresi gli obblighi di conservazione veri e
propri nonché il diritto di procedere a una vendita di copertura. Gli articoli
85-88 corrispondono quanto al contenuto agli articoli 91-95 del diritto uni-
forme dell’Aia sulla compravendita. Il diritto svizzero contiene su molti punti
norme simili: le poche divergenze tra Codice delle obbligazioni e Convenzione
di Vienna sono commentate di seguito.

L’articolo 85 disciplina I’obbligo del venditore di conservare la merce se il com-
pratore non ’accetta o non ne paga il prezzo. L’articolo 86 concerne il corri-
spondente obbligo di conservazione del compratore, sia che abbia gia ricevuto
la merce (cpv. 1), sia che debba ancora prenderne possesso (cpv. 2). L’articolo
87 autorizza la parte che deve conservare la merce, in determinate circostanze,
a depositare la stessa presso un terzo. L’articolo 88, infine, menziona le condi-
zioni di una vendita di copertura.

235.61 Obblighi di conservazione

Se il compratore non ha accettato la merce conformemente al contratto o se
non ha pagato il prezzo nel caso in cui pagamento e fornitura debbano avvenire
simultaneamente, al venditore incombono gli obblighi definiti nell’articolo 85.
Secondo tale articolo, il venditore, se possiede le merci o le ha sotto suo con-
trollo, deve prendere le «misure ragionevoli, in considerazione delle circo-
stanze» per assicurarne la conservazione. Il venditore & inoltre autorizzato dal-
I’articolo 85 a esercitare un diritto di ritenzione sulla merce fino a che abbia
ottenuto dal compratore il rimborso delle spese provocate dalla conservazione.
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Le circostanze e, eventualmente, gii usi commerciali o le abitudini diranno
quali sono le misure ragionevoli. Si potra anche fare riferimento alle misure di
conservazione che una persona ragionevole prenderebbe in una situazione ana-
loga. 1l venditore pud in ampia misura decidere per quanto tempo intenda assi-
curare la conservazione (cfr. art. 88).

Il venditore pud esercitare il diritto di ritenzione fino a che il compratore gli
abbia rimborsato le spese provocate dalle misure di conservazione. In principio
si ammette in questi casi la simultaneitd delle prestazioni.

L’articolo 86 capoverso 1 tratta dei compiti del compratore in relazione alla
merce ricevuta. Se intende respingere la merce, poiché dichiara lo scioglimento
del contratto oppure esige una fornitura di sostituzione, egli deve allora pren-
dere «le misure ragionevoli, in considerazione delle circostanze» in vista della
conservazione della merce. Tale dovere presuppone che il compratore disponga
della merce e che abbia lintenzione di restitvirla. L’articolo 86 non & applica-
bile se il compratore vuole chiedere la riduzione o il risarcimento. Si pud fare
riferimento al commento dell’articolo 85 per guanto concerne genere e portata
delle misure di conservazione. L'articolo 86 capoverso 2 concerne il caso parti-
colare nel quale le merci sono state spedite al compratore, ma non gli sono an-
cora state consegnate. Basta che la merce sia messa a disposizione del compra-
tore nel luoge di destinazione e che egli intenda rifivtarla. Egli deve tuttavia
prenderne possesso € assicurarne la conservazione soltanto se pud accettarla
senza pagare il prezzo e senza subire inconvenienti o dover sopportare spese
sproporzionate, L'obbligo di prendere in consegna la merce e di assicurare la
conservazione della merce ¢ caduco {cpv. 2 secondo periodo) se il venditore &
presente sul luogo di destinazione. Lo stesso dicasi se ¢’¢ invece una persona
autorizzata a prendere in consegna la merce a nome del venditore. Inoltre il
compratore & obbligato a procedere alla conservazione della merce soltanto se
lui stesso o uno dei suoi assistenti sono pil vicini alla stessa che non il venditore
in caso di vendita a distanza. In effetti egli ¢ meglio in grado di prendere le
misure necessarie. Dopo che il compratore ha preso possesso della merce, il ¢a-
poverso | ¢ applicabile per analogia. Il compratore ha quindi la possibilitd di
trattenere la merce in garanzia del rimborso delle spese.

235.62 Deposito presso un terzo

L'articolo 87 si applica sia al compratore che al venditore. La parte alla quale
spetta prendere le misure di conservazione pud depositare la merce presso un
terzo a spese dell’altra parte «a condizione che le spese risultanti non siano
sproporzionatex»: non vi & tuttavia obbligata. Tale deposito soggiace a un’unica
condizione, vale a dire che non deve causare spese sproporzionate. Non & sotto-
posto a termini di sorta. Inoltre non & previsto che I’altra parte debba esserne
avvertita.

La Convenzione non dice se le spese del deposito possono essere poste intera-
mente a carico dell’altra parte o se questo sia possibile soltanto nella misura
in cui resting ragionevoli, ad esempio quando le spese di deposito superano la
media in ragione di circostanze impreviste. Essa non si pronuncia nemmenag
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sulla relazione giuridica tra la parte tenuta a prendere le misure conservative
e il terzo depositario. Questa relazione non entra nel campo d’applicazione
della Convenzione, bensi sottosta al diritto nazionale designato in ogni caso
particolare. Per quanto concerne la portata delle spese da porre a carico dell’al-
tra parte, occorre perd dedurre dalla Convenzione i principi necessari. Quindi,
anche le spese che superano ampiamente la misura abituale dovrebbero poter
essere messe a carico dell’altra parte, nella misura in cui le circostanze che le
hanno provocate fossero imprevedibili.

11 testo non dice se la parte che ha depositato la merce presso un terzo possa
trattenerla per ottenere il rimborso delle spese, ma, a nostro avviso, occorrebbe
ammetterlo.

235.63 Vendita di copertura

La Convenzione prevede modalitd comparabili a quelle del diritto svizzero per
la vendita di copertura (cfr. art. 204 cpv. 3 CO). La differenza essenziale ri-
siede nel fatto che il Codice delle obbligazioni prevede imperativamente ’inter-
vento di un’autorita.

Giusta ’articolo 88 della Convenzione, la parte che deve assicurare la conserva-
zione della merce ha il diritto di procedere a una vendita di copertura. Il capo-
verso 2 disciplina le condizioni nel caso di merce deperibile, mentre il capoverso
1 comprende tutti gli altri casi. Ai termini di questa norma, la vendita di coper-
tura € possibile se I’altra parte ha procrastinato in maniera sproporzionata 1’ac-
cettazione della merce o la ripresa della merce o il pagamento del prezzo o delle
spese di conservazione. L’apposizione «sproporzionato» comprende ogni ter-
mine che superi la misura normale. Inoltre, I’intenzione di procedere a una ven-
dita di copertura dev’essere notificata all’altra parte in tempo utile. Questa no-
tificazione sottosta soltanto al principio della spedizione previsto dall’articolo
27. Errori e ritardi risultanti dalla trasmissione sono quindi a carico della parte
in mora.

La Convenzione non permette di dire quali siano le conseguenze di una dimen-
ticanza o di un ritardo della parte che deve procedere alla notificazione. Se si
ammette che la notificazione dell’intenzione di vendere ¢ una condizione della
validita della vendita di copertura, la dimenticanza o il ritardo della notifica-
zione provocherebbe P’inefficacia della vendita nei rapporti tra le parti. Questo
fatto non impedisce tuttavia che, secondo il diritto svizzero, il nuovo compra-
tore acquista la merce a buon diritto, se & in buona fede. Alla parte lesa reste-
rebbe soltanto una pretesa di risarcimento. Allo stesso risultato sfocia anche
il parere secondo il quale la notificazione non avvenuta non rende certo ineffi-
cace la vendita di copertura, ma riconosce alla parte che non ¢ stata avvisata
una pretesa di risarcimento. Questa pretesa di risarcimento dev’essere calcolata
secondo il metodo concreto (art. 75).

La Convenzione non precisa se una parte, dopo essere stata avvisata dell’inten-
zione dell’altra parte di procedere a una vendita di copertura, possa opporsi a
tale vendita e con quale mezzo. E certo che le condizioni di una vendita di co-
pertura decadono nel caso la parte in mora agisca immediatamente. Non ¢ in-
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vece chiaro se la parte incaricata delle misure conservative debba tenere conto
di un’opposizione (evidentemente soggetta a ricevuta). Poiché si tratta di que-
stioni che entrano nel campo d’applicazione della Convenzione, la soluzione
deve essere ricercata nella possibilitd di colmare le lacune (art. 7).

L’articolo 88 capoverso 2 semplifica le condizioni della vendita di copertura nel
caso le merci siano «esposte a rapido deterioramento» o se la loro conserva-
zione dovesse causare spese sproporzionate. E allora necessario notificare I’in-
tenzione di vendere all’altra parte soltanto «nella misura del possibile». Il ca-
poverso 2 concerne le merci esposte a deterioramento fisico rapido e quelle per
le quali le circostanze esterne rendano impossibile di disporne ragionevolmente.
Contrariamente al diritto svizzero é infine possibile rivendere anche merci in
merito alle quali bisogna temere una caduta rapida dei prezzi.

Mentre, secondo il capoverso 1, la parte alla quale spetta I’obbligo delle misure
conservative, ha il diritto ma non 1’obbligo di procedere a una vendita di coper-
tura, essa deve, secondo il capoverso 2, «vendere in modo appropriato» le
merci. Se viola tale obbligo, pud essere costretta a risarcire 1’altra parte.

La parte che vende la merce ha il diritto di ritenere sul provento della vendita
un ammontare equivalente alle spese ragionevoli di conservazione e di vendita
della merce (art. 88 cpv. 3).

24 Disposizioni finali

Le clausole finali (art. 89-101) contengono norme generali, condizioni d’appli-
cazione temporale (ratificazione, entrata in vigore ¢ denuncia), le riserve auto-
rizzate nonché regole concernenti la relazione tra la Convenzione e altri trat-
tati, in particolare il diritto uniforme dell’Aia sulla compravendita.

241 Disposizioni generali
(art. 89, 91, 93, 97)

Depositario della Convenzione ¢ il Segretario generale delle Nazioni Unite (art.
89). Egli riceve tutti gli atti di ratificazione, d’accettazione ¢ d’adesione ¢ li
conserva. Le dichiarazioni devono essere fatte per scritto e notificate formal-
mente al depositario (art. 97 cpv. 2). Fino al 30 settemmbre 1981, la Conven-
zione di Vienna si trovava alla sede delle Nazioni Unite a Nuova York dove
era aperta alla firma. 21 Paesi hanno fatto uso di tale possibilita. Gli Stati che
non ’avevano firmata entro tale data (ad es. la Svizzera) possono aderire (art.
91). Fino al 1° agosto 1988, 17 Stati hanno ratificato, risp. approvato o accet-
tato la Convenzione.

Le disposizioni generali comprendono anche le clausole cosiddette «fédérées»:
queste clausole permettono agli Stati che compréndono piu unita territoriali
con sistemi di diritto diversi, vigenti per le materie disciplinate dalla Conven-
zione di Vienna, di dichiarare che quest’ultima si applica soltanto ad alcune
unita territoriali (art. 93). Se uno Stato contraente non ha fatto una dichiara-
zione siffatta, la Convenzione si applica all’insieme del suo territorio.
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242 Campo d’applicazione temporale
(art. 99-101)

Giusta I’articolo 99, la Convenzione entra in vigore un anno dopo il deposito
del decimo strumento di ratificazione d’accettazione, d’approvazione o d’ade-
sione (cpv. 1). Questa condizione si ¢ attuata il 1° gennaio 1988. Per quanto
concerne ogni nuovo Stato contraente, la Convenzione entra in vigore un anno
dopo il deposito dello strumento di ratificazione (cpv. 2). Gli Stati che avevano
aderito alle leggi uniformi dell’Aia sulla compravendita del 1964 devono con-
temporaneamente denunciare le leggi uniformi dell’Aia: la loro adesione alla
Convenzione di Vienna prende effetto soltanto alla data alla quale prende ef-
fetto tale denuncia (cpv. 3-6).

L’articolo 100 precisa che la Convenzione si applica soltanto ai contratti con-
clusi il giorno dell’entrata in vigore o in seguito: si tratta dell’entrata in vigore
per gli Stati nei quali le parti contraenti hanno stabile organizzazione (cfr. art.
1 cpv. 1 lett. a), rispettivamente per gli Stati il cui diritto & designato dal diritto
internazionale privato del giudice adito (cfr. art. 1 cpv. 1 lett. b).

L’articolo 101 contiene le formalita di denuncia: questa prende effetto il pit
presto un anno dopo essere stata notificata al depositario.

243 Riserve
(art. 92, 94-96, 98)

Giusta D’articolo 98, gli Stati contraenti possono fare soltanto le quattro riserve
esplicitamente previste dalla Convenzione.

Si tratta in primo luogo della riserva delle norme di diritto simili: gli Stati con-
traenti che per la compravendita di merci applicano norme giuridiche identiche
o analoghe quanto al contenuto possono dichiarare che le loro regole identiche
o analoghe si applicano in luogo e vece della Convenzione quando le parti
hanno la stabile organizzazione in tali Stati (art. 94). Svezia, Norvegia ¢ Finlan-
dia hanno gia fatto uso di questa riserva. E prevedibile che anche la Danimarca
faccia altrettanto. La Svizzera non ha previsto la possibilita di una simile ri-
serva. In effetti il nostro Paese non ha in comune con alcun altro Paese norme
identiche o analoghe in materia di compravendita.

Inoltre ogni Stato contraente pud dichiarare, al momento della ratificazione
della Convenzione, che non sara vincolato dall’articolo 1 capoverso 1 lettera
b (art. 95). Questo significa in altri termini che puo dire liberamente in quale
misura intende applicare la Convenzione allorquando le norme di conflitto del
giudice adito designino applicabile il suo ordinamento giuridico. Finora Cina
e Stati Uniti hanno fatto.uso di tale riserva. Come gia rilevato (cfr. n. 211.2),
la Svizzera non ha ragione alcuna di fare una riserva del genere. Gli argomenti
invocati contro I’articolo 1 capoverso 1 lettera b risultano poco convincenti. In
particolare, soltanto in casi eccezionali occorre attendersi difficolta di delimita-
zione provocate da criteri di collegamento diversi per la conclusione dei con-
tratti e per il diritto materiale della compravendita. Dovrebbe inoltre capitare
soltanto eccezionalmente che uno Stato favorisca manifestamente le persone
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con stabile organizzazione sul proprio territorio per rapporto agli stranieri ¢
che la norma dell’articolo 1 capoverso 1 lettera b abbia la conseguenza di
creare, per gli Stati contraenti della Convenzione, un obbligo di diritto interna-
zionale di applicare la Convenzione anche nei confronti di persone con stabile
organizzazione in tali Stati. Si solleva a volte I'obiezione che il passaggio preli-
minare attraverso le norme di conflitto vieta agli Stati contraenti di trattare in
modo diverso contratti di compravendita internazionale nel caso il diritto inter-
nazionale privato del giudice adito designi il diritto materiale di uno Stato con-
traente (cfr. ad es. Herber Rolf, Anwendungsvoraussetzungen und Anwen-
dungsbereich des Einheitlichen Kaufrechts, in: Einheitliches Kaufrecht und na-
tionales Obligationenerecht, Referate und Diskussionen der Fachtagung Ein-
heitliches Kaufrecht am 16./17.2.1987, pubblicato da Schlechtriem P., pag.
100). Questa obiezione non & convincente. E anzi al contrario difficile com-
prendere per quale ragione la Convenzione, in quanto legge speciale, non do-
vrebbe applicarsi a tutti i contratti di compravendita internazionale di merci.
Non sarebbe ragionevole e sarebbe contrario alla sicurezza del diritto lasciare
al giudice adito la liberta di decidere in quale misura la Convenzione debba es-
sere applicata agli Stati non contraenti. L’articolo 1 capoverso 1 lettera b, per
contro, aumenta la frequenza alla quale la Convenzione sara applicata e favori-
sce cosi "universalita che si intende attuare in materia di diritto della compra-
vendita. Inoltre le norme della Convenzione riusciranno piu familiari di qual-
siasi altro diritto straniero alle parti di una compravendita internazionale.
Mancando argomenti validi e convincenti e nell’interesse di una regolamenta-
zione semplice e uniforme, conviene rinunciare alla riserva prevista dall’arti-
colo 95.

Un’altra possibilita di riserva & offerta dall’articolo 92. Ogni Stato contraente
puo ratificare soltanto la parte sulla conclusione dei contratti (parte II) oppure
soltanto quella sul diritto materiale della compravendita (parte III). Finora,
Finlandia, Norvegia ¢ Svezia hanno fatto uso di tale riserva ¢ hanno escluso
la seconda parte. Anche per quanto concerne questa riserva & da prevedere che
la Danimarca agira in modo analogo.

Un’ultima possibilitad di riserva é conferita dall’articolo 96. Essa concerne la
forma scritta per la conclusione o la prova di un contratto di compravendita,
Ogni Stato contraente la cui legislazione conosca tali prescrizioni di forma pud
quindi dichiarare che la forma scritta € imperativa per i contratti internazionali
conclusi da una parte con stabile organizzazione in tale Stato. 1l diritto svizzero
non conosce prescrizione di forma alcuna per i contratti internazionali di com-
pravendita. Non ¢ dunque necessario prevedere una siffatta riserva.

In principio le riserve devono essere fatte in occasione della ratificazione, del-
I’accettazione, dell’approvazione della Convenzione o dell’adesione alla stessa.
Per quanto concerne gli articoli 94 (riserva delle regole di diritto identiche o
analoghe) e 96 (riserva della forma scritta), una dichiarazione di riserva é possi-
bile ad ogni momento.
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244 Regolamentazione dei conflitti fra convenzioni
(art. 90)

Secondo I’articolo 90 la Convenzione di Vienna non prevale su un accordo in-
ternazionale gid concluso o da concludere. Si tratta della clausola abituale de-
stinata ad evitare i conflitti tra Convenzioni. Per quanto concerne le leggi uni-
formi dell’Aia sulla compravendita, un conflitto & escluso. L’entrata in vigore
della Convenzione di Vienna & in effetti legata esplicitamente alla denuncia
della legge uniforme sulla compravendita internazionale di cose mobili corpo-
ree € della legge uniforme sulla conclusione dei contratti di compravendita in-
ternazionali di cose mobili corporee (cfr. pil in alto n. 242).

3 Conclusioni

Tenuto conto della grande importanza del commercio internazionale di merci,
l'interesse di una disciplina legale chiara ¢ evidente per tutti. Molto spesso non
¢ facile sapere a guale ordinamento giuridico debba sottostare un contratto di
compravendita contenente elementi internazionali. In Svizzera occorre appli-
care in primo luogo la Convenzione dell’Aia del 15 giugne 1955 concernente
la legge applicabile ai contratti di compravendita a carattere internazionale di
cose mobili corporee (RS (.227.211.4). Se la Convenzione precitata non ¢on-
tiene norma alcuna, occorre in avvenire tenere conto della legge federale del 18
dicembre 1987 sul diritto internazionale privato (RS 291). La Convenzione di
DIP dell’Aia permette alle parti di procedere a un’elezione di diritto. Spesso
perd, queste dedicheranno poca attenzione al diritto applicabile poiche da un
canto partono dal presupposto di uno svolgimento normale delle relazioni com-
merciali e, dall’altro, non intendono aggravare inutilmente le discussioni preli-
minari del contratte con un problema che ritengono secondario.

La Convenzione di Vienna offre una buona soluzione per pitt d’un aspetto. Le
sue norme d’applicazione autonome eliminano in molti casi le regole di con-
flitto e i problemi che ne conseguono. Perché la Convenzione sia applicabile
basta che le parti abbiano la stabile organizzazione in Stati contraenti diversi
(cfr. art, 1 ¢pv. 1 lett. a). Occorre aggiungere i ¢asi nei quali la Convenzione
¢ dichiarata applicabile dalle norme di conflitto, vale a dire quando il diritto
internazionale privato del giudice adito designa il diritto di uno Stato con-
traente (cfr. art. 1 ¢pv. 1 lett. b). La Convenzione di Vienna ha il vantaggio
di proporre soluzioni di diritto materiale rispondenti alle necessita del commer-
cio internazionale di merci. Cosl, ad esempia, il diritto del compratore di ripa-
rare una fornitura difettosa, che costituisce un carico considerevole per il ven-
ditore, & limitato per rapporto a quanto offre il Codice delle obbligazioni. Nei
casi in cui si propongono un'elezione di dinitio, le parti accetteranno pin facil-
mente la Convenzione di Vienna che & «diritto neutrale» piuttosto che il diritto
di uno degli Stati nei quali le parti hanno stabile organizzazione.

I motivi qui elencati hanno contribuito all’entrata in vigore della Convenzione
al 1° gennaio 1988. Dopo che 17 Stati gid hanno ratificato o accettato 1la Con-
venzione (Argentina, Australia, Austria, Cina, Egitto, Finlandia, Francia, Ita-
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lia, Jugoslavia, Lesotho, Messico, Norvegia, Siria, Stati Uniti, Svezia, Ungheria
e Zambia) e poiché tra gli Stati contraenti si trovano anche importanti partner
commerciali della Svizzera, sarebbe vantaggioso anche per il nostro Paese sotto-
porre i contratti di compravendita internazionale alla Convenzione di Vienna.

4 Conseguenze finanziarie e effetti sullo stato del personale

Per la Svizzera I’adesione a questa Convenzione non avra conseguenze finan-
ziarie di sorta e nessun effetto sullo stato del personale.

Contenendo norme materiali sui contratti di compravendita internazionale di
merci, la Convenzione non apporta nuovi obblighi alle autorita federali e co-
munali. Soltanto le autorita giudiziarie dovranno applicare in numerosi casi la
Convenzione di Vienna in luogo e vece del diritto nazionale designato dal di-
ritto internazionale privato. Per i tribunali, I’adesione alla Convenzione po-
trebbe essere comparata a una revisione legislativa interna. Ma Confederazione
e Cantoni non dovranno assumere alcun nuovo esborso, né sara necessario im-
piegare personale supplementare.

5 Relazioni con il diritto europeo

Le Comunitd europee hanno discusso ’adesione alla Convenzione di Vienna
giungendo alla conclusione che sarebbe auspicabile la ratificazione da parte de-
gli Stati della CE. E chiaro che né CE né Consiglio d’Europa intendono creare
un diritto di compravendita europeo. Le cattive esperienze fatte con le leggi
uniformi dell’Aia, rimaste limitate all’Europa occidentale, hanno al contrario
provocato 'unificazione del diritto di compravendita a livello di Nazioni Unite.

Dei 21 Stati che hanno firmato la Convenzione (Austria, Cecoslovacchia, Cile,
Cina, Danimarca, Finlandia, Francia, Ghana, Italia, Jugoslavia, Lesotho,
Norvegia, Paesi Bassi, Polonia, RDT, RFG, Singapore, Stati Uniti, Svezia,
Ungheria, Venezuela) cinque sono membri della CE. Due di questi Stati (Fran-
cia e Italia) hanno gia ratificato la Convenzione. In due altri Stati (Paesi Bassi
e RFG) la procedura di ratificazione é in corso.

Austria, Finlandia, Norvegia e Svezia, membri dell’AELS, hanno gia ratificato
la Convenzione.

6 Programma della legislatura

1l presente progetto fa parte del programma della legislatura 1987-1991 (cfr.
FF 1988 1 434, allegato 2).

7 Costituzionalita

Il decreto federale concernente la Convenzione di Vienna sui contratti di com-
pravendita internazionale di merci si fonda sull’articolo 8 della Costituzione fe-
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derale che conferisce alla Confederazione la competenza di concludere trattati
internazionali. L.’ Assemblea federale é competente in virtui dell’articolo 85 nu-
mero 5 della Costituzione federale.

La Convenzione pud essere denunciata in qualsiasi momento, e non implica
adesione ad organizzazione internazionale. Per contro essa porta a un’unifica-
zione multilaterale in materia di diritto della compravendita internazionale di
merci. Entro i limiti del campo d’applicazione, la Convenzione di Vienna sosti-
tuisce o completa il diritto interno. Le sue norme si applicano direttamente ai
privati. La Convenzione soddisfa quindi i criteri di un’unificazione multilate-
rale del diritto (cfr. FF 1987 111 151, 1986 111 619 e rinvii). Di conseguenza essa
deve essere sottoposta al referendum per i trattati internazionali previsto dal-
I’articolo 89 capoverso 3 lettera ¢ della Costituzione.

2335
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Decreto federale Disegno
concernente la Convenzione delle Nazioni Unite
sui contratti di compravendita internazionale di merci

del

L’Assemblea federale della Confederazione Svizzera,

visto I'articolo 8 della Costituzione federale;
visto il messaggio del Consiglio federale dell’!1 gennaio 1989 ",

decrefa;

Art. 1

' La Convenzione delle Nazioni Unite dell’11 aprile 1980 sui contratti di com-
pravendita internazionale di merci € approvata.

211 Consiglio federale & autorizzato a ratificarla.
Art. 2

Il presente decreto sottostd al referendum facoltativo (art. 89 cpv. 3 lett, ¢
Cost.).

2345

UFF 1989 I 601

696


http://dodis.ch/65967

dodis.ch/65967
Convenzione delle Nazioni Unite Traduzione"
sui contratti di compravendita internazionale
di merci

Gli Stati partecipi della presente Convenzione,

visti gli obiettivi generali iscritti nelle risoluzioni relative all’instaurazione di un
nuovo ordine economico internazionale, adottate dall’ Assemblea generale nella
sua sesta sessione ordinaria;

considerato che lo sviluppo del commercio internazionale sulla base dell’ugua-
glianza e dei mutui vantaggi € un elemento importante nel promovimento di re-
lazioni amichevoli fra gli Stati;

ritenuto che I’adozione di regole uniformi applicabili ai contratti di compraven-
dita internazionale di merci e compatibili con i diversi sistemi sociali, economi-
ci e giuridici contribuira all’eliminazione degli ostacoli giuridici agli scambi in-
ternazionali e favorira lo sviluppo del commercio internazionale,

hanno convenuto quanto segue:

Parte prima
Campo d’applicazione e disposizioni generali

Capitolo I: Campo d’applicazione

Articolo 1

! La presente Convenzione ¢ applicabile ai contratti di compravendita di merci
tra parti che hanno stabile organizzazione in Stati diversi:
a) se tali Stati sono Stati contraenti; o
b) se le norme di diritto internazionale privato sfociano nell’applicazione del-
la legge di uno Stato contraente.

2 Non si tiene conto del fatto che le parti hanno stabile organizzazione in Stati
diversi se tale fatto non risulta né dal contratto, né da transazioni anteriori tra
le parti, né da informazioni fornite dalle stesse in un momento qualsiasi prima
della conclusione o in occasione della conclusione del contratto.

3 N¢ la cittadinanza delle parti né il carattere civile 0 commerciale delle parti
o del contratto sono presi in considerazione per applicazione della presente
Convenzione.

" Dal testo originale francese.

46 Foglio federale. 72° anno. Vol. I 697
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Articolo 2

La presente Convenzione non disciplina la compravendita:

a) di merci acquistate per uso personale, familiare o domestico, 2 meno che
il venditore, in un momento qualsiasi prima della conclusione o in occa-
sione della conclusione del contratto, non abbia saputo né abbia potuto
sapere che queste merci erang acquistate per tale uso;

b} all'incanto;

c) su pignoramento o sulla base di altre misure giudiziarie;

d) di vaiori mobiliari, effetti commerciaii e monete;

e} di navi, battelli, veicoli a cuscino d’aria o aeromobili;

) d'elettricitd.

Articolo 3

' Sono considerate compravendite i contratti di fornitura di merci da fabbrica-
re o da produrre, a meno che la parte che ordina le stesse non sia tenuta a for-
nire una porzione essenziale degli elementi materiali necessan a tale fabbrica-
zione o produzione,

?La presente Convenzione non si applica ai contratti nei quali la porzione
preponderante dell’obbligo della parte che fornisce le merci consiste in una for-
nitura di mano d’opera o di altri servizi.

Articolo 4

L.a presente Convenzione disciplina esclusivamente la formazione del contratto
di compravendita ¢ 1 diritti e gli obblighi che un tale contratto fa sorgere tra
il venditore e il compratore. In particolare, salvo disposizione contraria esplici-
ta della presente Convenzione, questa non concerne:
a) la validita del contratto o di singole disposizioni del contratto o la validita
degli usi;
b) gli effetti che 1l contratto pud avere sulla proprietd delle merci vendute,

Articolo 5

La presente Convenzione non si applica alla responsabilita del venditore per
morte o lesioni corporali causate dalla merce a una persona.

Articolo 6

Le parti possono escludere I'applicazione della presente Convenzione o, fatte
salve le disposizioni dell’articolo 12, derogare a una qualsiasi delle sue disposi-
zioni 0 modificarne gli effetti.
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Capitolo II: Disposizioni generali

Articolo 7

! Per V'interpretazione della presente Convenzione sara tenuto conto del suo
carattere internazionale ¢ della necessitd di promuoverne I'uniformita dell’ap-
plicazione come pure d’assicurare il rispetto della buona fede nel commercio
internazionale.

2Le questioni concernenti le materie disciplinate dalla presente Convenzione
non esplicitamente decise dalla stessa sono regolate secondo i principi generali
ai quali essa s’ispira o, in mancanza di tali principi, conformemente alla legge
applicabile in virth delle norme di diritto internazionale privato.

Articolo 8

T'Ai fini della presente Convenzione, le indicazioni e gli altri comportamenti
di una parte devono essere interpretati secondo I’intenzione di quest’ultima, se
Paltra parte conosceva o non poteva ignorare tale intenzione.

2Se il capoverso 1 non & applicabile, le indicazioni e gli altri comportamenti
di una parte devono essere interpretati secondo il senso che avrebbe dato loro
una persona ragionevole della stessa qualita dell’altra parte, posta nella stessa
situazione.

3 Onde appurare lintenzione di una parte o il parere che avrebbe avuto una
persona ragionevole, occorre tenere conto delle circostanze pertinenti, in special
modo delle trattative che possono essere avvenute tra le parti, delle abitudini
che si sono stabilite fra esse e di qualsiasi comportamento ulteriore delle parti.

Articolo 9

! Le parti sono vincolate dagli usi ai quali hanno aderito e dalle abitudini che
si sono stabilite fra esse.

2 Salvo convenzione contraria tra le parti, queste sono ritenute essersi tacita-
mente riferite nel contratto e per la sua conclusione agli usi di cui erano a cono-
scenza o dei quali avrebbero dovuto avere conoscenza e che, nel commercio in-
ternazionale, sono ampiamente conosciuti e regolarmente rispettati dalle parti
in contratti dello stesso tipo nel ramo commerciale considerato.

Articolo 10

Al fini della presente Convenzione:

a) se una parte ha piu di una stabile organizzazione, & determinante quella che
ha la relazione piu stretta con il contratto e la sua esecuzione, tenuto conto
delle circostanze conosciute dalle parti o dalle stesse prese in considerazione
in un momento qualsiasi prima o all’atto della conclusione del contratto;

b) se una parte non ha stabile organizzazione, ¢ determinante la residenza
abituale.
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Articolo 11

Il contratto di compravendita non dev’essere necessariamente conclusoe o con-
statato per iscritto € non soggiace ad alcuna altra condizione di forma. Esso
pud essere provato in qualsiasi maniera, anche per mezzo di testimoni.

Articolo 12

Le disposizioni dell’articolo 11, dell’articolo 29 e della seconda parte della pre-
sente Convenzione, autorizzanti una forma diversa da quella scritta sia per la
conclusione o per la modificazione o la risoluzione amichevole di un contratto
di compravendita, sia per un’offerta, un’accettazione o altra manifestazione
d’intenzione, non si applicano se una parte ha stabile organizzazione in uno
Stato contraente che ha fatto una dichiarazione conforme all’articolo 96 deila
presente Convenzione. Le parti non possono derogare al presente articolo né
modificarne gli effetti.

Articolo 13

Al fini della presente Convenzione, il termine «scrittoy» comprende anche le co-
municazioni inviate per telegramma o telex.

Parte Il
Conclusione del contratto

Articolo 14

! La proposta di concludere un contratto, rivolta a una o pid persone determi-
nate, costituisce un’offerta se ¢ sufficientemente precisa e se indica la volonta
dell’autore di essere vincolato in caso d’accettazione. Una proposta ¢ sufficien-
temente precisa se designa le merci e, esplicitamente o implicitamente, fissa
quantitd e prezzo o fornisce indicazioni che permettano di determinarli.

2 Una proposta rivolta a persone indeterminate é considerata soltanto un invi-
to all’offerta, a meno che il proponente non abbia chiaramente indicato il con-
trario.

Articolo 15
'Un’offerta esplica i suoi effetti dal momento in cui perviene al destinatario.

2 Un’offerta, anche se irrevocabile, pud essere ritirata se il ritiro giunge al de-
stinatario prima dell’offerta stessa o contemporaneamente.,

Articolo 16

! Fino alla conclusione del contratto, un’offerta pué essere revocata se la re-
voca giunge al destinatario prima che questi abbia spedito un’accettazione.
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2 Un’offerta non pud tuttavia essere revocata:
a) se essa indica, fissando un termine determinato per I’accettazione o altri-
menti, di essere irrevocabile; .
b) se per il destinatario era ragionevole ritenere irrevocabile I’offerta € se ha
agito di conseguenza.

Articolo 17

Un’offerta, anche se irrevocabile, prende termine quando il rigetto perviene al-
I’offerente.

Articolo 18

'Una dichiarazione o altro comportamento del destinatario che indichi appro-
vazione dell’offerta costituisce accettazione. Il silenzio o I’inazione non posso-
no per sé valere come accettazione.

2 L’accettazione di un’offerta esplica i suoi effetti dal momento in cui I’indica-
zione dell’approvazione perviene all’offerente. L’accettazione non esplica ef-
fetti se Pindicazione dell’approvazione non perviene all’offerente entro il termi-
ne stipulato o, in mancanza di stipulazione, entro un termine ragionevole, te-
nuto conto delle circostanze della transazione e della rapidita dei mezzi di co-
municazione utilizzati dall’offerente. Un’offerta verbale dev’essere accettata
immediatamente, a meno che le circostanze non implichino il contrario.

3 Tuttavia, se in virtt dell’offerta, delle abitudini instauratesi tra le parti o de-
gli usi, il destinatario dell’offerta puo indicare la sua approvazione compiendo
un atto che si riferisce, ad esempio, alla spedizione delle merci o al pagamento
del prezzo, senza comunicazione all’offerente, ’accettazione esplica i suoi ef-
fetti dal momento in cui tale atto é compiuto, sempre che cid sia avvenuto en-
tro i termini previsti dal capoverso precedente.

Articolo 19

' Una risposta tendente a essere accettazione di un’offerta, ma che contenga
complementi, limitazioni o altre modificazioni & un rigetto dell’offerta e costi-
tuisce una contro-offerta.

2 Tuttavia, una risposta tendente a essere accettazione di un’offerta, ma che
contenga elementi complementari o differenti che non alterano sostanzialmente
le condizioni dell’offerta, costituisce accettazione, a meno che ’offerente, sen-
za ritardi ingiustificati, non rilevi le differenze verbalmente o non invii una co-
municazione a tale scopo. Se non lo fa, le condizioni del contratto sono quelle
dell’offerta, con le modificazioni contenute nell’accettazione.

3 Elementi complementari o differenti relativi in particolare al prezzo, al paga-
mento, alla qualita e alla quantita delle merci, al luogo € al momento della for-
nitura, alla portata della responsabilita di una parte nei confronti dell’altra o
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alla composizione delle controversie, sono considerati alterare sostanzialmente
le condizioni dell’offerta.

Articolo 20

'11 termine d’accettazione fissato dall’offerente in un telegramma o in una let-
tera decorre dal momento in cui il telegramma & rimesso per spedizione o alla
data che risulta sulla lettera o, in mancanza di questa, alla data indicata sulla
busta. Il termine d’accettazione che I’offerente fissa per telefono, telex o altri
mezzi di comunicazione istantanea decorre dal momento in cui I’offerta pervie-
ne al destinatario.

2] giorni festivi 0 non lavorativi che cadono durante il decorso del termine
d’accettazione sono contati nel calcolo di tale termine. Tuttavia, se la notifica-
zione non puo essere rimessa all’indirizzo dell’offerente 1’ultimo giorno del ter-
mine perché tale giorno cade in un giorno festivo o non lavorativo nel luogo
di stabile organizzazione dell’offerente, questo termine ¢ prorogato fino al pri-
mo giorno lavorativo seguente.

Articolo 21

1'Un’accettazione tardiva produce tuttavia effetti in quanto accettazione ove,
senza indugio, ’offerente ne informi verbalmente il destinatario o gli invii una
comunicazione a tale scopo.

2Se la lettera o altro scritto contenente un’accettazione tardiva mostra di esse-
re stato spedito in condizioni tali che, se la trasmissione fosse stata regolare,
sarebbe pervenuto tempestivamente all’offerente, ’accettazione tardiva produ-
ce effetti in quanto accettazione a meno che, senza indugio, I’offerente non in-
formi verbalmente il destinatario dell’offerta di considerare la stessa estinta o
non gli invii una comunicazione a tale scopo.

Articolo 22

L’accettazione pud essere ritirata se il ritiro perviene all’offerente prima del
momento a partire dal quale I’accettazione avrebbe esplicato effetti o in tale
momento.

Articolo 23

Il contratto & concluso nel momento a partire dal quale I’accettazione di un’of-
ferta esplica effetti conformemente alle disposizioni della presente Conven-
zione.

Articolo 24

Al fini della presente Convenzione, un’offerta, una dichiarazione d’accettazio-
ne o ogni altra manifestazione d’intenzione «perviene» al destinatario quando
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gli vien fatta verbalmente o ¢ consegnata con qualsiasi altro mezzo al destinata-
rio stesso, alla sua stabile organizzazione, al suo indirizzo postale o, se non vi
¢ stabile organizzazione o indirizzo postale, alla sua residenza abituale.

Parte 111
Compravendita di merci

Capitolo I: Disposizioni generali

Articolo 25

Una violazione del contratto commessa da una delle parti é essenziale se causa
all’altra parte un pregiudizio tale da privarla sostanzialmente di quello che que-
sta parte era in diritto d’attendersi dal contratto, a meno che la parte inadem-
piente non abbia previsto siffatto risultato e che una persona ragionevole della
stessa qualitd, posta nella stessa situazione, pure non I’avrebbe previsto.

Articolo 26

Una dichiarazione di scioglimento del contratto esplica effetti soltanto se & no-
tificata all’altra parte.

Articolo 27

Salvo disposizione contraria esplicita della presente parte della Convenzione, se
una notificazione, richiesta o altra comunicazione ¢ fatta da un contraente con-
formemente alla presente parte della Convenzione e con un mezzo appropriato
alle circostanze, un ritardo o un errore nella trasmissione della comunicazione
o il fatto che questa non sia pervenuta a destinazione non priva tale contraente
del diritto di prevalersi della stessa.

Articolo 28

Se, conformemente alle disposizioni della presente Convenzione, una parte ha

il diritto di esigere dall’altra parte 1’esecuzione di un’obbligazione, un tribunale

¢ tenuto a ordinare I’esecuzione in natura soltanto se lo fa, in virtu del proprio
diritto, per contratti di compravendita simili non disciplinati dalla presente .
Convenzione.

Articolo 29

'Un contratto pud essere modificato o risolto con accordo amichevole tra le
parti.

2Un contratto scritto che contenga una disposizione secondo la quale ogni
modificazione o risoluzione amichevole deve essere fatta per scritto non pud
essere oggetto di modificazione o risoluzione amichevole in altra forma. Tutta-
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via, il comportamento di una delle parti pud impedire alla stessa d'invocare
questa disposizione se 1'altra parte si & fondata su tale comportamento.

Capitolo II: Obblighi del venditore

Articolo 30

Il venditore si impegna, nelie condizioni previste dal contratto e dalla presente
Convenzione, a fornire le merci, a trasferirne la proprieta e, se del caso, a con-
segnare i documenti relativi.

Sezione 1
Fornitura delle merci e consegna dei documenti

Articolo 31

Se il venditore non & tenuto a fornire le merci in un altro luogo particolare,
il suo obbligo di fornitura consiste:

a) ove il contratto di compravendita implichi un trasporto di merci, a rimet-
tere le merci al primo trasportatore per trasmissione al compratore;

b) se, nei casi non contemplati nella lettera precedente, il contratto concerne
una merce determinata o una cosa di genere che deve essere prelevata da
una massa determinata o che deve essere fabbricata ¢ prodotta ¢ se, al mo-
mento della conclusione del contratto, le parti sapevano che le merci si
trovavane o dovevano essere fabbricate o prodotte in un luogo particola-
re, a mettere le merci a disposizione dell’acquirente in tale fuogo;

¢) negli altri casi, a mettere le merci a disposizione dell’acquirente nel luogo
nel quale il venditore aveva stabile organizzazione al momento della con-
clusione del contratto.

Articolo 32

! Se, conformemente al contratto o alla presente Convenzione, il venditore ri-
mette le merci a un trasportatore e se le merci non sono chiaramente identifica-
te ai fini del contratto con 1'apposizione di un segno distintivo sulle merci, con
documenti di trasporto o con gualsiasi altro mezzo, il venditore deve comuni-
care al compratore la spedizione designando singolarmente le merci.

2 Se il venditore & tenuto a prendere disposizioni per il trasporto delle merci,
deve concludere | contratti necessari affinché il trasporto avvenga fino al luogo
previsto, con i mezzi di trasporto adeguati alle circostanze e secondo le condi-
zioni usuali per trasporti del genere.

13Se il venditore stesso non € tenuio a sottoscrivere un’assicurazione di tra-
sporto, deve fornire al compratore, dietro richiesta di gquest'ultimo, futte le in-
formazioni necessarie alla conclusione di tale assicurazione.
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Articolo 33

Il venditore deve fornire le merci: )

a) se una data ¢ fissata dal contratto o & determinabile in base al contratto,
a tale data;

b) se un periodo di tempo ¢é fissato dal contratto o ¢ determinabile in base
al contratto, a un momento qualsiasi nel corso di tale periodo, a meno che
non risulti dalle circostanze che spetta al compratore scegliere una data; o

¢) in tutti gli altri casi, entro un termine ragionevole a partire dalla conclu-
sione del contratto.

Articolo 34

Se il venditore & tenuto a consegnare i documenti relativi alle merci, deve farlo
nel momento, nel luogo e nella forma previsti dal contratto. In caso di conse-
gna anticipata, il venditore conserva, fino al momento previsto per la conse-
gna, il diritto di accantonare tutti i vizi di conformita dei documenti, a condi-
zione che I’esercizio di tale diritto non causi al compratore inconvenienti o spe-
se sproporzionati. Il compratore ha tuttavia il diritto di chiedere risarcimento
conformemente alla presente Convenzione.

Sezione 11
Conformita delle merci e diritti o pretese di terzi

Articolo 35

11 venditore deve fornire merci la cui quantita, qualitd e tipo corrispondono
a quelli previsti dal contratto e il cui imballaggio o condizionamento corrispon-
dono a quelli previsti dal contratto.

2 A meno che le parti non abbiano convenuto altrimenti, le merci sono con-
formi al contratto soltanto se:
a) sono adatte agli usi ai quali servirebbero abitualmente merci dello stesso
tipo;
b) sono adatte a ogni uso speciale portato esplicitamente o tacitamente a co-
"noscenza del venditore al momento della conclusione del contratto, a
meno che non risulti dalle circostanze che il compratore non si sia rimesso
alla competenza o alla valutazione del venditore o che non era ragionevole
farlo da parte sua;
¢) posseggono le qualitd di una merce che il venditore ha presentato all’ac-
quirente come campione o modello;
d) sono imballate o condizionate secondo il modo abituale per le merci dello
stesso tipo o, mancando un modo abituale, secondo la maniera atta a con-
servarle e a proteggerle.

311 venditore non & responsabile, secondo il capoverso 2 lettere da a) a d), di
un vizio di conformitd della merce che il compratore conosceva o non poteva
ignorare al momento della conclusione del contratto.
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Articolo 36

'11 venditore & responsabile, conformemente al contratto ¢ alla presente Con-
venzione, di ogni vizio di conformitd esistente al momento del trasferimento
dei rischi al compratore, anche se tale vizio risulta soltanto dopo guesto mo-
mento.

?11 venditore & pure responsabile di ogni vizio di conformiti che interviene
dopo il momento indicato nel capoverso precedente e che sia imputabile all’ese-
cuzione di uro qualsiasi del suoi obblighi, compresa la violazione di una garan-
zia secondo la quale, durante un certo pericdo, le merci restano adatte al lore
uso normale ¢ a un uso speciale o conservano qualitd o caratteristiche specifi-
che.

Articolo 37

In caso di fornitura anticipata, il venditore ha il diritto, fino alla data prevista
per la fornitura, sia di fornire un articolo © una quantiti mancante, 0 merci
nuove in sostituzione delle merci non conformi al contratto, sia di accantonare
ogni vizio di conformita delle merci, a condizione che {esercizio di tale diritto
non causi al compratore inconvenienti 0 spese sproporzionati. Il compratore ha
tuttavia il diritto di chiedere risarcimento conformemente alla presente Con-
venzione.

Articolo 38

'l compratore deve esaminare le merci o farle esaminare entro il termine pin
breve possibile, come permesso dalle circostanze,

I8e il contratto implica un trasporto di merci, 'esame pud essere differito
fino all’arrivo a destinazione.

3 Se le merci sono dirottate o rispedite a cura del compratore senza che questi
abbia avuto sufficiente possibilitd di esaminarle e se, al momento della conclu-
sione del contratto, il venditore conosceva o doveva conoscere fa possibilita di
tale dirottamento o di tale rispedizione, I'esame pud essere differito fino all’ar-
rivo delle merci alla nuova destinazione.

Articolo 3%

111 compratore perde il diritto di prevalersi di up vizio di conformitd se non
lo denuncia al venditore, precisando la natura di tale vizio, entro un termine
ragionevole a partire dal momento nel quale I'ha rilevato o avrebbe dovuto rile-

varlo.

2]l compratore perde in ogni caso il diritto di prevalersi di un vizio di con-
formita se non lo denuncia il pit tardi entro un termine di due anni a partire
dalla data alla quale le merci gli sono state effettivamente consegnate, a meno
che tale termine non sia incompatibile con [a durata di una garanzia contrat- |
tuale.
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Articolo 40

11 venditore non pud prevalersi delle disposizioni degli articoli 38 e 39 se il vizio
di conformita concerne fatti che egli conosceva o non poteva ignorare e che
non ha rivelato al compratore.

Articolo 41

Il venditore deve fornire le merci libere da diritti o pretese di un terzo, a meno
che il compratore non accetti le merci in tali condizioni. Se perd tali diritti o
pretese sono basati sulla proprieta industriale o su altra proprieta intellettuale,
Vobbligo del venditore & reito dall’articolo 42.

Articolo 42

I'Tl venditore deve fornire le merci libere da diritti o pretese di un terzo basati
sulla proprieta industriale o su altva proprieta intelletiuale che conosceva o non
poteva ignorare al momento della conclusione del contratto, a condizione che
tali diritti o pretese siano basati sulla propricta industriale o su altra proprieta
intellettuale:
a) in virtd della legge dello Stato nel quale le merci devono essere rivendute
o usate, se le parti hanno previsto, al momento della conclusione del con-
tratto, che le merci sarebbero rivendute o usate In tale Stato; o
b} in tutti gli altri casi, in virtll della legge dello Stato nel quale il compratore
ha stabile organizzazione.

? Nei casi seguenti, il venditore non & vincolato dall’obbligo previsto al capo-
verso 1:
a) al momento della conclusione del contratto, il compratore conosceva o
non poteva ignorare I'esistenza del diritto o della pretesa; o
b} se il diritto o la pretesa risulta dal fatto che il venditore si & conformato ai
piani tecnici, disegni, formule o altri dati analoghi forniti dal compratore,

Articolo 43

U1l compratore perde il diritto di prevalersi delle disposizioni degli articoli 41 e
42 se non denuncia al venditore il diritto o la pretesa del terzo, precisando la natu-
ra di tale diritto o di tale pretesa, entro un termine ragionevole a partire dal mo-
mento nel quale ne ha avuto conascenza o avrebbe dovuto averne conoscenza.

211 venditore non pud prevalersi delle disposizioni del capoverso 1 se conosce-
va il diritto o la pretesa del terzo e la relativa natura.

Articolo 44

Nonostante le disposizioni degli articoli 39 capoverso 1 ¢ 43 capoverso 1, il
compratore pud ridurre il prezzo conformemente all’articolo 50 o chiedere ri-
sarcimento, fatta eccezione per il lucro cessante se ha una scusa ragionevole per
aver omesso la denuncia richiesta.
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Sezione LIl
Diritti del compratore in caso di violazione del contratto
da parte del venditore

Articolo 45

! Se il venditore non adempie uno qualsiasi degli obblighi risultanti per lui dal
contratto di compravendita o dalla presente Convenzione, il compratore pud:
a) esercitare i diritti previsti dagli articoli 46 a 52;
b) chiedere risarcimento giusta gli articoli 74 a 77.

11l compratore non perde il diritto di chiedere risarcimento per il fatto di
esercitare altri diritti che gli competono.

3 Se il compratore esercita uno dei diritti di cui dispone in caso di violazione
del contratto, nessun giudice o arbitro pud accordare al venditore un termine
suppletivo.

Articolo 46

"1 compratore pud esigere dal venditore ’adempimento degli obblighi, a
meno che non abbia esercitato un diritto incompatibile con tale esigenza.

?Se le merci non sono conformi al contratto, il compratore pud esigere dal
venditore la fornitura di sostituzione soltanto se il vizio di conformita costitui-
sce una violazione essenziale del contratto e se tale fornitura e chiesta nel mo-
mento della denuncia del vizio di conformita, conformemente all’articolo 39 o
entro un termine ragionevole da tale denuncia.

3Se le merci non sono conformi al contratto, il compratore pud esigere dal
venditore che accantoni il vizio di conformita, a2 meno che cid non sia irragio-
nevole tenuto conto di tutte le circostanze, La riparazione dev’essere chiesta al
momento della denuncia del vizio di conformita, conformemente all’articolo 39
¢ entro un termine ragionevole da tale denuncia.

Articolo 47

U1l compratore pud impartire al venditore un termine suppletivo di durata ra-
gionevole per 'adempimento degli obblighi.

2 A meno che non abbia ricevuto dal venditore una notifica che U'informi che
quest’ultimo non adempira gli obblighi entro il termine impartito, il compratore
non pud, prima che sia spirato tale termine, esercitare alcuno dei diritti di cui
dispone in caso di violazione del contratto. 11 compratore non perde tuttavia, per
tale ragione, il diritto di chiedere risarcimento per remora nell’adempimento.

Articolo 48

! Fatto salvo 1’articolo 49, il venditore puo, anche dopo la data della fornitura,
accantonare a sue spese ogni vizio d'adempimento degli obblighi, a condizione
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che questo fatto non sia fonte di un ritardo irragionevole e non caust al com-
pratore né inconvenienti irragionevoli né incertezza a proposito del rimborso
da parte del venditore delle spese fatte dal compratore. I} compratore conserva
tuttavia il diritto di chiedere risarcimento conformemente alla presente Con-
VEnZIONeE.

2 Se il venditore chiede all’acquirente di fargli sapere se accetta ’adempimento
e se il compratore non gli risponde entro un termine ragionevole, il venditore
pud adempiere gli obblighi entro il termine che ha indicato nella sua domanda.
Il compratore non pud, prima che sia spirato tale termine, esercitare un mezzo
incompatibile con 'adempimento da parte del venditore.

8¢ il venditore notifica al compratore 'intenzione di adempiere gli obblighi
entro un termine determinato, egli € ritenuto chiedere al compratore di fargli
conoscere la decisione conformemente al capoverso 2.

4 Una domanda ¢ una notifica fatta dal venditore in virtd dei capoversi 2 o 3
del presente articolo ha effetti soltanto se essa & ricevuta dall’acquirente.

Articolo 49

11l compratore pud dichiarare sciolto il contratto:

a) se 'inadempimento da parte del venditore di uno degli obblighi risultanti
dal contratto o dalla presente Convenzione costituisce una violazione es-
senziale dei contratto; o

b) in caso di mancata fornitura, se il venditore non fornisce le merci entro
il termine suppletivo impartito dal compratore conformemente all’articolo
47 capoverso 1 o se dichiara che non le fornird entro il termine impartito.

2 Tuttavia se il venditore ha fornito le merci, il compratore perde il diritto di
dichiarare sciolto il contratto se non I’ha fatto valere:

a) in caso di fornitura tardiva, entro un termine ragionevole a partire dal
momento nel quale ha saputo che la fornitura & avvenuta;

b) in caso di violazione diversa dalla fornitura tardiva, entro un termine ra-
gionevole:
1) a partire dal momento nel quale ha avuto o avrebbe dovuto avere co-
noscenza di tale violazione;
ii) spirato il termine suppletivo impartito dal compratore conformemen-
te all’articolo 47 capoverso | o dopo che il venditore abbia dichiarato
che non adempira gli obblighi entro tale termine suppletivo; o
iii) spirato il termine suppletivo impartito dal venditore conformemente
all’articolo 48 capoverso 2 o dopo che il compratore abbia dichiarato
che non accettera ’adempimento.

Articolo 50

Se le merci non sono conformi al contratto, che il prezzo sia staio pagato o
non ancora pagato, il compratore pud ridurre il prezzo in proporzione alla dif-
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ferenza tra il valore che le merci effettivamente fornite avevano al momento
della fornitura e il valore che le merci conformi al contratto avrebbero avuto
a quel momento. Se tuttavia il venditore accantona un vizio d’adempimento
degli obblighi secondo I’articolo 37 o ’articolo 48 o se il compratore rifiuta di
accettare ’adempimento da parte del venditore conformemente a tali articoli,
il compratore non pud ridurre il prezzo.

Articolo 51

! Se il venditore fornisce soltanto una parte delle merci o se soltanto una parte
delle merci fornite & conforme al contratto, gli articoli da 46 a 50 si applicano
per quanto concerne la parte mancante 0 non conforme.

211 compratore pud dichiarare sciolto il contratto soltanto se 'inadempimento
parziale o la fornitura non conforme al contratto costituisce una violazione es-
senziale del contratto.

Articolo 52

!'Se il venditore fornisce le merci prima della data fissata, il compratore ha la
facolta di accettare o di rifiutare la fornitura.

2 Se il venditore fornisce una quantita superiore a quella prevista dal contrat-
to, il compratore pud accettare o rifiutare la fornitura della quantita eccedente.
Se il compratore accetta la fornitura totale o parziale della quantita eccedente,
deve pagarla secondo il prezzo fissato nel contratto.

Capitolo III: Obblighi del compratore

Articolo 53

Il compratore & obbligato, nelle condizioni previste dal contratto e dalla pre-
sente Convenzione, a pagare il prezzo e ad accettare la fornitura.

Sezione I
Pagamento del prezzo

Articolo 54

L’obbligo del compratore di pagare il prezzo comprende quello di prendere le
misure e di compiere le formalita destinate a permettere il pagamento del prez-
zo che sono previste dal contratto o dalle leggi e dai regolamenti.

Articolo 55

Se la vendita é validamente conclusa senza che il prezzo delle merci vendute sia
stato fissato nel contratto esplicitamente o implicitamente o da una disposizio-
ne che permetta di determinarlo, le parti, salvo indicazioni contrarie, sono rite-
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nute essersi tacitamente riferite al prezzo abitualmente praticato al momento
della conclusione del contratto, nel ramo commerciale considerato, per le stesse
merci vendute in circostanze comparabili.

Articolo 56

Se il prezzo ¢ fissato secondo il peso delle merci, in caso d1 dubbio ¢ il peso
netto a determinare tale prezzo.

Articolo 57

!'Se il compratore non & tenuto a pagare il prezzo in un altro luogo particola-
re, deve pagare il venditore:
a) alla stabile organizzazione del venditore; o
b) se il pagamento deve avvenire contro consegna della merce o dei documen-
ti, nel luogo nel quale avviene la consegna.

2 11 venditore deve sopportare qualsiasi aumento delle spese accessorie al paga-
mento risultanti dal cambiamento della stabile organizzazione dopo la conclu-
sione del contratto.

Articolo 58

!'Se il compratore non ¢ tenuto a pagare il prezzo in un altro momento deter-
minato, deve effettuare il pagamento non appena, conformemente al contratto
¢ alla presente Convenzione, il venditore mette a sua disposizione sia le merci
sia i documenti rappresentativi delle merci. 11 venditore pud fare del pagamento
una condizione della consegna delle merci o dei documenti.

2 Se il contratto implica un trasporto delle merci, il venditore pud farne la spe-
dizione a condizione che le merci o i documenti rappresentativi saranno conse-
gnati al compratore soltanto dietro pagamento del prezzo.

311 compratore non ¢ tenuto a pagare il prezzo prima di avere avuto la possi-
bilita di esaminare le merci, a meno che le modalita di fornitura o di pagamen-
to convenute tra le parti non gli lascino tale possibilita.

Articolo 59

Il compratore deve pagare il prezzo alla data fissata nel contratto o risultante
dal contratto e dalla presente Convenzione, senza che occorra alcuna domanda
o altra formalitd da parte del venditore.

Sezione 11
Accettazione

Articolo 60
L’obbligo del compratore di accettare la fornitura consiste:
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a) nel compiere tutti gli atti che si possono ragionevolmente attendere da lui
onde permettere al venditore di effettuare la fornitura, e
b) nel ritirare la merce.

Sezione IHI
Diritti del venditore in caso di violazione del contratto
da parte del compratore

Articolo 61

' Se il compratore non adempie uno degli obblighi risultanti per lui dal con-
tratto o dalla presente Convenzione, il venditore pud:

a) esercitare i diritti previsti dagli articoli 62 a 65;

b) chiedere risarcimento giusta gli articoli 74 a 77.

211 venditore non perde il diritto di chiedere risarcimento per il fatto di eserci-
tare altri diritti che gli competono.

3 Se il venditore esercita uno dei diritti di cui dispone in caso di violazione del
contratto, nessun giudice o arbitro pud accordare al compratore un termine
suppletivo.

Articolo 62

Il venditore puo esigere dal compratore il pagamento del prezzo, P’accettazione
della fornitura o ’adempimento degli altri obblighi del compratore, a meno
che non abbia esercitato un diritto incompatibile con tali esigenze.

Articolo 63

'11 venditore pud impartire al compratore un termine suppletivo di durata ra-
gionevole per ’adempimento degli obblighi.

2 A meno che non abbia ricevuto dal compratore una notifica che V'informi che
quest’ultimo non adempira gli obblighi entro il termine impartito, il venditore
non pud, prima che sia spirato tale termine, esercitare alcuno dei diritti di cui
dispone in caso di violazione del contratto. Il venditore non perde tuttavia, per
tale ragione, il diritto di chiedere risarcimento per remora nell’adempimento.

Articolo 64

'11 venditore pud dichiarare sciolto il contratto:

a) se 'inadempimento da parte del compratore di uno degli obblighi risultan-
ti dal contratto o dalla presente Convenzione costituisce una violazione es-
senziale del contratto; o

b) se il compratore non adempie ’obbligo di pagare il prezzo o di accettare
la fornitura entro il termine suppletivo impartito dal venditore conforme-
mente all’articolo 63 capoverso 1 o se dichiara che non lo fara entro il ter-
mine cosi impartito.
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2 Tuttavia, ove il compratore abbia pagato il prezzo, il venditore perde il dirit-
to di dichiarare sciolto il contratto, se non Pha fatto valere:
a) in caso di adempimento tardivo da parte del compratore, prima di aver
avuto notizia dell'adempimento; o

b) in caso di violazione da parte del compratore diversa dall’adempimento
tardivo, entro un termine ragionevole:
i) a partire dal momento nel quale il venditore ha avuto conoscenza o
avrebbe dovuto avere conoscenza di tale violazione; o
ii) spirato il termine suppletivo impartito dal venditore conformemente
all’articolo 63 capoverso 1 o dopo che il compratore abbia dichiarato
che non adempira i suoi obblighi entro tale termine suppletivo,

Articolo 65

' Se il contratto prevede che il compratore deve specificare forma, misura ¢
altre caratteristiche delle merci ¢ se¢ il compratore non effettua tale specificazio-
ne alla data convenuta o entro un termine ragionevole a partire dalla ricevuta
di una domanda del venditore, quest’ultimo pud, senza pregiudizio per tutti gli
altri diritti che possono competergli, effettuare lui stesso tale specificazione se-
condo i bisogni del compratore di cui pud avere conoscenza.

2 Ge il venditore stesso effettua la specificazione, deve farne conoscere le mo-
dalita al compratore e impartirgli un termine ragionevole per una specificazio-
ne diversa. Se, ricevuta la comunicazione del venditore, il compratore non uti-
lizza questa possibilita entro il termine cost impartito, la specificazione effet-
tuata dal venditore ¢ definitiva.

Capitolo IV; Trasferimento dei rischi

Articolo 66

La perdita o il deterioramento delle merci sopraggiunti dopo il trasferimento
dei rischi al compratore non libera quest’ultimo dall’obbligo di pagare il prez-
zo, a meno che tali eventi non siano dovuti a fatti del venditore.

Articole 67

! Se il contratto di vendita implica un trasporto di merci e il venditore non ¢
tenuto a consegnarli in un luogo determinato, i rischi sono trasferiti al compra-
tore a partire dalla consegna delle merci al primo trasportatore per trasmissione
al compratore conformemente al contratto di vendita. Se il venditore & tenuto
a consegnare le merci a un trasportatore in un luogo determinato, i rischi non
sono trasferiti al compratore fintanto che le merci non sono state consegnate
al trasportatore in questo luogo. II fatto che il venditore sia autorizzato a con-
servare i documenti rappresentativi delle merci non ha effetti sul trasferimento
dei rischi.
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2 Tuttavia, i rischi non sono trasferiti al compratore fintanto che le merci non
sono state chiaramente identificate ai fini del contratto, con I’apposizione di
un segno distintivo sulle merci, con documenti di trasporto, con una comunica-
zione fatta pervenire al compratore o con qualsiasi altro mezzo.

Articolo 68

Per quanto concerne le merci vendute nel corso del trasporto, i rischi sono tra-
sferiti al compratore a partire dal momento della conclusione del contratto.
Tuttavia, se le circostanze lo esigono, i rischi sono a carico del compratore a
contare dal momento nel quale le merci sono state consegnate al trasportatore
che ha emesso i documenti rilevanti il contratto di trasporto. Se perd, al mo-
mento della conclusione del contratto di vendita, il venditore aveva conoscenza
o avrebbe dovuto avere conoscenza del fatto che le merci erano state perdute
o deteriorate e se non ne ha informato il compratore, la perdita o il deteriora-
mento sono a carico del venditore.

Articolo 69

"' Nei casi non disciplinati dagli articoli 67 e 68, i rischi sono trasferiti al com-
pratore non appena questi ritira la merce o, se non lo fa in tempo debito, a
partire dal momento in cui le merci sono poste a sua disposizione ed egli com-
mette una violazione del contratto non accettando la fornitura.

2Se perd il compratore & tenuto a ritirare le merci in un luogo diverso dalla
stabile organizzazione del venditore, i rischi sono trasferiti non appena la forni-
tura é dovuta e ’acquirente sa che le merci sono poste a sua disposizione in
questo luogo.

3 Se la vendita concerne merci non ancora individualizzate, le merci sono con-
siderate essere state poste a disposizione del compratore soltanto dopo essere
state chiaramente identificate ai fini del contratto.

Articolo 70

Se il venditore ha commesso una violazione essenziale del contratto, le disposi-
zioni degli articoli 67, 68 e 69 non toccano i diritti di cui il compratore dispone
in virtu di tale violazione.

Capitolo V:
Disposizioni comuni agli obblighi del venditore e del compratore

Sezione 1
Violazione anticipata del contratto e contratti relativi a forniture
successive

Articolo 71
1'Una parte pud differire I’esecuzione degli obblighi ove risulti, dopo la con-
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clusione del contratto, che 1’altra parte non adempira una porzione essenziale
dei suoi obblighi in ragione:
a) di una grave insufficienza nella capacita d’adempimento di questa parte
o della sua insolvibilita; o
b) della maniera in cui s’accinge ad adempiere o adempie il contratto.

211 venditore, se ha spedito la merce prima che risultino i motivi previsti nel
capoverso 1, puo opporsi alla consegna delle merci al compratore anche se que-
st’ultimo ha un documento che gli permette di ottenerle. Il presente capoverso
concerne soltanto i diritti rispettivi del venditore e del compratore sulle merci.

3La parte che differisce ’adempimento, prima o dopo la spedizione delle
merci, deve inviare immediatamente una notificazione a tale effetto all’altra
parte e procedere all’adempimento se ’altra parte fornisce assicurazioni suffi-
cienti di buon adempimento degli obblighi.

Articolo 72

!'Se prima della data dell’adempimento del contratto & evidente che una parte
commettera una violazione essenziale del contratto, 1’altra parte puo dichiarare
sciolto il contratto.

2 Se dispone del tempo necessario, la parte che ha I'intenzione di dichiarare
sciolto il contratto deve notificarlo all’altra parte in condizioni ragionevoli
onde permetterle di fornire assicurazioni sufficienti del buon adempimento de-
gli obblighi.

3 Le disposizioni del capoverso 2 non sono applicabili se 1’altra parte ha di-
chiarato che non adempira i suoi obblighi.

Articolo 73

"' Nei contratti a forniture successive, se ’inadempienza di una delle parti di
un obbligo relativo a una fornitura costituisce una violazione essenziale del
contratto per quanto concerne tale fornitura, 1’altra parte pud dichiarare sciol-
to il contratto per quanto concerne tale fornitura.

2 Se I'inadempienza di una delle parti di un obbligo relativo alla fornitura da
all’altra parte serie ragioni di pensare che vi sara violazione essenziale del con-
tratto per quanto concerne gli obblighi futuri, essa pud dichiarare sciolto il
contratto per I’avvenire, a condizione di farlo entro un termine ragionevole.

311 compratore che dichiara sciolto il contratto per quanto concerne una for-
nitura pud, contemporaneamente, dichiararlo sciolto per le forniture gia rice-
vute o per le forniture future se, in ragione della implicazione reciproca, tali
forniture non possono essere utilizzate per gli scopi previsti dalle parti al mo-
mento della conclusione del contratto.
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Sezione 11
Risarcimento

Atsticolo T4

Il risarcimento per una violazione del contratto commessa da una parte & ugua-
le alla perdita subita compreso il lucro cessante dell’altra parte in seguito alla
violazione. Tale risarcimento non pud essere superiore alla perdita subita com-
preso il lucro cessante che la parte inadempiente aveva previsto o avrebbe do-
vuto prevedere al momento della conclusione del contratto, considerando i fatti
dei quali aveva conoscenza ¢ dei quali avrebbe dovuto avere conoscenza come
conseguenze possibili defla violazione del contratio.

Articolo 75

Se il contratto & sciolto € se, in maniera ragionevole ed entro un termine ragio-
nevole dopo lo scioglimento, il compratore ha proceduto a un acquisto sostitu-
tivo o il venditore a una vendita compensativa, la parte che chiede risarcimento
pud ottenere la differenza tra il prezzo del contratto e il prezzo dell’acquisto
sostitutivo o della vendita compensativa, come pure qualsiasi altro risarcimento
giusta 1’articolo 74.

Articolo 76

!Se il contratto € sciolto e le merci hanno un prezzo corrente, la parte che
chiede risarcimento pud, se non ha proceduto a un acquisto sostitutivo o a una
vendita compensativa a titolo dell’articolo 75, ottenere la differenza tra il prez-
zo fissato nel contratto e il prezzo corrente al momento dello scioglimento,
come pure qualsiasi altro risarcimento giusta ’articolo 74. Tuttavia, se la parte
che chiede risarcimento ha dichiaratio sciolto il contratto dopo avere preso pos-
sesso delle merci, € applicabile il prezzo corrente al momento della presa di pos-
sesso e non il prezzo corrente al momento dello scioglimento.

2 Aj fini del capoverso 1, il prezzo corrente & quello del luogo nel quale la for-
nitura delle merci avrebbe dovuto essere effettuata o, se non vi & prezzo corren-
te in tale luogo, il prezzo corrente praticato in un altro luogo che risulta ragio-
nevole prendere come luogo di riferimento, tenendo conto delle differenze nelie
spese di trasporto delle merci.

Articolo 77

La parte che invoca la violazicne del contratto deve prendere misure adeguate
alle circostanze, onde limitare la perdita, compreso il lucro cessante, risultante
dalla violazione della Convenzione, Se essa si astiene dal farlo, la parte inadem-
piente pud chiedere una riduzione del risarcimento uguale all’ammontare della
perdita che avrebbe dovuto essere evitata.
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Sezione III
Interessi

Articolo 78

Se una parte non paga il prezzo o un’altra somma dovuta, altra parte ha dirit-
to agli interessi su tale somma, senza pregiudizio del risarcimento che avrebbe
avuto il diritto di chiedere in virti dell’articolo 74.

Sezione IV
Liberazione

Articolo 79

!'Una parte non & responsabile dell’inadempienza di uno dei suoi obblighi se
prova che tale inadempienza ¢ dovuta a un impedimento indipendente dalla sua
volonta e che non si poteva ragionevolmente attendere che la prendesse in con-
siderazione al momento della conclusione del contratto, ch’essa la prevenisse
o la superasse o che ne prevenisse o superasse le conseguenze.

2Se l'inadempienza di una parte & dovuta all’inadempienza di un terzo che
essa ha incaricato di adempiere in tutto o in parte il contratto, tale parte & libe-
rata dalla sua responsabilita soltanto nel caso:
a) essa lo sia in virtt delle disposizioni del capoverso 1; e
b) il terzo stesso fosse liberato se le disposizioni del presente capoverso gli
fossero applicate.

3 La liberazione prevista dal presente articolo produce effetti per la durata del-
I’impedimento.

4 La parte che non adempie deve avvertire ’altra parte dell’impedimento e dei
suoi effetti sulla sua capacitd d’adempiere. Se la comunicazione non arriva a de-
stinazione entro un termine ragionevole a partire dal momento nel quale la parte
che non ha adempiuto ha conosciuto o avrebbe dovuto conoscere I'impedimento,
questa & obbligata a risarcire il danno insorto in ragione della mancata ricevuta.

5 Le disposizioni del presente articolo non vietano a una parte di esercitare dirit-
ti diversi da quello di chiedere risarcimento in virtll della presente Convenzione.

Articolo 80

Una parte non pud invocare un’inadempienza dell’altra parte nella misura in
cui tale inadempienza sia dovuta a un suo atto 0 a una sua omissione.

Sezione V
Effetti dello scioglimento

Articolo 81
' Lo scioglimento del contratto libera le due parti dai loro obblighi, ad ecce-
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zione del risarcimento che pud essere dovuto. Esso non ha effetti sulle stipula-
zioni del contratto relative al regolamento delle controversie o ai diritti e obbli-
ghi delle parti in caso di scioglimento.

2 La parte che ha adempiuto il contratto totalmente o parzialmente pud esige-
re dall’altra parte restituzione di quanto essa ha fornito o pagato in adempi-
mento del contratto. Se le due parti sono tenute a effettuare restituzioni, esse
vi devono procedere simultansamente.

Articolo 82

LTl compratore perde il diritto di dichiarare sciolto il contratto o di esigere dal
venditore la fornitura di merci di sostituzione ove gli sia impossibiie restituire
le merci in stato essenzialmente identico a quello nel quale le ha ricevute.

211 capoverse 1 non si applica: ‘

a) se 'impossibilita di restituire le merci o di restituirle in uno stato essenzial-
mente identico a quello nel quale il compratore le ha ricevute non & dovuta
4 un suo atto O a una sua omissione;

b) se le merci sono perite o si sono deteriorate, del tutto o in parte, in conse-
guenza dell’esame prescritto dall’articolo 36; o

¢) se il compratore, prima del momento nel quale ha rilevato o avrebbe do-
vuto rilevare il vizio di conformita, ha venduto tutte o parte delle merci
nel quadro di un’operazione commerciale normale o ha consumato o tra-
sformato le merci, del tutto o in parte, conformemente all’uso normale.

Articolo 83

It compratore che ha perduto il diritto di dichiarare sciolto il contratto o di esi-
gere dal venditore ja fornitura di merci di sostituzione in virtu dell’articolo 82,
conserva il diritto di invocare tutti ghi altri diritti che gli competone in viri del
contratto e della presente Convenzione.

Articolo 84

! Se il venditore & tenuto a restituire il prezzo, deve anche pagare gli interessi
sull’ammontare di tale prezzo a contare dal giorno del pagamento.

21l compratore deve al venditore ’equivalente di tutti i profitti che ha tratto
dalle merci o da parte delle stesse:
a) se le deve restituire del tutto o in parte; o
b) se gli & impossibile restituire del tutto o in parte le merci o restituirle del
tutto o in parte in uno stato essenzialmente identico a quello nel quale le
ha ricevute ¢ se tuttavia ha dichiarato sciolto il contratto o ha preteso dal
venditore la fornitura di merci di sostituzione.
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Sezione VI:
Conservazione delle merci

Acrticolo 85

Se¢ il compratore tarda ad accettare la fornitura delle merci ¢ se non ne paga
il prezzo quando il pagamento del prezzo e la fornitura dovrebbero avvenire
simultaneamente, il venditore, se possiede le merci o le ha sotto controllo, deve
prendere le misure ragionevoli, in considerazione delle circostanze, onde assicu-
rarne la conservazione. Egli & autorizzato a trattenere le merci fino a che abbia
ottenuto dal compratore il rimborso delle spese ragionevoli.

Articolo 86

! Se il compratore ha ricevuto le merci e intende esercitare il diritto di rifiutar-
le in virtt del contratto o della presente Convenzione, deve prendere le misure
ragionevoli, in considerazione delle circostanze, onde assicurarne la conserva-
zione, Egli & autorizzato a trattenere le merci fino a che abbia ottenuto dal
compratore il rimborso delle spese ragionevaoli.

28e le merci spedite al compratore sono state messe a sua disposizione nel
lupgo di destinazione e se il compratore esercita il diritto di rifiutarle, egli deve
prenderne possesso per conto del venditore a condizione di poterlo fare senza
pagamento del prezzo e senza inconvenienti o spese sproporzionate, Questa di-
sposizione non si applica se il venditore & presente sul luogo della destinazione
0 3e vi & in tale Ilnogo una persona autorizzata a prendere in consegna le merci
per suo conto. I diritti ¢ gli obblighi del compratore che prende possesso delle
merci in virtd del presente capoverso sono retti dal capoverso precedente.

Articolo 87

La parte che & obbligata a prendere misure per assicurare ia conservazione deile
merci pud depositare le stesse nei magazzini di un terzo a spese dell’altra parte,
a condizione che le spese risultanti non siano sproporzionate,

Articolo 88

'La parte che deve assicurare la conservazione delle merci conformemente
agli articoli 85 o 86 pud vendere le stesse in qualsiasi modo appropriato, se I’al-
tra parte ha procrastinato in maniera sproporzionata la presa di possesso o la
ripresa delle merci o il pagamento del prezzo o delle spese di conservazione,
premesso che comunichi per tempo all’altra parte I’intenzione di vendere.

2Se le merci sono esposte a rapido deterioramento o se la conservazione do-
vesse causare spese sproporzionate, la parte che & tenuta ad assicurarne la con-
servazione conformemente agli articoli 85 o 86 deve adeguatamente impegnarsi
a venderle. Nella misura del possibile, essa deve notificare all’altra parte 1'in-
tenzione di vendere.
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3 La parte che vende le merci ha il diritto di tratienere sul provento della ven-
dita un ammontare equivalente alle spese ragionevoli di conservazione e di ven-
dita delle merci. Essa deve 'importo eccedente all’altra parte.

Parte TV
Diisposizioni finali

Articolo 89

Il Segretario generale dell’Organizzazione delle Nazioni Unite é designato de-
positario della presente Convenzione.

Articolo 90

La presente Convenzione non prevale su un accordo internazionale gid conclu-
50 0 da concludere che contenga disposizioni concernenti le materie regolate
dalla presente Convenzione, a condizione che i contraenti abbiano stabile orga-
nizzazione negli Stati partecipi di tale accordo.

Articolo 91

'La presente Convenzione & aperta alla firma in occasione della seduta con-
clusiva della Conferenza delle Nazioni Unite sui contratti di vendita internazio-
nale di merci ¢ resterd aperta alla firma di tutti gli Stati alla sede dell’Organiz-
zazione delle Nazioni Unite, a Nuova York, fino al 30 settembre 1981,

21.a presente Convenzione sottostd alla ratificazione, accettazione o approva-
zione da parte degli Stati firmatari.

*La presente Convenzione sard aperta all’adesione di tutti gli Stati che non
sono Stati firmatari, a partire dalla data alla quale sara aperta alla firma.

4 Gli strumenti di ratificazione, d’accettazione, d’approvazione e d'adesione
saranno depositati presso {1 Segretario generale dell’Organizzazione delle Na-
zioni Unite,

Articole 92

" Ogni Stato contraente pud, al momento della firma, della ratificazione, del-
["accettazione, del’approvazione o del’adesione, dichiarare di non essere vin-
colato dalla seconda parte della presente Convenzione o di non essere vincolato
dalla terza parte della presente Convenzione.

2Uno Stato contraente che, in virtli del capoverso 1, fa una dichiarazione re-
lativa alla seconda parte o alla terza parte della presente Convenzione non &
considerato Stato contraente ai sensi dell’articolo 1 capoverso 1 della Conven-
zione, per le materie regolate dalla parte della Convenzione alla quale si applica
tale dichiarazione.
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Articolo 93

' Ogni Stato contraente che comprende una o pill unita territoriali nelle quali,
secondo la sua costituzione, sistemi di diritto diversi s’applicano nelle materie
regolate dalla presente Convenzione pud, al momento della firma, della ratifi-
cazione, dell’accettazione, dell’approvazione o deil’adesione, dichiarare che la
presente Convenzione si applica a tutte le unita territoriali o soltanto a una o
a piu delle stesse; esso pud ad ogni momento modificare tale dichiarazione con
una nuova dichiarazione.

2 Tali dichiarazioni devono essere notificate al depositario e devono indicare
esplicitamente le unita territoriali alle quali si applica la Convenzione.

3 Se, in virtt di una dichiarazione fatta conformemente al presente articolo, la
presente Convenzione si applica a una o piu unita territoriali di uno Stato con-
traente, ma non a tutte, ¢ se la stabile organizzazione di una parte ¢ situata su
tale Stato, questa stabile organizzazione & considerata, ai fini della presente
Convenzione, come non situata in uno Stato contraente, a meno che non sia
situata in un’unitd territoriale alla quale si applica la Convenzione.

4Se uno Stato contraente non fa dichiarazioni in virtu del capoverso 1 del pre-
sente articolo, la Convenzione si applica all’insieme del territorio di tale Stato.

Articolo 94

! Due o piu Stati contraenti che, nelle materie disciplinate dalla presente Con-
venzione, applicano regole giuridiche identiche o analoghe possono, in ogni
momento, dichiarare che la Convenzione non si applica ai contratti di compra-
vendita o alla loro conclusione se le parti hanno la loro stabile organizzazione
in questi Stati. Tali dichiarazioni possono essere fatte congiuntamente o essere
unilaterali e reciproche.

2Uno Stato contraente che, nelle materie disciplinate dalla presente Conven-
zione, applica regole giuridiche identiche o analoghe a quelle di uno o piu Stati
non conftraenti pud, in ogni momento, dichiarare che la Convenzione non si ap-
plica ai contratti di compravendita o alla loro conclusione se le parti hanno sta-
bile organizzazione in tali Stati.

3 Se uno Stato al quale si riferisce una dichiarazione fatta in virtt del capover-
so precedente diviene in seguito Stato contraente, la dichiarazione menzionata
ha, a partire dalla data alla quale la presente Convenzione entra in vigore nei
confronti di questo nuovo Stato contraente, gli effetti di una dichiarazione fat-
ta in virtu del capoverso 1, a condizione che il nuovo Stato contraente vi si as-
soci o faccia una dichiarazione unilaterale a titolo reciproco.

Articolo 95

Ogni Stato pud dichiarare, al momento del deposito dello strumento di ratifica-
zione, d’accettazione, d’approvazione o d’adesione, di non essere vincolato
dall’articolo 1 capoverso 1 lettera b) della presente Convenzione.
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Articolo 96

Ogni Stato contraente la cui legislazione esige che i contratti di compravendita sia-
no conclusi o constatati per scritto pud in ogni momento dichiarare conforme-
mente all’articolo 12 che le disposizioni dell’articolo 11, dell’articolo 29 o della
seconda parte della presente Convenzione che autorizzano una forma diversa dal-
la forma scritta per la conclusione, la modificazione o la risoluzione amichevole
di un contratto di vendita o per un’offerta, un’accettazione o altra manifestazione
d’intenzione, non si applicano se una parte ha stabile organizzazione in tale Stato.

Articolo 97

! Le dichiarazioni fatte in virta della presente Convenzione in occasione della
firma sono soggette a conferma in occasione della ratificazione, deil’accettazio-
ne o dell’approvazione.

21e dichiarazioni e la conferma delle dichiarazioni devono essere fatte per
scritto e notificate formalmente al depositario.

3 Le dichiarazioni prendono effetto alla data dell’entrata in vigore della pre-
sente Convenzione nei confronti dello Stato dichiarante. Tuttavia, le dichiara-
zioni delle quali il depositario ha ricevuto notificazione formale dopo tale data
prendono effetto il primo giorno del mese seguente la scadenza di un termine
di sei mesi a contare dalla data della ricevuta da parte del depositario. Le di-
chiarazioni unilaterali e reciproche fatte in virtl dell’articolo 94 prendono ef-
fetto il primo giorno del mese che segue la scadenza di un periodo di sei mesi
dopo la data di ricevuta della prima dichiarazione da parte del depositario.

4 Ogni Stato che fa una dichiarazione in virtu della presente Convenzione pud
in ogni momento ritirarla con una notificazione formale indirizzata per scritto
al depositario. Il ritiro prende effetto il primo giorno del mese che segue la sca-
denza di un periodo di sei mesi dopo la data di ricevuta della notificazione da
parte del depositario.

51} ritiro di una dichiarazione fatta in virth dell’articolo 94 rende caduche, a
partire dalla data in cui prende effetto, tutte le dichiarazioni reciproche fatte
da un altro Stato in virtu dello stesso articolo.

Articolo 98

Sono ammesse soltanto le riserve esplicitamente autorizzate dalla presente Con-
venzione.

Articolo 99

! La presente Convenzione entra in vigore, fatte salve le disposizioni del capo-
verso 6 del presente articolo, il primo giorno del mese che segue la scadenza
di un periodo di dodici mesi dopo la data del deposito del decimo strumento
di ratificazione, d’accettazione, d’approvazione o d’adesione, compreso ogni
strumento contenente una dichiarazione fatta in virta dell’articolo 92.
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2 Se uno Stato ratifica, accetta o approva la presente Convenzione o vi aderi-
sce dopo il deposito del decimo strumento di ratificazione, d’accettazione,
d’approvazione o d’adesione, la Convenzione, ad eccezione della parte esclusa,
entra in vigore nei confronti di tale Stato, fatte salve le disposizioni del capo-
verso 6 del presente articolo, il primo giorno del mese che segue la scadenza
di un periodo di dodici mesi dopo la data di deposito dello strumento di ratifi-
cazione, d’accettazione, d’approvazione o d’adesione.

3 Ogni Stato che ratifica, accetta o approva Ia presente Convenzione o vi ade-
risce e che ¢ Stato partecipe della Convenzione concernente una legge uniforme
sulle formazioni dei contratti di compravendita a carattere internazionale di
cose mobili corporee conclusa all’Aia il 1° luglio 1964 (Convenzione dell’Aia
del 1964 sulla formazione) o della Convenzione concernente una legge unifor-
me sulla compravendita a carattere internazionale di cose mobili corporee con-
clusa all’Aia il 1° luglio 1964 (Convenzione dell’Aia del 1964 sulla vendita), o
a queste due convenzioni, denuncia contemporaneamente, secondo il caso, la
Convenzione dell’Aia del 1964 sulla vendita o la Convenzione dell’Aia del 1964
sulla formazione, o queste due convenzioni, inviando a tale scopo una notifica-
zione al Governo dei Paesi Bassi.

4 Ogni Stato contraente della Convenzione dell’Aia del 1964 sulla vendita che
ratifica, accetta o approva la presente Convenzione o vi aderisce e che dichiara
o ha dichiarato in virtl dell’articolo 92 di non essere vincolato dalla seconda
parte della Convenzione, denuncia, al momento della ratificazione, dell’accet-
tazione, dell’approvazione o dell’adesione, la Convenzione dell’Aia del 1964
sulla vendita inviando a tale scopo una notificazione al Governo dei Paesi
Bassi. '

5 Ogni Stato contraente della Convenzione dell’Aia del 1964 sulia vendita che
ratifica, accetta o approva la presente Convenzione o vi aderisce e che dichiara
o ha dichiarato in virtu dell’articolo 92 di non essere vincolato dalla terza parte
della Convenzione, denuncia, al momento della ratificazione, dell’accettazione,
dell’approvazione o dell’adesione, la Convenzione dell’Aia del 1964 sulla for-
mazione inviando a tale scopo una notificazione al Governo dei Paesi Bassi.

6 Ai fini del presente articolo, le ratificazioni, accettazioni, approvazioni e ade-
sioni effettuate per rapporto alla presente Convenzione da parte di Stati con-
traenti della Convenzione dell’Aia del 1964 sulla formazione o della Convenzio-
ne dell’Aia del 1964 sulla vendita prenderanno effetto soltanto alla data alla qua-
le le denunce eventualmente richieste da parte di tali Stati per rapporto a queste
due convenzioni avranno esse stesse preso effetto. Il depositario della presente
Convenzione si accorda con il Governo dei Paesi Bassi, depositario delle conven-
zioni del 1964, onde assicurare la coordinazione necessaria a tale scopo.

Articolo 100

! La presente Convenzione si applica alla formazione dei contratti conclusi in
seguito a una proposta intervenuta dopo l'entrata in vigore della Convenzione
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- per rapporto agli Stati contraenti menzionati all’articolo 1 capoverso 1 lettera
a) o allo Stato contraente menzionato all’articolo 1 capoverso 1 lettera b).

2 La presente Convenzione si applica unicamente ai contratti conclusi dopo
Pentrata in vigore per rapporto agli Stati contraenti menzionati all’articolo 1
capoverso 1 lettera a) o allo Stato contraente menzionato all’articolo 1 capo-
verso 1 lettera b).

Articolo 101

! Ogni Stato contraente pud denunciare la presente Convenzione, o la seconda
o la terza parte della Convenzione, con una notificazione scritta indirizzata al
depositario.

2 La denuncia prende effetto il primo giorno del mese che segue la scadenza di
un periodo di dodici mesi dopo la data di ricevuta della notificazione da parte
del depositario. Se un termine pit lungo per la denuncia ¢ indicato nella notifi-
cazione, la denuncia prende effetto alla scadenza del termine in questione dopo
la data di ricevuta della notificazione.

Fatto a Vienna, 1’11 aprile millenovecentoottanta, in un solo esemplare di cui
i testi arabo, cinese, francese, inglese, spagnolo e russo sono ugualmente auten-
tici.

In fede di che i sottoscritti, debitamente autorizzati dai loro Governi, hanno
firmato la presente Convenzione.

Seguono le firme
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